
证券代码：300082                                   证券简称：奥克股份
辽宁奥克化学股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                        编号：2020-002
	投资者关系活动类别

	☑特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
☑现场参观


□其他 

	参与单位名称及人员姓名
	招商证券股份有限公司         　　游家训
光大证券股份有限公司         　　傅锴铭
中信证券股份有限公司         　　王喆、王凯旋
东方证券股份有限公司        　　 倪吉

国盛证券有限责任公司        　 　杨义韬

太平洋证券股份有限公司      　 　柳强

方正证券股份有限公司        　 　赵小燕

中国国际金融股份有限公司    　 　吴頔
南方基金管理股份有限公司     　　都逸敏

中大君悦投资有限公司         　　陈申

华泰资产管理有限公司         　　杨林夕

富达利泰投资管理（上海）有限公司　孟家辉

	时间
	2020年12月15日9:00-12:00

	地点
	1、辽宁奥克医药辅料股份有限公司
2、辽宁奥克化学股份有限公司

	上市公司接待人员姓名
	公司董事长               朱建民
公司董事                 刘兆滨

公司董事                 宋恩军
公司副总裁兼董事会秘书   黄健军

公司总裁助理             张洪林

辽宁奥克医药辅料股份有限公司总经理　陈杨英

	投资者关系活动主要内容介绍
	参观辽宁奥克化学股份有限公司辽宁生产基地

参观辽宁奥克医药辅料股份有限公司
介绍公司基本情况和2020年度1-3季度经营数据

问答环节：
问：公司DMC相较于市场上的环氧丙烷生产路线有何优势，目前公司DMC产品的客户情况？
张洪林：公司生产DMC用的是自产的环氧乙烷，环氧乙烷和二氧化碳反应生成碳酸乙烯酯，然后再和甲醇反应生成DMC，环氧丙烷与二氧化碳反应生成碳酸丙烯酯，两者差异在于原料成本。此外，环氧乙烷是DMC、CEC的原料，CEC是VC、FEC的原料，这就构成了一条从溶剂到添加剂的产业链。公司今年10月份正式获得生产许可证，已达到连续稳定生产条件。目前一个月产量约2000吨，基本上国内主流的电解液下游厂家都进行了供货。

朱建民：两条生产路线不一样，原料不同，环氧丙烷的成本比环氧乙烷的成本高；根据目前市场需求看，环氧丙烷生产法副产物丙二醇的需求少于环氧乙烷生产法的副产物乙二醇；公司的锂电池电解液装置的生产工艺被鉴定为“世界首创 国际领先”，和市场上的其他技术不同。
问：DMC装置何时转固，何时建成？

朱建民：这套装置2017年底建成，经过半年多的运行获得鉴定，但为进一步提升装置的稳定性及工艺，公司进行了催化剂、工艺等改造。目前手续已齐全，也能安全稳定生产。公司十四五也在规划，该装置产能将扩大，未来可能就是20－30万吨，具体情况还请以公司公告为准。

张洪林：中试生产转为正式生产需要重新办证，鉴于沿江等原因，生产许可证审批周期有所延长。
问：生产DMC，实际环氧乙烷的单耗是多少？
朱建民：大概0.5，从分子量上看，环氧乙烷和二氧化碳是1:1的比例，实际上二氧化碳多一点。

问：如果DMC装置进行扩大，那会相应的配套环氧乙烷装置吗？
朱建民：现在在扬州有20万吨环氧乙烷生产装置，未来所需的环氧乙烷是自产还是采购有待规划。
问：自2018年到现在，DMC生产工艺有什么大的突破？
刘兆滨：催化分离，危废排放明显降低；工艺整合，能耗下降了一半；整个技术工艺包是自己做的，定位中试装置，这几年不断优化工艺装置。

问：未来的格局和规模是怎么考虑的？公司未来的产能？
朱建民：公司立足环氧乙烯创造价值，公司在十几年前就在考虑环氧未来增长点，当时就确定环氧和二氧化碳是未来的增长点；现在重点落在新能源，但也不是全部。2013年公司和过程所开展了锂电池电解液溶剂方面的合作，除了技术优势和战略优势，原材料方面公司自产环氧，公司在相应技术、原材料成本等方面有综合竞争力。

问：DMC合作协议当时没有考虑排他性吗？

朱建民：这个是有的。
问：未来规划中配套的资金方面公司是如何安排的？

朱建民：公司现有资金能解决一部分、可以从银行获取项目贷款、作为上市公司亦可选择从资本市场再融资。

问：环氧乙烷产业链如何规划有倾向吗？资金分配有原则吗？

朱建民：环氧乙烷是我们的主业，与产业链相关的部分可以采取合资的方式，包括像苏州华一这样也是一种模式，重点在于下游产业链的延伸。

问：奥克药辅近几年的营业收入没有很大的变化，上半年的毛利率却在增长？
陈杨英：毛利率上半年确实提升比较多，主要由于技改技措降成本、原材料环氧乙烷成本下降；注射剂400也开始进入市场，造粒药物明年开始进入市场，高附加值产品增加，上半年的毛利率也是达到40%以上。
朱建民：当初鉴于切割液的快速发展，为更好发展奥克药辅，因此单独规划发展；奥克药辅现有的生产基地是2015年开始建设，2017年建成投产，发展到现在一年有2000多万的利润；一直有同业竞争的困扰，奥克药辅不可以做到医药领域之外，例如它生产的粉末在工业上的领域更宽，收购奥克药辅解决了同业竞争，打开藩篱；股份公司也可以将信息给到药辅，环氧采购也有协同效益，整合到一起；以医药为主，不停留在辅药上，附加值比较高，预计明年还会有个增长。
问：十四五高端化的发展方向？

朱建民：公司的高端化目标在十三五期间未能较好的贯彻，内循环是国家的战略格局，卡脖子使得新材料发展更具发展前景，公司十四五高端化新材料发展一定会加速；新能源解决了能源、环境安全问题，对公司来说，未来5年新增长点包括苏州华一项目，还规划研发和环氧、线路板有关的电子化学品，FEC再往下确实是属于高端，EC和DMC其实还是属于基本有机化工材料；

问：苏州华一为什么去年收入和利润那么低？

黄健军：苏州华一去年和前年在进行产品的改造升级，原来主营产品VC，去年调到FEC，今年根据市场变化又向VC倾斜，去年主要是产品和生产线的改造，三元锂用FEC多，磷酸铁锂用VC多，之前的调整奠定了有效的基础。自参股苏州华一后，苏州华一每月的净利润均可观，苏州华一在相应产品上是有专利技术的。

问：奥克药辅未来的市占率能做到多少？
陈杨英：目前药用聚乙二醇市占率约 40%、个人护理用聚乙二醇市占率 30%以上。

问：注射级的壁垒是什么？
陈杨英：主要是质量，认证周期和常规药类的没差别。

问：奥克药辅的市场推广会不会有难度？
陈杨英：医药类的客户确实是有粘性的，但不是不能换，主要还在于能为客户带来何种价值，公司始终坚持以客户为中心为客户创造价值。
公司在本次投资者交流接待过程中，严格按照法律法规以及公司的《投资者关系管理制度》、《信息披露制度》等的相关规定执行，保证了信息披露的真实性、准确性、完整性、及时性和公平性。未发生尚未公开披露重大信息泄露的情形，同时公司按照深圳证券交易所的相关规定，请参加现场调研人员签署了《承诺书》。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2020年12月16日
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