证券代码：002755                                     证券简称：奥赛康
北京奥赛康药业股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                     编号：2021-001
	投资者关系活动类别

	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观

 eq \o\ac(□,√)其他 （电话会议）

	参与单位名称及人员姓名
	新华基金：王浩
国海证券：周超泽

	时间
	2021年1月7日

	地点
	电话会议

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书  任为荣
证券事务总监  马竞飞

	投资者关系活动主要内容介绍

	一、公司基本情况介绍
介绍了公司基本情况，相关内容参见之前的投资者关系活动记录表。
二、主要沟通问答
问题1：集采目前给公司带来什么影响？

答：由于前三批国家集采都是针对口服制剂，未涉及公司产品，第四批国家集采中，公司主要产品中仅注射用泮托拉唑进入集采名单。该产品在公司产品中所占比重很小，并首家通过一致性评价，如能中标，将进一步提升该产品的市场份额。
问题2：公司的销售团队规模多大？以后会不会加强自营团队建设？
答：公司通过整合内外部资源建立了完整的市场销售体系，目前主要采用经销商模式开展产品销售，新上市的产品会以自营团队来做。目前正在组建自营团队，主要针对即将要上市的产品组建，目前团队正在建设完善中，未来会按照产品管线进行销售团队布局，会随着新产品的种类和销量增加逐步增加自营团队人数。未来总体采用自营和经销商相结合的销售模式。
问题3：公司3-5年的研发策略和整体规划是怎么样的？
答：以高端化学药为基础、小分子创新药物为重点、大分子生物药谋发展的战略，围绕技术性强的高端药品进行布局。以自主研发为主、项目引进、商业合作为辅，开发临床价值高、有市场需求、有技术壁垒的高端复杂制剂及首仿药，以较高的迭代能力和差异化取胜。在“十四五”期间，形成以抗消化道溃疡与抗耐药菌领域相继上市的高端仿制药贡献稳定收入；小分子创新药ASK120067项目为基础的靶向肿瘤药产品群研发、填补临床空白；生物创新药ASK589项目为起点，探索开拓国际领先的治疗方式的“三位一体”研发体系，实现良性可持续的创新发展。
问题4：公司产品一旦集采中标，是否会有产能问题？未来新品上市是否需要大量资本支出保障生产？
答：公司以研发起家，以创新驱动，一直以轻资产高研发的模式发展，主要产品以原料药+制剂一体化的形式确保生产质量和成本优势。近年来，通过参股连云港贵科药业、扬州三药的灵活模式，以最快的速度最大限度保障了产品集采中标放量和新产品上市后的产量储备。


	附件清单（如有）
	无

	日期
	2021年1月7日


