证券代码：300911                               证券简称：亿田智能
浙江亿田智能厨电股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                       编号：20210113
	投资者关系活动类别

	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
□一对一沟通
□其他  

	参与单位名称及人员姓名
	安信证券：张立聪               汇丰晋信：费馨涵

德邦基金：陶雨涛               彤源投资：左艾眉

农银汇理：仲恒                 泓澄投资：丁力佳
华富基金：聂嘉雯               安信证券：李奕臻

重阳投资：钱新华               招商基金：郑若慈
中欧基金：邓新翱               平安基金：王修宝
平安养老：胡轶韬               国寿安保：李丹

国海富兰克林：赵宇烨           景顺长城：王永彬
兴业资管 ：周萌                广发基金：张溢

重阳投资：陈瑶                 国寿安保：熊靓
长信基金：李夷                 嘉实基金：邓力恒
西部利得：杜朋哲              

	时间
	 2021年01月13日

	地点
	浙江亿田智能厨电股份有限公司科技馆二楼会议室

	上市公司
接待人员
	董事长：孙伟勇

董事：孙吉
董事会秘书、财务总监：丁茂国

销售总监：陈意
证券事务代表：沈海苹

	投资者关系活动主要内容介绍

	董事会秘书、财务总监丁茂国先生向调研人员介绍调研相关注意事项、签署承诺书。本次投资者关系活动的主要内容如下：

销售总监陈意带领各位调研人员参观亿田智能科技馆，介绍亿田智能产品；董事孙吉向各位调研人员介绍亿田智能营销方面布局。

二、互动交流环节：

问：亿田电商加入了原火星人的电商总监后，销售模式会有区别吗？

    答：销售模式有区别。公司将中低端机型逐步上线电商平台，通过线上引流线下，让顾客体验实体产品，利用经销商的主观能动性使顾客有更好的体验感，从而达到更好的成单效果。
问：如何将顾客从线上引流线下的？

    答：顾客在咨询客服时，客服会推荐离顾客最近的门店进行现场体验，从而形成正向促单。
问：集成灶行业未来有可能发生价格战，您认为下降幅度会怎么样？

    答：集成灶不是降价就能产生销售的产品，公司的集成灶都会有产品定位。目前公司只有部分竞争机型有价格浮动。
问：公司的工程订单情况如何？

    答：工程订单具有滞后性，目前已签订合同的工程订单正在按合同进程逐步交货中，另外由于工程订单毛利较低，公司也在出相应的措施去开拓新客户。

问：竞争机型的价格随推出时间的变化降幅大概是多少？

    答：降幅很小，竞争机型在下架后会产品优化升级。

问：一款机型的销售生命周期是多久？
   答：不同机型的销售生命周期也不同，比如目前主推的蒸烤独立机的销售生命周期在五年左右。
问：公司的产品竞争力在哪？
    答：比如公司较早推出的语音控制功能的天猫精灵款集成灶、Q系列的中低端集成灶、S系列集成灶也一直在做产品差异化，提高产品竞争力。


	附件清单
	无

	日期
	2021年01月13日
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