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深圳劲嘉集团股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                      编号：2021－001
	投资者关系活动类别

	□特定对象调研  □分析师会议

□媒体采访 (业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观


(其他（电话会议）

	参与单位名称及人员姓名
	申万宏源 屠亦婷 周迅 黄莎、嘉实基金 马晓煜、万家基金 王晨曦、中加基金 赵岩 冯汉杰、国寿养老 高媛媛、申万宏源零售 邵一凡、国金证券股份有限公司上海证券自营分公司 孙蔚、北京国际信托 谭昱宇、济海投资 张琦、煜德投资 程跃、中信建投 罗乾生

	时间
	2021年1月12日15：00－15：50

	上市公司接待人员姓名
	董事/副总经理/董事会秘书 李晓华、证券事务代表 何娜

	投资者关系活动主要内容介绍


	1、公司新型烟草的未来发展方向如何？
答：为把握新型烟草产品在国内外快速增长的趋势，劲嘉科技作为公司发展新型烟草板块的重要战略平台，其定位为电子雾化设备及加热不燃烧器具等新型烟草制品的综合制造商和综合服务商，劲嘉科技逐渐成长为提供新型烟草产品及智能健康电子产品的研发、生产、销售及服务的企业，历经电子雾化设备线上禁售及新冠肺炎疫情的影响，劲嘉科技的升级发展在曲折中成长，在各种不利因素的影响下，公司新型烟草板块在2020年前三季度收入实现了129.05%的增长，预计在2020年全年也是高速的增长。
2019年公司发布未来三年战略规划，其中包括“积极培育新型烟草产业”。公司将继续深耕新型烟草产业，提升研产销配套服务能力。在合规的基础上，继续增强自主研发能力，配合客户做好产品研发，同时做好相关技术和产品的储备工作，此外，积极协调整合优质资源，加强合作协同，为客户提供专业的新型烟草制品ODM/OEM服务，推出具有市场影响力的新型烟草器具制品。公司在严格遵照国内外新型烟草领域的政策、法律法规等标准的前提下，力争将该板块打造成为公司的新的利润增长点。
2、劲嘉科技引入增资方，以及入股龙舞科技的原因？
答：劲嘉科技引入增资方，一个是你我科技，一个是员工持股平台。

你我科技下属的新型烟草品牌“Suorin”、“YouMe”等系列品牌产品具有一定的产品知名度，销售情况也是呈现不错的态势，目前产品主要面向海外市场，产品线覆盖包括美国、欧洲、中东国家等在内的海外国家，2020年已提交下属“Suorin”品牌旗下的一款产品在美国的PMTA认证申请。你我科技增资劲嘉科技后，劲嘉科技将为你我科技旗下产品提供生产制造服务，有利双方的持续发展。
对公司来讲，新型烟草尚在培育发展阶段，需要继续打造一支专业的人才队伍对劲嘉科技各方面的发展提供强有力的支撑，此次增资引入员工持股平台的目的是持续引入相关人才，同时设定明确的个人考核目标，后续将结合业绩达成情况分批完成分配及实缴，高度绑定相关员工的利益，有利于劲嘉科技广纳人才，积极调动员工的积极性。
关于龙舞科技，属于劲嘉科技的原有客户，其下属gippro品牌成立于日本东京，具有一定的品牌知名度，该品牌专注于研发行业领先的雾化技术和加热不燃烧技术，产品包括各类型电子雾化设备、加热不燃烧器具和非烟草耗材以及多元化的CBD产品，产品也是主要面向海外市场，基于对龙舞品牌及销售渠道、未来发展布局的认同，劲嘉科技入股龙舞科技，从而进一步绑定双方的紧密合作关系，对公司未来发展很有战略意义。

公司将继续积极寻找优质的合作方，在新型烟草产业领域进行资源整合，劲嘉科技制定了短期和长期的发展规划，力求成为以技术为引领，在提供优质生产制造服务的基础上，打造为知名品牌的综合型新型烟草制造商和服务商，努力扩大在新型烟草领域的收入及增强影响力。

3、新型烟草政策方面的变化如何？

答：海外方面，以美国为例，美国FDA对在美市场销售电子烟产品企业须通过 PMTA，在指定日期前提交申请材料、符合要求的公司的产品可一段时间内在美国市场上经营售卖电子烟产品，行业发展监管趋于完善，行业集中度、规范度呈进一步提高的趋势。后续劲嘉科技将为你我科技提供产品的生产制造服务，你我科技已提交下属“Suorin”品牌旗下的一款产品在美国的PMTA认证申请，有望带来劲嘉科技相关产品订单的增长。
国内方面，HNB烟弹是烟草制品，属于国家专营专卖的范畴，在国内尚未放开销售。在雾化型电子烟方面尚未出台明确的监管法规及标准，2019年11月，国家烟草专卖局和国家市场监督管理局联合下发了1号电子烟通告，禁止电子烟进行网上销售，2020年7月10日至9月10日再次开展为期2个月的电子烟专项检查。

公司在新型烟草领域采取较为稳健的发展方式，在HNB器具方面，公司配合云南中烟等中烟公司的实际需求提供研发、生产的服务；在雾化电子烟方面，公司的自有品牌FOOGO主要通过经销商途径开展产品销售，劲嘉科技为客户提供OEM/ODM服务，其中收入的大部分来自于出口美国等海外国家的产品的生产制造。
公司将密切关注国内外的政策变动，积极调整，争取有更好的成绩。
4、烟标业务发展情况如何？

答：总体来讲，烟草行业在2020年保持了稳定的发展态势，对于烟标行业，从中长期的角度来看，烟标招投标工作达到很高的市场化水平，持续的市场化会使得毛利将会趋于稳定，对于公司来讲，2020年受到疫情以及部分市场份额变化的原因，烟标的增速受到一定的影响。从最近的招投标结果来看，公司在部分区域市场的业务逐步恢复。

公司已积攒提供烟标服务20年的经验，公司将不断强化品牌文化创意、结构设计、数字营销等环节，促进工艺设计与包装制造之间的融合性不断提升，稳定原有业务的同时，在新客户、新订单方面持续开拓，争取进一步提升市场份额。

5、公司彩盒板块的客户情况？
答：得益于公司技术改造的不断深入、自动化程度逐步提升，彩盒板块的产量和利润率的稳步增长。同时公司致力于为产品赋能，以子公司盒知科技结合物联网、区块链技术等方面持续赋能大包装业务，提升智能包装的附加值。细分产品中，客户端卷烟产品销售量增长使得精品烟盒出货量持续增加；新型烟草行业的快速发展、手机配套包装带动3C类产品增速加快；公司深入探索白酒包装、加大与白酒企业合作，酒盒产品保持良好发展态势。

除为中烟提供烟品礼盒外，目前公司已与茅台技开司、五粮液精美印务等知名酒企深度合作，3C品类客户涵盖英美烟草、雷诺烟草、菲莫国际、悦刻等知名新型烟草生产公司。未来公司将继续紧抓核心客户的需求，积极开发新客户，同时将继续在产品设计、技术工艺、生产效能上加大投入，力争市场份额、业务收入得到进一步提升。
6、申仁包装和宜宾嘉美酒包的情况如何？

答：受疫情等综合因素的影响，申仁包装改扩建项目进度低于预期，但申仁包装整体的情况保持了比较稳定的态势。
在宜宾嘉美方面，公司2020年主要是与战略合作方，共同加大产线智能化建设和产能爬坡，目前自动化水平得到了很好的提升，后续将重点在酒盒设计创意、酒盒后道成型自动化、烟酒包装联合发展上协同，全力打造西南智能化烟酒等包装领先企业，满足客户存量和增量的包装配套需求。

在整个酒包装上，申仁包装、宜宾嘉美公司，将立足于贵州、四川等白酒重点产区，积极把握中高端白酒行业发展带动下的包装市场需求机遇，充分发挥设计研发、技术工艺、客户资源等综合竞争优势，争取获得包括贵州省、四川省在内西南地区的更多优质订单。与此同时，公司还将服务好洋河、江小白、劲酒等知名白酒品牌，后续将加大对外合作力度，扩大业务范围。

7、原材料价格上涨对公司有什么影响？

答：公司在历年生产经营过程中，积累了大量的成本管控经验，并与供应商建立了稳定的长久合作关系，公司也在逐步加大体系内激光镭射纸膜产品的自给供应比例。分不同产品来看，用于生产烟标的纸品，由于公司规模采购下有较强的议价能力，烟卡纸等原材料的价格波动对公司成本不构成重大影响。

用于生产彩盒的纸品，随着公司彩盒业务的持续扩张，议价能力也将得到体现，公司通过供应链集中采购的优势，有效降低纸张价格波动对公司的影响。
在调研过程中，公司接待人员与投资者进行了充分的交流与沟通，严格按照有关制度规定，没有出现未公开重大信息泄露等情况。

	日期
	2021年1月12日 星期二


