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深圳科瑞技术股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

投资者关系活

动类别 

□特定对象调研   □分析师会议 

□媒体采访  □业绩说明会 

□新闻发布会  □路演活动 

□现场参观  □其他 电话会议 

参与单位名称

及人员姓名 

信达机械 刘崇武 

华西证券 俞能飞 

中庚基金 张传杰 

新华基金 王浩 

华泰证券 肖群稀 

博时基金 张喆、柴琪婉 

瑞士信贷 张钊 

Stoneylake 北京磐澤資產管理公司 熊威明 

Spring Gate 泉观资本 方雪、叶恒妗 

广大证券 王锐 

时  间 

2021 年 1 月 14 日 13:30 

2021 年 1 月 18 日 14:00 

2021 年 1 月 20 日 15:00 

2021 年 1 月 21 日 15:00 

2021 年 1 月 26 日 13:30 

2021 年 1 月 28 日 11:00 

2021 年 2 月 2 日 17:30 

地  点 深圳市南山区高新区中区麻雀岭工业区中钢大厦七栋一楼 

上市公司接待

人员姓名 

董事会秘书：李单单 

证券事务代表：康岚 



投资者关系活

动 

主要内容介绍 

1、公司各个业务板块和下游行业中，未来的发展重点及战略规划。 

公司从成立之日起就定位在跨行业应用，经过 20 年的发展和积累，目前公

司涉及的行业包括移动终端、新能源、医疗、汽车、物流、硬盘等行业，产品包

括自动化设备和精密零部件两大类。自动化设备受下游行业周期性影响较大，公

司的业务组合整体来说具有互补的特征，一方面能够保持较为稳定的增长，另一

方面下游各行业都还有可持续增长的空间。公司下一步将有针对性的拓展各个行

业领域应用的产品系列和对技术积累进行深耕。 

首先，移动终端业务一直是公司占比较大、稳定、优质的业务。目前公司在

移动终端领域主要以整机检测为主，尤其在手机摄像头检测领域具备领先优势，

未来公司会向模组检测、整机装备和包装段延伸。同时，公司在 2020 年推出了

手机中框缺陷检测设备，以此为切入点进入缺陷检测领域。从客户的类别来看，

分为海外品牌客户和国内品牌客户，公司目前海外品牌客户占比较高，国内的客

户实际有自动化的需求，且整体产业体量足够大，未来随着人力成本的增加和产

品品质要求的提高，国内自动化需求程度会逐步提高，但还需要时间渗透，公司

将持续关注并积极把握国内业务增长点。 

新能源领域未来 3-5 年内将是公司主要增长点，聚焦锂电池生产的中后段工

序设备，包含制芯、电池组装、化成分容、模组组装等工序，产品分别应用在消

费锂电设备和动力锂电设备。在消费锂电池领域提供叠片机、绕胶机、极耳成型

等核心设备，技术和性能达到业内领先水平，在动力锂电池领域提供包 Mylar（聚

酯薄膜）设备、压力成型机、真空封装、包蓝膜等设备。其中，叠片机是公司主

动研发并向客户推广的核心优势产品，目前公司是行业消费电池叠片机的领先供

应商，2021 年将推出动力电池叠片机并交付给合作客户试用。 

另外，对未来业务的培养方面，公司在医疗、汽车、电子烟等领域均有良好

占位，目前虽然规模不大，但都是为行业领先的客户提供领先产品，将会随着行

业发展、客户的投资进度抓住业务机会。 

自动化行业发展速度很快，从长远来看公司要成为一个技术平台型公司，基

础技术平台化能力和装备零部件这两部分都是比较重要的。在技术平台储备方

面，公司将把运动控制、机器视觉、精密测控作为主要的技术平台，持续进行标

准化、模块化，形成平台型产品。装备零部件方面，公司现有精密零部件的业务



目前已经与国内外各行业优质品牌客户建立良好的合作关系，从战略角度上来说

我们要把规模做大，并且更多地关注产业协同。 

 

2、公司 AOI 业务规划。 

AOI（Automated Optical Inspection）自动光学检测主要分为定位、尺寸检测、

缺陷检测等方面的应用。目前尺寸检测应用较为广泛，而缺陷检测领域目前还是

处于起步阶段。表面缺陷检测作为生产制造中必不可少的一道工序，在各个工业

领域应用广泛，在 3C、半导体及电子、汽车、化工、医药、轻工、军工等行业都

有广阔的市场需求。近年来人工智能及机器视觉等检测逐渐加快投入，但目前各

行业产品表面缺陷检测仍主要依赖于人工目检，原因在于工业品的外观缺陷复杂

多样，不同类别的缺陷之间形态、材料等特征差异大，检测算法的普适性不强，

许多缺陷需单独开发检测算法，开发复杂度高，在每一个细分领域都需要大量投

入到软件学习与研发。公司将主要聚焦在移动终端和新能源行业进行缺陷检测产

品的开发，公司 2020 年推出的手机中框缺陷检测成品（金属表面检测）已经完

成客户验证。 

 

3、公司跨行业多品类的产品线结构下，如何协调资源共享与效率提升。 

首先公司各类业务都区分事业部或者子公司来做，以实现公司平台多元化，

业务单元专业化。业务量较小的时候，采用事业部制，每个事业部都包含完整的

市场、产品研发、运营管理职能，当业务成长到足够大或者针对有潜力的战略型

业务，公司会考虑将事业部拆分为独立的子公司。 

在技术和资源共享方面，公司层面技术中心做平台技术研发，比如运动控制、

机器视觉软件等五大技术平台的研发和储备，事业部和分子公司针对所在行业、

客户需求进行产品研发，对于一些复杂的项目或技术由技术中心与分子研发管理

中心共同实施技术预研。另外各个行业的设备技术会有不同的侧重点，比如新能

源设备运动控制技术较强、机械复杂程度较高，移动终端领域的设备是测控技术

较强。在必要时针对一些关键问题，各个业务单元之间可以进行资源调用或者合

作开发。 



公司前二十年主要精力关注在产业学习、跨行业的技术能力和团队的培养，

每个行业都是选择与行业领导者合作，业务质量要求高。从 2012 年开始公司系

统化的建立体系，到目前整体运营架构搭建完成，平台建制完善，可以在这个平

台上持续的培育人才，支撑公司未来持续的增长。公司的成长路径是扎实的，所

以公司业务、业绩的稳健性很好，在基础打好之后才能寻求突破性的增长。 

 

4、公司是否考虑收并购的方式拓展公司业务及规模。 

公司 2019 年 7 月上市，从上市以来一直在积极的准备，比如建立并购投资

及整合流程、寻找合作伙伴和潜在投资标的。公司的投资战略很清晰，主要关注

与主营业务相关性、协同性高的产品和技术，找到契合公司的合作对象，能够在

技术层面或产品层面互补。目前行业景气度很高，带来的是普遍标的高估值，如

何避免高估值带来的高风险，必须要踏实稳重，不盲目跟风。2020 年公司主要做

了一些偏向于产业上下游协同的投资，规模较小，参股为主。2021 年公司将继续

寻找战略合作与外延并购的机会。  

 

5、2020 年疫情影响下，公司客户回款对公司现金流的影响。 

2020 年整体客户回款状况良好。主要原因包括，首先公司在每个行业选择与

行业龙头客户合作，客户财务能力是公司很关注的基础能力；其次在一季度疫情

严峻期，公司立即采取一系列措施应对疫情风险，其中包括加紧了应收账款管理，

2020 年 1-3 季度销售商品、提供劳务的现金流入均高于 2019 年同期水平。2020

年 3 季度经营活动产生的现金流量净额相比 2019 年同期减少是因为三四季度订

单增加，购买商品、接受劳务支付的现金同比增加。2020 年 4 季度回款情况良

好，同时公司在手订单饱满，根据订单进行备货生产，也延续了这一情况。 

 

6、公司为什么选择自愿披露 2020 年业绩预告。 

从 2020 年 10 月份披露三季度报告，到 2021 年 4 月份披露年度报告。公司

考虑到中间有六个月的披露空窗期，决定发布业绩预告，为了给投资者公司充分

透明的信息。 

 



接待过程中，公司与投资者进行了充分的交流与沟通，并严格按照公司

《信息披露管理制度》等规定，保证信息披露的真实、准确、完整、及时、公

平。没有出现未公开重大信息泄露等情况，同时已按深圳证券交易所要求签署

调研《承诺书》。 

附件清单（如

有） 
 

 


