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投资者关系活动

类别 

 

特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

西南证券 赵千里  中金公司 贾顺鹤  兴业证券 丁志刚 

信达澳银基金 徐聪  创金合信基金 王浩冰  景从资产 曾绍

鹏 

时间 2021 年 2 月 26 日下午 

地点 公司会议室 

上市公司接待人

员姓名 

董事、总经理：叶曙兵 

董事会秘书：邱泽恋 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

一、公司基本情况介绍 

二、互动交流摘要 

1：关于精密齿轮注塑的技术壁垒在哪里？与 IMS、力佳、德昌这些公司

的业务区别在哪里？ 

答：公司是一家专业从事微型驱动和微型传动系统、精密注塑件和精密

模具的研发、生产与销售的高新技术企业，主要为通信设备、智能手机、

汽车电子、智能家居、服务机器人、个人护理、医疗器械等诸多领域的

客户提供定制化微型驱动和微型传动系统和精密注塑件。能做齿轮零件



的企业有很多，但是从事微型驱动和微型传动系统这一新兴细分领域的

企业较少，形成从系统设计、模具制造到多种工艺（机加工、注塑、粉

末冶金）零部件生产制造的企业更少。IMS 应该是最早专注于做齿轮的

企业，它的领域主要是汽车领域的齿轮零部件，很专业的领域，技术也

很强；力佳从玩具行业起步发展，在标准品上做得较好；德昌的主业是

汽车用微型电机，部分电机有配齿轮箱；兆威机电是选择在微型传动系

统及控制，侧重一些新的应用领域的产品，虽然跟这些公司在个别产品，

个别领域可能会有竞争关系，但是核心技术点有差异，主要领域不同。 

 

2、兆威在电子控制业务发展上作纵向拓展，是否会存在与客户业务重

合？形成竞争关系？ 

答：从两个方面来分析，首先，对于非常成熟的领域和产品，如汽车产

业车窗升降，客户本身已经有非常丰富的经验和供应体系，它们不会把

这部分业务转给我们去做，对这些产品公司很难去纵向拓展业务，当然

这也不是我们的主要发展方向；兆威公司拓展的，主要是在一些新的应

用领域方面，客户可能是某个行业的头部客户，但它并不熟悉驱动、传

动这个领域的业务，它们的新产品，新的创新想法有整套技术方案需求

的时候，兆威机电的这个纵向拓展业务就能够很好的满足客户的需求，

兆威机电销售的是整个解决方案，客户可以直接用，是这些客户所需要

的，这也是兆威技术的价值所在，不会形成竞争关系。 

 

3、请介绍一下公司是如何对待客户的产品价格年降问题的？ 

答：客户对于产品有降价需求，这也是企业努力的方向，公司与华为等

少量大客户签订的框架协议中包含了年度降价条款，但在实际业务中，

公司在与客户协商或通过招投标方式确定销售价格时，会综合考虑产品

生产成本、技术水平、订单批量、市场竞争、未来业务延伸等因素做出

决定。因为公司产品以定制化开发为主，竞争环境相对较好。在一部分

产品上，我们也积极面对友商的价格竞争，通过技术、管理、效率等等

多方面改进，在实现客户满意的同时保持公司利润。凭借在微型传动领



域的领先优势，通过专业能力确保公司竞争力。兆威机电走有选择的路

线，选择高端客户的高难度产品，从而获得更多的技术红利，在企业自

己的专业技术领域内，把自己的优势无限放大，把这个产业做得更深入

些。 

 

4、CNC 加工的齿轮与注塑的齿轮区别是什么？ 

答：CNC 机加工的齿轮，相对来讲，精度可能会高，但是它的效率低，

成本高很多，对于一些复杂的、很小的齿轮，还不太容易加工；模塑成

型的齿轮，采用的是模具注塑或者压制成型，相对比于机加工，生产效

率高，成本低，现在新型的注塑材料，也能使塑料齿轮得到较高的强度，

并且塑料齿轮的重量轻、自润滑性和韧性好，对于一些需要低噪音的应

用领域，注塑的齿轮优势更强一些。 

 

5、公司从接到订单到交货的周期大概是多久？ 

答：这个问题，要从产品的类型上来做一下区分，主要分为两大类，一

类是属于新产品，大概是 1~2 个月的时间；另外一类是成熟的已处于量

产的产品，大概是两个星期的时间。 

 

6、公司的国际市场开拓情况如何？ 

答：关于国际市场，有一部分是跟着客户的全球布局走的，全球化的客

户，它在全球各个地方有工厂，兆威的产品也跟随客户的需求，出口到

客户的全球各个工厂；另外兆威机电也在积极开拓国际市场，目前在德

国有一个事业部，主要负责欧洲市场的相关业务；未来，公司也将加快

美国等国际市场的业务开发。 

 

7、公司是否有核心团队成员流失，核心技术渗透的压力？日常是如何管

控的？ 

答：关于人才流失、技术渗透的问题，这是个很值得关注的课题，也是

一家技术型企业必须要关注的课题，公司高度重视人才的吸引和培养，



同时也通过对整个产品进行专业化的岗位分工，从微型驱动、微型传动

系统方案设计，齿轮设计和制造工艺，到齿轮等传动部件的加工，再到

模具的设计制造生产，由多个不同的研发和工程团队，结合专用的生产

设备，配套的实验设备、检测设备等高精尖的设备组合完成。另一方面，

公司的产品都是基于客户需求定制化开发的产品，非市场标准件，需要

得到客户的认证，进入客户的供应商资源池，就是一个长期的审核验证

过程，需多年的行业经验积累和团队技术沉淀才能满足客户的标准。 

同时，公司也做好各种工作以吸引人才、留住人才，公司从软的方面，

打造了重视人才的企业文化，同时打通人才的上升通道，为员工提供技

术的精进平台，以吸引在技术领域方面想要有所作为的技术人才。公司

亦为员工提供技术人才施展技术的平台，以保证技术人才的个人事业发

展方向跟公司的发展方向一致；硬件方面，公司通过推动股权激励、绩

效考核等措施，吸引留住人才的同时，也为员工提供有竞争力的收入保

障。 

 

8、请介绍一下公司的研发投入情况： 

答：从公司的招股说明书可见，2017 年至 2020 年 1 月至 6 月，公司研

发费用投入分别达到 3,874.50 万元、5,721.03 万元、7,904.96 万元和

3,592.37 万元，占当期营业收入比例分别达到 7.06%、7.56%、4.43%和

6.53%，持续的高投入为公司提升自主创新能力与研发水平提供了良好

的物质基础。自成立以来，公司始终坚持“技术立企”的总体原则，高

度重视自主研发和创新能力建设，将技术创新和产品开发作为公司核心

竞争力的基础，不断加大研发投入力度和提升创新能力，不断拓展产品

应用领域，以保持公司行业领先地位。 

 

三：参观公司的产品展厅及生产车间 

1、介绍展厅产品的性能、特色及技术亮点。 

2、介绍生产车间的大致情况及部分生产设备的特点。 



附件清单（如有） 无 

日期 2021 年 2 月 26 日 
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