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证券代码：300911                               证券简称：亿田智能 

浙江亿田智能厨电股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                       编号：20210305 

投资者关系

活动类别 

 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 □一对一沟通 

□其他   

参与单位名

称及人员姓

名 

东方马拉松：陆江川    青骊投资：石川林   利檀投资：焦明远        

德邦自营：刘子婷    德邦自营：祝捷      华创证券：秦一超 

华创证券：田思琦    国信证券：王兆康    招商证券：陈东飞 

招商证券：彭子豪    生命资产：何佳天       

时间  2021 年 03 月 05 日 

地点 浙江亿田智能厨电股份有限公司科技馆一楼会议室 

上市公司 

接待人员 

董事：孙吉 

董事会秘书、财务总监：丁茂国 

营销副总裁：庞延杰 

销售总监：陈意 

证券事务代表：沈海苹 

投资者关系

活动主要内

容介绍 

 

董事会秘书、财务总监丁茂国先生向调研人员介绍调研相关注意

事项、签署承诺书。本次投资者关系活动的主要内容如下： 

一、销售总监陈意带领各位调研人员参观亿田智能科技馆，介绍

亿田智能产品；董事孙吉、营销副总裁庞延杰向各位调研人员介

绍亿田智能营销方面布局。 

二、互动交流环节： 

1. 问：在产品力领先的情况下，公司在渠道和市场方面的现状
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和未来布局是如何的？ 

  答：公司稳步推进四大提升。在产品升级方面，亿田一直

以下置式风机核心技术带来的空间优势使产品可集成功能更多，

集成空间更大保持行业领先水平；在品牌提升方面，第一，去年

升级了标准新形象店，今年还会继续投入，以此提高消费者的售

前售中体验，树立、传播亿田的高端产品形象。第二，广告投放

方面，将新媒体广告投放占比增加，广告内容也倾向于面向消费

者的产品介绍宣传。第三，将会对售后服务体系进行改革，希望

在给消费者提供更优质服务的同时，发挥售后的品牌形象树立及

宣传作用；在管理提升方面，公司导入了阿米巴经营管理体系，

形成集成联合体，给予员工更多赋能，树立员工自主经营意识，

刺激企业新活力，从而为公司发展贡献创造价值；在渠道升级方

面，公司在工程，家装，电视，新零售等方面都有新的布局。另

外公司在招商方面也做出了一些战略调整，亿田正在计划推进大

商的招募，希望能够通过和大商的通力合作，打开一二线城市的

高端市场，整合区域经销商，共同促进品牌力提升。同时公司也

引进高端核心人才，高端人才所带来的新思路、新战略能促使公

司稳健高速发展。 

2. 问：为什么要招募大商？ 

 答：集成灶行业在一二线还有很大的潜在市场。从集成灶的发

展来看，随着消费主体下移为对生活质量要求更高的 90后，中国

的厨房狭小的面积决定了常规的分离式厨电无法满足年轻人对厨

房“多功能”的需求，而集成灶产品在这方面有很强的产品竞争

力，行业前景宽广，公司认为需要更强力的伙伴来携手共进。 

3. 问：亿田产品的外观设计是怎样完成的？ 

答：亿田目前产品的外观设计有内部设计团队，也有外部设

计公司，公司认为外观设计容易被模仿和超越，因此亿田会加强

产品外观设计创新，在提高亿田产品美观度的同时更注重产品的
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内在产品力和产品质量。 

附件清单 无 

日期 2021 年 03 月 05 日 

 


