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一汽解放集团股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                       编号：2021-002 

投资者关系活动

类别 

 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

√其他 （电话会议） 

参与单位名称及

人员姓名 

中金公司、中银证券资产管理部、中融基金、中欧基金、招银

理财、招商基金、长盛基金、永安国富、银华基金、兴银理财、

信诚基金、西藏合众易晟、天弘基金、泰达宏利、慎知资产、

深圳国投、尚诚资产、上海中域投资、上海农商行、上海行知

创业、上海顶天投资、平安资管、平安基金、鹏扬基金、鹏华

基金、诺德基金、南方基金、盈峰资本、嘉实基金、汇丰晋信、

华夏基金、高信百诺、上海塔晶、泓德基金、国信自营、广发

基金、光大保德信、工银瑞信、工银安盛、富国基金、东证自

营、东方证券资管、淡水泉、大家资产、创金合信、宝盈基金、

国联证券、广发证券、瑞银证券、申港证券、Trivest、Splenssay 

Capital Limited、Ruifeng Securities、Neuberger Berman 

Singapore Pte.Limited、MIGHTY DIVINE、LyGH Capital、

Knight investment 、 Kenrich Partners 、 Haitong 

International、Golden Nest、Cathay Life、3W Fund 

时间 2021 年 4 月 6日 10:30—11:30 

地点 公司会议室 

上市公司接待人

员姓名 

董事长 胡汉杰；副总经理 欧爱民；销售公司党委副书记 董

昕；财务控制部部长 司玉琢；F事业部部长 王景晟；董事会

秘书 王建勋；战略管理部主任 季建 

投资者关系活动

主要内容介绍 

董事长胡汉杰先生首先向投资者简要介绍了公司经营情

况，随后与投资者开展沟通交流，主要内容如下： 

一、公司经营情况 



2020 年，尽管国内经济受新冠疫情、中美贸易摩擦等影

响出现了一定幅度下滑，但受“国三淘汰“、“治超趋严”以

及基建投资等多重因素的拉动，商用车全年产销量大幅增长，

创历史新高。公司实现中重卡销售 39.45 万辆，较上年同期增

长 38.69%，市场占有率 22%，公司的重卡销量已连续五年行业

第一，中重卡销量连续四年行业第一，单一品牌重卡销量连续

三年全球第一，牵引车销量连续十五年行业绝对领先。轻型车

销量连续五年实现高速增长。 

研发方面，以“技术领先、首创体验、集成创新、强化应

用、协同高效”为指引，公司构建了从前瞻技术、发动机、变

速器、车桥到整车的中国最为强大和完整自主研发体系。同时

公司设有国家重点实验室、 院士、博士后工作站，拥有技术

创新、性能开发、精益设计 、试验试制、试验认证五大核心

能力，打造了低碳化、电动化、智能化、信息化、高品质即“四

化一高”五大技术平台，是掌握世界级整车及三大动力总成核

心技术的商用企业之一。公司以长春为全球研发总部、在青岛

设立科创中心，具备轻、中、重型卡车产品研发能力；在无锡

大连设有发动机研发基地；在奥地利斯太尔设立了前瞻技术研

发部门，形成全球研发布局。2020 年研发投入 28.64 亿元，

占 2020 年营业收入的 2.52%。 

营销方面，公司坚持以客户价值为导向，率先建立了功能

完备的营销服务体系，由经销商、服务商、备品中心逾 2,000

家组成的解放营销服务网络遍布全国 200 余个地级市，全国平

均服务半径 50公里，处于行业领先水平，为用户提供 24小时

全天候高效、优质服务。 

供应链方面，公司致力于整合全球优质资源，来自近千家

优秀供应商的成熟产品，为解放卡车的高可靠性提供有力保

障。当前公司主要车型的发动机、变速箱、车桥三大总成以自

主生产为主，并与国内外领先企业建立紧密合作关系；其他相

关核心零部件通过战略合作、合资合作等方式，深化与国内外



优秀供应商合作，以满足市场需求。近年来，公司陆续与华为、

大陆、克诺尔、京东、智加等国内外顶尖企业签约成为战略合

作伙伴或成立合资公司，通过推进资源网络优化、体系能力提

升，向世界一流的供应链竞争力快速迈进。 

在新趋势和新业态方面，解放公司按照“四化一高”技术

战略指引，进一步加强低碳化、信息化、智能化、电动化、高

品质的，重点推进科技规划纲要落地，持续提升“创领三途”

技术品牌影响力；全面开展基于场景及产品包的市场洞察及新

商业模式设计，探索和完善新业务运营及发展模式，加速新业

态落地。推进车联网平台和生态建设，强化基础数据服务与平

台对接，加快车联网数字化转型；持续推进与合作伙伴的深度

合作，开拓产业链新合作伙伴，加速推进关键零部件布局，打

造“车-场景-平台”安全稳定可靠的物流运输解决方案。 

2021 年，公司将继续围绕“哥伦布智慧物流开放计划”，

向智慧交通运输解决方案提供者的转型，努力建设成为“世界

一流”的商用车企业。公司按照“围绕一个目标、聚焦一条主

线（产品），坚持双轮驱动（变革与创新）、打赢五大战役（国

六领先、质量提升、开源节流、制造升级和海外突破）”的总

体思路开展各项重点工作。 

二、交流环节主要内容 

1、问：公司对2021年及未来4-5年重卡行业的展望如何？ 

答：近几年，国内中重卡市场需求强劲，2020 年更是创

出历史新高。2021 年，预计国内中重卡市场总需求量有望达

到 140 万辆，未来几年的竞争将带来行业的整合。总体来看，

中国仍将是全球第一大商用车市场，解放将把握商用车市场发

展带来的机会。 

2、问：2021 年公司对 AMT 产品如何规划？ 

答：目前公司已在 AMT 产品上做了长远布局，主要包括：

（1）领畅版 AMT：控制系统和变速箱主体融合，是目前全球

先进的一体化变速箱，今年已投产上市，预计市场会有较好表



现；（2）自主 AMT：目前市场表现较好，其平顺性、节油性、

特殊路况的满足率较好；（3）其他变速箱，满足细分市场需求。 

2021 年，公司配备 AMT 的产品销量预计将大幅增长。 

3、问：2021 年排放标准迭代对行业需求以及国六车型价

格的影响，及消费者接受度的看法。 

答：由于今年 7 月 1日实施国六排放标准，预计上半年需

求将好于下半年。由于成本增加、市场竞争等因素影响，行业

内各家企业对国六车型均有不同程度的加价，加价幅度相差不

大。截至目前，公司加价幅度保持与行业水平相当。公司依托

庞大的客户基盘及品牌影响力，依然保持较高的用户认可度。 

4、问：公司在轻卡方面如何布局的？ 

答：近五年，公司轻卡保持了行业第一的销量增速。目前

轻卡平台推出了领途（第 7代）、J6F、虎 V等系列组合产品，

形成完整的产品序列。 

同时，公司对于“大吨小标”事件及时进行市场洞察和应

对分析，结合法规要求和用户需求进行产品设计优化和升级并

迅速投放市场，确保轻卡销售势头持续高速增长。 

5、问：公司 2020 年度分红比例不低，后续的利润分红规

划如何？ 

答：公司 2020 年度分红预案为拟以 4,650,653,869 股为

基数，向全体股东每 10 股派发现金红利 5.00 元（含税），应

分配现金红利 2,325,326,934.50 元（含税），剩余未分配利润

结转下一会计年度。公司不进行公积金转增股本。若在利润分

配方案实施前公司总股本因股权激励计划发生变动的，则依照

未来实施利润分配方案时股权登记日登记在册的总股本为基

数，向全体股东每 10 股派发现金红利 5.00 元（含税），具体

金额以实际派发时为准。 

公司重视对股东的合理投资回报。根据已公告的《未来三

年（2019-2021 年）股东回报规划》，实施积极的利润分配办

法，优先考虑现金分红的利润分配方式，保持利润分配政策的

连续性和稳定性，积极维护公司股东利益。公司未来努力通过

实现良好的经营业绩，回报广大股东的信任与支持。 



附件清单（如有） 无 

日期 2021 年 4 月 6日 

 


