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山东龙大肉食品股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                    编号：2021－02 

投资者关系活动

类别 

□特定对象调研       □分析师会议       □媒体采访 

√业绩说明会         □新闻发布会       □路演活动 

参与单位名称及

人员姓名 

通过全景网“投资者关系互动平台（http://ir.p5w.net/）参与 2020 年度业绩说

明会的广大投资者 

时间 2021 年 4 月 8 日 

地点 公司会议室 

上市公司接待人

员姓名 
董事长余宇、董事会秘书徐巍、财务负责人陶洪勇、独立董事朱丽娟 

投资者关系活动主要内容介绍 

关注的问题： 

1、贵公司 2020 年肉制品销售业绩喜人，增长迅速。请问：2020 年贵公司肉制品的产量是多少？

各类型产品的大致结构是怎样的？ 

答：公司肉制品主要包括高低温肉制品、冷冻调理品、休闲肉制品和宣威火腿等产品。2020 年

度，高低温肉制品实现了 5.9 亿元的营业收入，冷冻调理品实现了 3.7 亿元的营业收入，宣威火

腿实现了 1.8 亿元的营业收入。详细数据您可以查阅公司已披露的 2020 年年度报告全文。 

2、看到京东生鲜上面龙大生食销量不错，而熟食和冷冻调理品销量相比要略逊一筹，请问公司

是否会加大熟食线上销售力度，以及有哪些具体举措？ 

答：公司未来将更加重视线上销售开拓和推广，在传统电商完成布局的基础上，开始拓展微商及

社交电商，加快线上渠道建设。通过打造休闲肉制品零售品类线上渠道，带动其他产品品类发展，

推动公司产品向全国辐射、向市场下沉。 

3、增发什么时候实施？ 

答：公司定增具体实施时间请关注公司后续公告。 

4、公司的定增证监会已审批通过多时，请问此次定增何时执行？定增对象是否已确定？定增对

象是否对于公司经营有正面的积极作用？ 

答：目前公司定增工作正在密集接触投资者过程中，初步计划年报分红完成后，择机启动定增发

行。具体情况详见公司后续公告。 

5、成都正骐管理公司是否与公司存在内部联系，为何可以成为公司流通股大股东？ 



 

答：投资机构基于自身判断购买公司股票成为公司股东，与公司不存在内部关系。 

6、请问公司如何看待上市公司的并购和市值管理？ 

答：公司将更加积极地通过投资并购做大做强公司主业，回报广大投资者。 

7、公司屠宰业务的利润是如何计算的？屠宰一头猪的利润能有多少？生猪价格对公司经营情况

有什么影响？ 

答：公司屠宰业务的利润会随着生猪价格、冷鲜肉及肉制品价格变化而变化，利润率及单头利润

不固定。一般来说，生猪价格上涨，养殖利润增加，屠宰及肉制品利润下降；生猪价格下降，养

殖利润降低，屠宰及肉制品利润上升。作为一家肉制品全产业链公司，某一板块的行情变化，不

会对公司业绩产生重大影响。 

8、公司是否在考虑开拓新的领域？取得初步进展没有？ 

答：经过二十多年的发展，公司已形成以屠宰精加工和肉制品为核心，以生猪养殖和进口贸易为

配套的“全产业链”经营发展模式。一方面解决了分散生产可能引发的食品安全隐患，通过对全

产业链的系统管理和关键环节的有效控制，保障了超越竞争对手的产品品质，塑造了卓越的品牌

形象；另一方面规模化生产和产业链贯通能够最大限度地降低企业总体运营成本，实现企业的健

康可持续发展，从而形成具有独特竞争力的食品工业产业链体系。未来公司将集中优势资源大力

发展屠宰精加工和肉制品业务，增加公司整体盈利能力和业绩稳定性。2020 年度，公司生食精

加工业务实现营业收入 17.68 亿元，比上年同期增长 15.28%，尤其包括百胜系统、通用磨坊、

荷美尔（中国）和海底捞等一批核心标杆客户，未来业务发展前景巨大。公司肉制品业务实现营

业收入 11.47 亿元，比上年同期增长 54.12%，增长速度明显。 

9、去年业绩好，但股价近期波动大的原因是什么？ 

答：股价波动受到多重因素影响。目前，公司经营一切正常，公司会努力发挥“全产业链”优势，

夯实经营和管理，持续提升经营效益和内在价值，积极回报广大投资者。 

10、你好，请问贵司目前产品的销售趋势如何？今年的销售目标是多少？ 

答：经过二十多年的发展，公司已形成以屠宰精加工和肉制品为核心，以生猪养殖和进口贸易为

配套的“全产业链”经营发展模式。公司产品主要包括鲜冻肉，高低温肉制品、冷冻调理品、休

闲肉制品和宣威火腿等，得益于公司优良的产品品质和丰富的产品种类，公司产品深受消费者喜

爱，销售状况良好。 

11、请问 2020 年业绩贡献的分类说明。生猪养殖贡献利润比例。普遍预期 2021 年生猪养殖行

情较上一年有所下滑，在此情况下生猪业务贡献下降后，公司如何保证今年的业绩继续保持增



 

长。 

答：公司各业务板块的营收、利润等，请参阅公司已披露的 2020 年年报。公司是一家肉制品全

产业链公司，某一板块的行情变化，不会对公司业绩产生重大影响。具体到生猪养殖，预计未来

价格会有所回落，利润率会有所下滑。公司一方面会通过增加养殖出栏量，减少因价格降低而对

利润的影响；另一方面，公司目前在大力发展屠宰精加工及肉制品，生猪价格降低，会降低屠宰

及肉制品的生产成本，提高利润贡献。 

12、公司今年有哪些经营目标？ 

答：公司将围绕以下几方面努力开展工作：1.做大做强屠宰与肉制品板块。（1）扩大屠宰和肉制

品规模，实现全国化布局。公司将把握未来快速发展窗口期， 在全国范围布局屠宰和肉制品工

厂，实现产能扩张，逐步实现全国化布局。（2）将肉制品业务打造成为公司核心业务板块。大力

发展低温肉制品和开发高端休闲肉制品新品类，重点发展冷冻调理品和预制菜。（3）大力发展生

食精加工业务。加大投入增加可以提供生食精加工服务工厂数量，由目前莱阳工厂和河南工厂扩

大到所有工厂。公司还将大力开拓中小餐饮企业客户、食品加工和线上渠道，扩大公司精加工产

品销售规模和产品种类。2. 合理发展配套养殖板块。公司将加快莱阳、安丘、乳山等地新养殖

场的建设工作。养殖板块起到生猪原料供给的协同作用，特别是可控、可追溯的原料供给。3. 加

强销售与渠道建设。大力发展大客户渠道，开拓电商、新零售等新业务渠道。4.持续提升生产效

率和鼓励创新。公司将持续提升生产效率，降低人工成本比重，积极鼓励创新。5.进一步提升品

牌影响力。随着全国化布局的逐步完成，销售渠道向全国市场的不断扩张，肉制品比重的逐渐提

高，将龙大肉食的品牌知名度逐渐进一步提升，力争成为全国知名的食品品牌。 

13、您好，请问贵公司怎么看今年的猪价走势，将会对公司各个板块的营收以及毛利带来怎样

的影响？此外，今年航运价格的提升将会对公司的进口贸易业务产生怎样的影响？谢谢！ 

答： "猪周期"是一种经济现象，“猪周期”的循环轨迹一般是：肉价高——母猪存栏量大增——

生猪供应增加——肉价下跌——大量淘汰母猪——生猪供应减少——肉价上涨。本轮"猪周期"，

随着生猪产能的逐渐恢复，生猪价格会逐渐下滑，然后进入新的一轮猪周期。就 2021 年来说，

猪价大趋势震荡下行。一般来说，生猪价格上涨，养殖利润增加，屠宰及肉制品利润下降；生猪

价格下降，养殖利润降低，屠宰及肉制品利润上升。作为一家肉制品全产业链公司，某一板块的

行情变化，不会对公司业绩产生重大影响。公司进口业务，主要是 CIF（到岸价）定价，运费由

出售方承担，对进口贸易基本无影响。 

14、公司肉制品业务的毛利率为多少？公司产业转型能否大幅提高利润率？ 



 

 

                                                   

 

答：公司屠宰精加工和肉制品业务盈利能力较强且稳定，2020 年，两者营业收入为 29.16 亿元，

同比增长 27.97%，未来随着屠宰精加工和肉制品业务规模的不断扩大，公司整体利润水平将得

到大幅提升。 

15、你好，年报分红大概什么时候完成 

答：年报分红将在年度股东大会审议通过后启动实施工作。 

16、贵司目前有哪些销售渠道？是否存在对大客户的依赖？ 

答：公司当前主要销售渠道包括批发商、加盟商、大中型商场超市、食品加工企业和大型连锁餐

饮企业等。公司销售不存在单一客户依赖现象。未来公司将继续拓展全国性大中型商场超市销售

渠道，继续发展和升级加盟店、统一和提升专卖店形象，开设公司新零售旗舰店“龙大肉莊”，

继续拓展大型食品加工企业和连锁餐饮企业；同时，公司在线上开通天猫旗舰店、京东自营、拼

多多等；在抖音、快手开展直播带货模式；线下与美团快驴、美菜、兴盛优选等电商及社区团购

渠道合作，开启新获利渠道，带动公司产品向全国辐射、向市场下沉。 

17、屠宰板块和去年相比较，利润率有提高吗？ 

答：预计 2021 年猪价大趋势是震荡下行，生猪价格下行，屠宰板块利润率会逐渐提高。 

18、公司去年屠宰产能过剩的原因以及今年产量如何进一步提升？ 

答：公司屠宰产能过剩主要是生猪供应不足和猪价高位运行等原因造成，与行业周期有关，同行

业其他公司也存在产能过剩问题。随着国内生猪产能逐渐恢复，预计公司屠宰产能利用率会逐渐

恢复正常。 

附件清单 无 

日期 2021 年 4 月 9 日 


