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证券代码：000166                                    证券简称：申万宏源 
 

申万宏源集团股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：2021-0407 

投资者关系活动

类别 

□特定对象调研                        □分析师会议 

□媒体采访                            √业绩说明会 

□新闻发布会                          □路演活动 

□现场参观 

□ 其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 公司 2020年度业绩投资者及分析师会议所邀请人员 

时 间 2021年 4月 7日 15:00-16:20 

地 点 电话会议 

上市公司接待人

员姓名 

申万宏源集团股份有限公司及申万宏源证券有限公司董事长

储晓明； 
申万宏源集团股份有限公司总经理黄昊，副总经理、财务总

监任全胜，总经理助理刘跃，董事会秘书徐亮； 
申万宏源证券有限公司副总经理、执行委员会成员、财务总

监、董事会秘书方荣义，执行委员会成员张剑、李雪峰、房

庆利； 
公司其他相关人员 

 
 
 
 
 
 
投资者关系活动

主要内容介绍 

  
1、 请介绍公司 2020 年经营管理情况。 

2020 年，公司紧紧围绕董事会制定的发展战略，践行国

有金融企业责任与担当，坚决落实好金融工作“三大任务”，

紧扣打造头部券商、提高竞争力的目标任务，遵循“夯实管

理基础、实现重点突破、全面提升发展质量”的总基调，创

新盈利模式、打造新增长极，加快体制机制改革和管理能力

提升，全面增强公司市场竞争力和盈利能力，公司营业收入、

净利润均创五年以来的新高，资产规模和盈利水平稳居行业

第一梯队。2020 年，公司实现合并营业收入 294.09 亿元，较

上年同比增长 19.58%；归属于母公司股东的净利润 77.66 亿

元，较上年同比增长 35.41%；基本每股收益 0.31 元/股，较上

年同比增长 29.17%；加权平均净资产收益率 9.05%，较上年

同比增加 1.64 个百分点。2020 年，公司投行业务手续费净收

入大幅增长，核心客户群进一步扩大；经纪业务客户资产引

进和盘活力度加大，产品销售业务规模显著提升，财富管理
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体系不断优化，首批获得公募基金投顾业务试点资格并率先

启动“星基汇”业务；资产管理业务净收入 13.22 亿元，排名

继续位居行业前列；两融业务加快向机构化转型，融券业务

迅速发展；传统自营不断向综合金融服务转型，衍生品业务

发展迅速，不断构建新的利润增长点；本金投资业务围绕证

券业务、围绕资本市场的转型方面取得明显成效，公司轻重

资本协调发展的收入结构逐步均衡。 

2、请介绍公司 2020 年投资银行业务开展情况。 
在资本市场改革持续深入推进的背景下，公司投资银行

业务积极服务资本市场改革和科技创新国家战略，抓住精选

层、再融资、创业板注册制等风口，把握基于产业逻辑的并

购重组机会，布局固定收益融资全品种业务，持续加大新项

目开拓力度，丰富项目储备，巩固扩大核心客户群。报告期

内，公司共完成股权融资项目 27 个，其中 IPO 项目 7 个、再

融资项目 15 个、精选层 5 家（行业排名第 2），融资金额 273.44
亿元；经审核并通过并购重组项目 2 家，行业排名第 7。公司

债主承销项目 143 家，主承销金额 1,280.68 亿元，行业排名

第 9（WIND 资讯，2020）；金融债主承销项目 64 家，主承销

金额 1,100.65 亿元，行业排名第 9（WIND 资讯，2020）；新

冠疫情期间，公司积极响应国家要求发挥资本市场作用的号

召，在防控疫情、支持战“疫”的关键时刻牵头主承销国内

首单证券公司疫情防控债。公司场外市场业务一级市场推荐

挂牌项目 5 个，定向发行项目 62 家次，新增挂牌发行家数行

业排名第 2，累计推荐挂牌数量、定向发行家次、持续督导企

业家数排名均为行业第 1。 
 

3、公司场外衍生品业务行业领先，请介绍 2020 年相关业务

开展情况。 
2020 年，公司衍生品业务以场内外衍生金融工具为抓手，

以类资本中介业务为核心，以服务客户为主要目的，持续利

用衍生金融工具为市场提供有效的风险管理、财富管理及资

产配置工具，为专业投资者提供差异化、一站式的综合金融

服务方案。公司衍生品业务客户群体、交易对手、产品结构、

应用场景等进一步丰富，根据中国证券业协会披露的最新统

计数据，2020 年内公司场外期权新增总规模位居行业第 1，
市场排名大幅提升。此外，公司还成功取得了场外期权一级

交易商资格，试点跨境业务有关事项资格，上海期货交易所

天然橡胶、石油沥青期货做市商资格，大连商品交易所玉米
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期货做市商资格，大连商品交易所液化石油气期货、期权做

市商资格，郑州商品交易所商品期货做市商资格等多项创新

资格。 
 

4、请介绍公司 2020 年 FICC 销售及交易业务开展情况及下

一步策略。 
公司 FICC 销售及交易业务积极应对市场复杂变化，努力

把握市场机会稳健配置，动态调整组合结构，债券业务投资

收益率超越市场指数。积极布局创新业务，拓展业务范畴，

落地首单信用保护合约创设业务，2020 年内，公司成功取得

深圳证券交易所报价回购业务资格、深圳证券交易所信用保

护合约核心交易商资格以及试点开展跨境业务有关事项资格

等多项创新资格。此外，公司还荣获了中央国债登记结算有

限责任公司颁布的“地方债非银类承销商最佳贡献机构”、外

汇交易中心颁布的“银行间本币市场活跃交易商”等多个奖

项。过去几年，公司持续加大在 FICC 相关人员、系统、资源

等方面的投入，巩固传统领先业务，培育新增业务。未来将

继续发挥公司固定收益领域宏观大类资产配置和研究的优

势，在做好大类资产配置基础上，布局资本中介业务，面向

市场提供对冲交易、风险定价、产品创设、流动性支持等全

方位综合金融服务。 
 

5、请介绍公司金融产品销售业务规模及收入增长情况，及公

司获得首批基金投顾试点资格的业务开展情况。 

公司积极把握市场机遇，通过抓高端客户、抓产品销售、

抓量化私募、抓基金投顾等重点举措，加大客户资产引进和

盘活力度，进一步完善财富管理体系，加快向财富管理转型。

2020 年，公司金融产品销售重点加强权益类产品创设，大力

开发“固收+”、类固收、量化等策略产品，持续丰富公司自

有产品供给，同时，加大优质公募和私募等第三方产品的引

进和销售力度，持续做大做强产品销售业务。2020 年内共销

售自行开发金融产品 1,481.20 亿元，较上年度增长 131.80%；

代理销售第三方金融产品 1,103.14 亿元，较上年度增长

136.76%。公司作为第一批公募基金投顾业务试点的 7 家券商

之一，于 2020 年 2 月 28 日获批业务试点资格，截至报告期

末，公司共上线 6 只基金投顾策略组合，签约客户 3.68 万户，

签约客户资产规模达 11.37 亿元。 
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6、公司历史上有比较丰富的并购整合经验，请问公司如何看

待行业整合机会。 
中国证券行业经过 20多年的高速发展，已经逐步进入成

熟阶段，并购重组是行业发展特征之一。公司自 2015年 1月

完成重组暨 A股上市之后，高效平稳完成了人才、业务、机

制、系统的整合，公司盈利能力进一步增强，迎来新的发展

阶段。 

7、请介绍公司金融科技布局情况。 
公司金融科技布局在 2020 年及以前主要完成了第一阶段

即交易系统切换工作，公司经营层高度重视，以客户为中心，

全面加强组织领导，完成了 300 多家营业部和 8 家业务总部

平稳切换上线，达到了客户无投诉，系统无故障，交易无影

响的最佳效果，并实现核心交易系统数倍以上性能的提升，

为公司下一步业务发展和金融科技布局创造良好的条件。面

向未来，公司制定了金融科技三年规划和数据治理三年规划。

公司将继续加大金融科技投入，以加快数字化经营转型为突

破口，围绕公司战略远景、目标，完善顶层设计，加强数据

治理，坚持业务驱动+科技引领的发展模式，推进业务与科技

的深度融合，利用科技创新降本增效、提升客户服务质量。 

8、公司下一步战略布局及重点发力方向是什么？ 
公司致力于成为以资本市场为依托、以证券业务为核心、

以“投资+投行”为特色，金融科技赋能的的综合金融服务商。

公司将进一步加强战略布局。一是资本布局。二是业务布局：

在加快转型布局过程中，公司强调轻资本、重资本协同发展、

双轮驱动，大力发展轻资本业务，稳健做好重资本业务，积

极拓展创新业务。三是国际化布局：以跨境试点业务资格为

突破口，提升境内外一体化协同发展能力；以国际评级为契

机，完善海外网点、资本、人员布局，提升海外辐射能力。

四是金融科技布局：在圆满完成系统整合基础上，全面落实

顶层设计，制定金融科技总体战略规划和信息系统建设规划；

加快数字化转型，健全线上客户服务体系，统一数据标准、

构建业务中台和数据中台。 

附件清单（如有） 无 

日期：  2021年 4月 7日 

 


