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广东红墙新材料股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：IR-2021-003 

投资者关

系活动类

别 

□特定对象调研□分析师会议 

□媒体采访□业绩说明会 

□新闻发布会□路演活动 

☑现场参观□其他（电话会议） 

参与单位

名称及人

员姓名 

亿衍资产  唐功勋     海通证券  刘威 

连翘资产  吴礼鹏     安信证券  孟瞳媚 

中融信托  尤昊博     银河证券  任文坡 

百嘉基金  王群航     长江证券  李金宝 

诚协投资  韦人元     兴业证券  刘梦岚 

中信建投  李长鸿     中信证券  李鸿钊 

长城证券  花江月     太平洋证券  贺顺利 

申万宏源  李楠竹 

龙宏投资  谭长贵、汪子桐、张艳 

时间 2021年4月28日9:00-13:00 

地点 公司会议室 

上市公司

接待人员

姓名 

董事长、总裁  刘连军 

董事、副总裁  何元杰 

副总裁  张小富 

副总裁、财务总监  朱吉汉 

副总裁、董事会秘书  程占省 

财务副总监  唐苑昆 

市场推广部副总监  杨启文 

证券事务代表  何嘉雄 

投资者关

系活动主

要内容介

绍 

公司副总裁、财务总监朱吉汉先生对公司情况及未来发展规划

情况作介绍。 

一、主营业务持续保持增长 

近年来，外加剂市场呈现市场份额继续向行业内龙头公司集中

的趋势。公司销售规模从 2016年的 4.4亿元增长到 2020年的 13.4

亿元，年复合增长率 32%，净资产收益率 11.5%。未来三到五年，预



计仍将保持市场份额向龙头企业集中的趋势，行业龙头公司在产能

规模、销售渠道布局、配方个性化服务、资金实力、大企业间合作

等方面具备更强的竞争优势。具备服务全国市场的能力，技术实力

强劲和资金雄厚的龙头企业，通过自身生产技术的提高和更强的市

场把控能力，可以实现市场份额的快速提升，未来三到五年业绩有

望继续保持快速增长。 

二、公司主营业务保持增长的逻辑 

未来三到五年业绩有望继续保持快速增长的主要原因是： 

1、龙头企业研发实力更强：混凝土原材料的品质比从前更加复

杂，对外加剂生产企业配方调整能力及速度比过去更高，行业的技

术门槛越来越高，大企业凭借更强的合成技术优势及配方快速调节

能力占优。随着龙头企业的头部效应凸显，下游大客户对于外加剂

企业的品牌、技术的依赖正逐步增强。 

2、龙头企业融资能力更强：行业存在下游占款较多、账期较长

的特点，大企业凭借更稳定的渠道回款保障及更强融资优势获胜。

行业前三陆续进入资本市场，有较强的扩张需求，融资的便利性及

低成本是同行非上市公司无法比的，行业内上市公司是最大的受益

者。 

红墙股份作为一家专业、进取的外加剂产品龙头企业，近几年

公司一直致力于全国市场的布局及人才的培养，公司人员数量由

2017年的 314人增长至 2020年的 983人，基地数量到 2020年末也

达到近 30个，基本完成全国外加剂市场的布局及销售、技术队伍的

培养，为后续的全国市场拓展做好了充足准备。同时，公司将通过

大亚湾项目实现上游减水剂聚醚的自产，有效降低成本，优化产品

结构，增强客户粘性。 

坚守外加剂行业头部地位：公司营业额连续 4 年全国排名第三，

连续 10年华南排名第一；未来，公司将主要依靠品牌、技术、人员、

政策四大优势，保障业绩的稳定快速增长。 

三、公司一季度的业绩情况 



公司 2021年一季度实现营收 2.99亿元，同比增长 84.05%；实

现净利润 2,618.38 万元，同比增长 49.89%。其中外加剂发货量、

外加剂收入及扣非后净利润三项指标增幅均超过 100%。 

四、公司大亚湾项目的发展规划 

立足外加剂领域，布局上游及相关精细化工产品，保障企业平

稳、健康、可持续发展。背靠大亚湾石化区丰富的石化产业资源，

在通过向上游产业的延伸实现公司产业链一体化及产品研发的同

时，公司将进入精细化工领域，布局精细化工高端产品。 

公司目前计划在大亚湾投资建设年产 28 万吨环氧乙烷及环氧

丙烷下游衍生物建设项目，其中计划建设年产 15万吨减水剂聚醚生

产线、年产 7 万吨非离子表面活性剂生产线、年产 3 万吨聚醚多元

醇生产线和年产 3 万吨丙烯酸羟基酯生产线。其中减水剂聚醚和丙

烯酸羟基酯是公司生产混凝土外加剂产品的原材料，大部分自用，

能够保障公司目前及未来产能扩增过程中的减水剂聚醚等原材料的

需求。同时，公司将在拓展原有聚羧酸减水剂产品上游减水剂聚醚

以及丙烯酸羟基酯的基础上，引入非离子表面活性剂以及聚醚多元

醇产品，以充分利用中海壳牌环氧乙烷的资源优势，同时提升该地

块的土地利用率。该项目计划投产时间为 2022 年 10 月，全面达产

后，预计每年可实现 35亿产值。 

未来公司将形成外加剂与精细化工双核驱动的发展格局。 

五、公司新增销售人员的业绩贡献情况 

近两年，公司通过猎头推荐、社会招聘、内部选拔等各种方式，

继续加大对销售人才及各类人才的引进力度，销售人员由 2018年的

45 人增长至 2020 年的 186 人。新增销售人员经过一年多的市场探

索，其业绩贡献情况将会更加明显。在加强市场开拓人员力量的同

时，公司也非常注重技术与研发队伍的建设，有力保障了公司的产

品研发水平与服务客户的广度与深度。今年，公司将继续加大招聘

力度，进一步拓展销售队伍力量，为企业发展及全国布局奠定人才

基础。 



六、上游原材料价格的波动对公司的影响 

面对上游原材料价格波动，公司一方面充分利用市场优势，优

化供需布局、灵活变动原材料采购节奏。同时通过与上游主要供应

商签订战略合作协议的方式，在保证原材料供应量的同时稳定采购

价格；另外一方面积极推广产品价格与原材料绑定的销售模式，最

大程度上减少因原材料价格波动带来的影响。同时公司投资惠州大

亚湾石化产业园的项目建设完成后，将绝大部分替代外购的聚醚/

聚酯单体，从而彻底改变公司最为主要原材料的供应保障体系。 

七、公司近期项目开展对资金的压力情况 

公司目前的资产负债率在 30%左右，其中有息负债率在 10%左

右，财务状况稳健。目前公司已发布可转债预案，计划募集 5.2 亿

元用于年产 28万吨环氧乙烷及环氧丙烷下游衍生物建设项目、安徽

红墙天长化工集中区生产基地建设项目（一期）及补充流动资金。

同时，公司已和多家银行开展洽谈，未来将通过授信、项目贷等多

种方式以满足项目开展的资金需求。 

八、公司外加剂业务中工程领域的占比 

公司产品主要应用于商品混凝土、预制混凝土构件、预拌砂浆

等建材领域，目前工程领域的销售占比约 10%。未来公司将继续加

强和稳固与现有优质客户的合作伙伴关系，同时积极开拓环渤海及

雄安新区、西南三省一市、长江中下游区域，继续深耕两广一闽及

粤港澳大湾区，并努力进入公路及铁路建设、水电建设、核电建设

等新行业，提高工程领域的销售占比。 

九、公司自产减水剂聚醚比外购有什么优势 

减水剂聚醚是公司第三代混凝土减水剂——聚羧酸减水剂的核

心原材料，占聚羧酸减水剂成本的约 67%，而环氧乙烷占减水剂聚

醚生产成本的约 93%，因此环氧乙烷的采购价格对于聚羧酸减水剂

的成本影响很大。基于公司与中海壳牌的深度合作，本次项目建成

投产后，公司将成为中海壳牌环氧乙烷产品最为重要的用户，以具

有市场竞争力的价格取得中海壳牌环氧乙烷的供应。能够有效降低



公司生产成本，提高竞争力。 

附件清单 无 

日期 2021年4月28日 

 


