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投资者关系活

动类别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称

及人员姓名 

国盛证券 

时间 2021年 4 月 29日下午 15：00-17:00 

地点 公司会议室 

上市公司接待

人员姓名 

董事会秘书、证券事务代表 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

1、业绩增长的主要因素 

公司业绩增长的主要原因，一方面是通过细分产品品种，提升产品质量，

优化产品价格，公司产品市场竞争力提升，保温市场份额增加，装备与技术

优势得到有效发挥；另一方面是通过细分行业、滚动开发，新的应用领域不

断拓展，比如有色行业、机械行业等通过细分挖掘了更多的新的客户群体，

拉动了产品销售；第三是不断推出新的应用结构，比如威盾模块、高温热防

护涂料、纳米板等产品的有效推广对公司业绩增长提供了有效支撑；第四，

下游行业用户对节能需求不断增长，下游市场需求提升。 

2、市场开发规划 

据公司市场调研信息，未来 2-3 年内石化行业仍然处在项目建设的高峰

阶段，另一方面公司一直在积极推进石化终端客户开发工作，随着国内石化

炼化规模体量的不断扩大，装置运行后检维修业务也不断增多，为客户提供

维保检修服务将是公司重要的业绩增长点。另外，公司在 2020年首创“乙烯

裂解炉全纤维化炉衬”应用结构 ，并在中石化齐鲁石化烯烃厂进行了试用，

得到了设计院和业主认可，该种节能炉衬颠覆了传统结构，缩短检维修时间、

降低能耗，同时通过炉衬材料的轻型化，降低了检维修期间的安全隐患。下

一步公司将在石化行业重点推广该应用结构。 

2021 年重点推进钢铁、有色、玻璃等行业市场开发工作。据公司市场调



研，有色、玻璃等行业仍然有部分企业在一直沿用传统的排放工艺，随着“十

四五规划”提出的“碳达峰”、“碳中和”政策，节能、减碳成为用户的迫切

需求，为公司在钢铁、玻璃等传统行业开展材料替代工作提供了很好的市场

环境。 

有计划地开展由卖产品向炉衬材料总包销售转型工作，计划用 2-3 年的

时间完成人力资源、配套资源、施工资源、资质办理等准备工作。在此期间，

我们计划在现有资源条件允许的情况下，在我们比较熟悉的炉衬系统，先行

做一些尝试性的炉衬材料总包工作。 

3、钢铁市场的行业应用 

钢铁市场主要分为炼钢和轧钢系统，公司主导产品陶瓷纤维制品为轻质

耐火隔热材料，主要面向钢铁行业的轧钢系统。 

4、市场竞争力的问题 

公司产品主要有耐火、隔热、保温等功能，公司耐火类产品在国内市场

一直保持明显的竞争优势，保温类产品通过细分品种，提升产品质量，优化

产品价格，业已形成国内市场主导局面，相信随着国家环保节能等新政策的

不断推进，公司的核心竞争力会进一步提升。 

5、公司当前的订单情况 

公司目前生产销售形势较好，陶瓷纤维棉毯生产线、湿法制品主力生产

线、玄武岩纤维生产线均处于满负荷生产状态。 

6、产能问题是否会制约公司发展 

近几年，公司充分发挥在生产工艺技术、装备技术以及技术团队建设上

的优势，通过装备技改和工艺优化的形式，在未大额增加固定资产投资的状

况下，公司主力产品的装备生产能力较 2016 年已累计提升 60%以上，公司的

运营质量也因此不断提升。自去年三季度开始，公司主力产品订单充足，今

年公司通过技改提产的形式装备产能预计仍然能够增加 10%，再通过精细化、

系统化的运营调度和保障，公司现有装备产能能够满足销售需要。公司会充

分利用各项资源，根据公司销售和运营实际适时决策实施新生产线建设和配

套资源合作，以保障销售需求；公司的产能建设不会制约公司的发展。 

附件清单（如

有） 

无 

日期 2021年 4 月 30日 

 


