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美瑞新材料股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                         编号：2021-002 

投资者关系活

动类别 

特定对象调研         □分析师会议 

媒体采访             □业绩说明会 

□新闻发布会           □路演活动 

□现场参观             □一对一沟通 

□ 其他                        

参与单位名称

及人员姓名 
长江证券  施航 

时间 2021 年 4 月 29 日上午 10:00-11:30 

地点 美瑞新材办公楼会议室 

上市公司接待

人员姓名 

董事会秘书郭少红女士 

证券事务代表王越女士 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

一、公司基本情况介绍 

公司于 2009 年成立，是一家专业的热塑性聚氨酯弹性体（TPU）生产

商，专注于 TPU 产品的研发、生产、销售和技术服务。2020 年度，实现营

业收入 7.57 亿元，同比增长 16.71%；实现归属于上市公司股东的净利润

1.02 亿元，同比增长 22.39%。 

二、问答环节 

1、TPU 与其他新材料是否存在替代关系？ 

答：在一些应用领域存在替代关系，但不同材料的特性有所不同，TPU

以其硬度范围广、机械性能突出、耐高/低温、耐油/耐水、耐候、高透明、

环保、可加工性强等优越特性，稳定占有一定的市场份额，近年来市场需

求持续增长。 

2、公司与同行有原料优势的企业如何竞争？ 

答：TPU 行业的竞争主要分为两方面，一方面是成本的竞争，另一方

面是技术的竞争。公司以技术研发为核心，针对客户的个性化需求提供差



 

异化产品，配套更好的技术和售后服务，产品定位中高端，且技术黏性较

强。同时，公司通过和上游的战略采购协议以及建设高效率的数字化工厂

来降低成本，提高竞争力。所以在目前市场竞争条件下，公司能够保持较

高的增长。 

3、20万吨的 TPU 项目投产后产能将如何消化？公司在这方面有什么

计划？ 

答：从 TPU 市场自身的增长情况来看，TPU 作为一种环保的高分子新

型材料，其性能优异，市场需求逐年增长。从公司过往的 TPU 销量增长来

看，公司 2018-2020 年销售量复合增长率达到 31%左右，增长迅速。针对

未来要增加的产能，在销售渠道方面，公司将在巩固原有客户和渠道的基

础上，不断进行横向行业拓展和新产品市场开拓，为公司未来的新增产能

储备市场资源；在研发创新方面，公司会进一步加大研发投入，以发现、

加强和确保客户在当前和未来需求和期望为导向，并对市场开展针对性的

产品研发和技术储备，不断提升现有产品性能并持续推出适应市场和客户

需求的高新产品；同时，通过改善生产工艺及智能化改造，提高生产效率；

另外，募投项目会分阶段建设，第一阶段为 10 万吨。项目建成后会进一步

提升公司的核心竞争力，即差异化产品的高效、低成本供应能力。 

4、年报中的在建产能，具体将通过什么方式实现？ 

答：一方面是通过对既有产线的技术升级改造提升产能，另一方面是

通过增加新的产线扩大产能。 

5、公司未来是否有其他的项目规划？ 

答：未来公司将在以 TPU 为核心的相关新材料领域精耕细作，并丰富

弹性体产品线。强化公司差异化战略，进一步提高公司的核心竞争力即差

异化产品的高效、低成本供应能力，进而把公司做大做强。 

 

在本次接待过程中，公司接待人员与来访人员进行了充分的沟通与交

流，严格遵守相关制度，没有出现重大信息泄露现象，并按照规定签署了

《承诺书》。 

附件清单 无 

日期 2021 年 4 月 29 日 

 


