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广发证券 蔡锐帆 

中欧基金 金旭炜 

兴全基金 钱鑫 

江信基金 杨凡 

富荣基金 毛运宏 

丰岭资本 李涛 

民森研究 丁凡伦 

安信基金 徐孙昱 

新御投资 李求知 

创富兆业 曾雨 

时间 2021年5月6日 

地点 公司会议室 

上市公司

接待人员

姓名 

深圳华强董事会秘书：王瑛 

投 资 者 关

系 活 动 主

要 内 容 介

绍 

1、公司基本情况 

公司于1994年在深圳成立，于1997年在深圳证券交易所上市，

股票代码000062，自成立以来长期耕耘于电子产业，稳健发展多年,

从未出现过亏损。控股股东自公司上市以来从未减持公司股票。 

公司围绕电子信息产业，不断创新服务模式，拓展服务内容，

升级服务品质，在电子元器件分销、应用方案研发、技术支持保障、

行业资讯服务等诸多方面整合创新，确立了全面立体的竞争优势，

并已打造形成中国本土最大的综合性电子元器件交易服务平台，具

体包括三大业务板块：华强半导体集团（中国本土最大的多品类电

子元器件授权分销平台，是公司的主营业务）、华强电子网集团（电

子元器件产业互联网平台，是公司的创新业务）和华强电子世界（电

子元器件及电子终端产品实体交易市场业务，是该领域全球最大的

实体市场）。 

 

2、公司战略制定及优化过程 

公司自成立以来，长期深耕电子行业，以可持续产业发展的理

念为指导制定和优化战略。公司历次发展战略均基于自身资源禀



赋、能力储备和产业发展客观规律制定，并随着公司资源积累、能

力提升而不断优化，通过多维度的、累进式的创新实践，推动公司

逐步向产业链上更具产业价值的方向迈进。 

上市时，公司主要从事传统电子制造业，在2000年左右随着珠

三角电子产业链蓬勃发展，华强北逐渐成为电子元器件贸易集散

地，公司顺势创办了电子专业市场“华强电子世界”，并始终将服

务电子元器件实体交易作为核心竞争力，因此，华强电子世界一直

以来也是华强北最核心的电子元器件实体交易市场。这是公司切入

电子元器件领域最初的雏形。 

2009年，随着控股股东置入“华强广场”、“华强电子网”等

与电子专业市场、配套商业地产及电子元器件B2B信息服务平台有

关的优质资产，公司主营业务由传统电子制造业转变为现代电子信

息服务业。公司在该阶段拥有的全球最大的电子元器件及电子终端

产品实体交易市场（华强电子世界）、行业领先的电子元器件B2B

信息服务平台（华强电子网）等，均围绕电子元器件交易提供优质

的周边服务，由此形成的资源禀赋和在资金、资产、人才等方面的

优势，为公司2014年制定切入电子元器件交易环节，面向电子信息

产业提供涵盖产品、交易、数据、技术、创新创业的全链条、全方

位服务的战略规划奠定了基础。 

2014年战略制定后，公司高效、坚定的推进战略落地，一方面，

全面进入电子元器件授权分销行业，抢占电子元器件批量交易市

场。考虑到电子元器件授权分销具有较高的产品线、客户资源、产

品技术服务能力等进入壁垒，以及基于上下游对供应链稳定非常强

烈的刚性需求而不愿意轻易更换分销商的隐形壁垒，并参考国际巨

头（艾睿、安富利、大联大等）的发展路径，公司以并购方式快速

切入本土电子元器件分销行业，通过持续的并购整合，迅速确立了

行业龙头地位；另一方面，针对电子元器件长尾现货市场，公司收

购了拥有丰富的电子元器件长尾采购服务经验、长时间数据积累以

及高效采购服务系统的捷扬讯科，并持续推动捷扬讯科采购服务业

务和“华强电子网”B2B信息服务平台的创新和整合，逐渐打造了

基于大数据的电子产业链B2B综合服务平台（产业互联网平台）。 

发展到2019年，公司已经打造形成中国本土最大的综合性电子

元器件交易服务平台，业务覆盖多种交易模式、全品类电子元器件、

各类下游应用行业和领域，从而形成了广泛的产业链带动作用。为

完善公司产业布局，促进公司产业进一步升级和可持续发展，公司

又一次认真审视了公司积累的资源、锻造的能力以及在产业链中所

能发挥的作用等，进一步优化了公司产业发展战略。公司目前最新

的战略定位为：立足于电子信息产业高端服务业，面向电子信息产

业提供涵盖产品、交易、技术、信息、数据和创新创业的全链条、

全方位服务，以此构建丰富、独特的产业功能和价值，并逐步向产

业链上下游延伸、拓展，立志成为电子信息产业高端服务业的引领

者和拥有电子元器件设计、制造和销售完整产业链的虚拟或实体

IDM集团。 

 



3、公司电子元器件授权分销业务（华强半导体集团）的发展

历程 

2014年底，公司确立了全面进入电子元器件授权分销行业的发

展战略，并从2015年开始按照既定战略沿着电子产业链不断延伸和

拓展，在2015年至2018年期间，通过收购湘海电子、鹏源电子、淇

诺科技、芯斐电子等优秀的电子元器件授权分销商，不断整合国内

电子元器件授权分销行业。前述企业在进入公司平台后，在其自身

优秀的基础上，充分利用公司平台的资金和资源优势，整体表现出

很好的业绩成长性和协同效应，超额完成业绩承诺（如有），且在

业绩承诺期完成后，也一直处于良性发展状态。前述企业的负责人

基于对公司企业文化和未来发展的认可，一直战斗在一线，身兼创

始人和职业经理人的双重身份。各企业已经深度融合成为公司有机

体的一部分，验证了公司发展战略的清晰与科学。 

2018年，为进一步推进战略稳定实施，公司组建了华强半导体

集团，对电子元器件授权分销业务进行进一步的深度整合，通过建

设统一运营管理平台，开展特色的企业文化活动，提供资金、财务、

法务等管理服务，逐步实现各分销企业的统一文化和统一管理，在

加强对分销企业管控、赋能各分销企业业务开展的同时，推动各分

销企业集聚和共享资源、协同发展，并形成规模效应。到目前为止，

华强半导体集团已经完成大部分分销企业的信息系统、仓储管理系

统的统一。 

通过前述收购和整合，电子元器件授权分销业务已成为了公司

的主营业务，且已经覆盖全品类电子元器件、各类下游应用领域。

作为电子元器件分销龙头，公司充分发挥头部企业的行业竞争优

势，实现了业务规模的持续增长。2021年第一季度，华强半导体集

团营业收入同比增长超55%，归属于母公司股东的净利润同比增长

超136%。 

 

4、公司创新业务（华强电子网集团）的发展历程 

公司创新业务为基于大数据的电子产业链B2B综合服务业务，

以互联网平台和大数据作为核心能力，专注于提供电子元器件等产

品的全球采购服务和综合信息服务，致力于打造行业级别的产业互

联网平台。该板块业务发展历程主要如下： 

公司拥有的“华强电子网”自2002年上线以来，有接近二十年

的运营经验，聚集了百万级中小注册用户资源，数亿条供求信息资

源，是行业领先的电子元器件B2B信息服务平台。但“华强电子网”

以信息发布、交互业务为核心，本身不具备交易功能。2015年，公

司看中捷扬讯科具备的丰富的电子元器件长尾采购服务经验、长时

间数据积累及高效采购服务系统与“华强电子网”业务的高度协同

性，于当年12月收购了捷扬讯科，目的是与“华强电子网”的业务

进行整合。 

2019年，捷扬讯科超额完成业绩对赌，同时恰逢证监会出台支

持上市公司分拆所属子公司境内上市的相关规定，公司紧抓机遇，

组建了华强电子网集团，推进捷扬讯科与电子网公司（“华强电子



网”的业务运营主体）全面深入整合，结合两家公司各自的互联网

平台优势、采购服务系统和能力优势、数据优势、技术优势、供应

商和客户资源等，致力于打造行业级别的产业互联网平台。2020年，

华强电子网集团迅速完成了组织架构、人员、数据、业务模式、业

务系统等各方面的梳理和全面整合，并加大了技术和业务等创新力

度，为业务开拓和业绩提升奠定了基础。 

2021年，华强电子网集团商业模式的可行性、科学性和成长性

不断得到验证，业务快速发展，2021年第一季度营业收入同比增长

超190%，归属于母公司股东的净利润同比增长超500%；剔除2021年

第一季度其出售所持参股公司部分股权取得的投资收益的影响，则

归属于母公司股东的净利润同比增长超200%。 

 

5、华强电子网集团（电子元器件产业互联网平台）的商业模

式 

（1）商业模式产生背景：电子产品制造商在研发、打样、试

产、量产（量产阶段的频发错配）、维修各环节都有小批量、长尾

采购需求，这些采购需求是长期客观存在的，具有难以提前预测、

小批量、不稳定、多样化、分散、高频等特点，传统的电子元器件

流通环节没有公司可以有效满足此类需求。因此，制造商在进行长

尾采购时，经常面临缺乏采购渠道、采购效率低、品质不可控等痛

点，希望有平台可以提供品类齐全、品质保障、交货速度快、性价

比高、可持续的采购服务。华强电子网集团基于大数据的产业互联

网的商业模式正是在这种背景下应运而生。 

（2）华强电子网集团商业模式的本质：电子元器件垂直行业

的产业互联网，即利用现代信息技术和互联网广泛连接产业链上下

游，降低行业的信息不对称，高效满足电子产品制造企业或者工程

师等客户研发、打样、试产、量产、维修等各环节的小批量、长尾

现货采购需求，促进产业链效率提升。 

（3）构建前述商业模式需要的能力：第一要对电子元器件交

易行业和产业链具有深刻的理解；第二需要具备长时间积淀的大数

据；第三需要拥有互联网平台。华强电子网集团在电子元器件行业

深耕近二十年，创始人谢智全先生毕业于厦门大学计算机专业，对

整个行业拥有非常深刻的理解，并从无到有的组织团队自主研发了

采购服务系统，沉淀了大体量的数据，同时，“华强电子网”作为

行业内领先的B2B互联网平台，积累了庞大的注册用户及电子元器

件供求信息等资源。因此，华强电子网集团具备充分、可靠的能力

储备，能够构建起这种商业模式。 

（4）华强电子网集团业务开展的底层逻辑： 

华强电子网集团通过立体化方式构建提供品类齐全、品质保

障、交货速度快、性价比高、可持续的采购服务的能力： 

A、供应端：以API等技术方式与中大型供应商建立数据连接；

而对于中小型供应商，通过“华强电子网”、华强云平台和华强云

仓三大平台的信息发布、品牌广告、SaaS（线上商铺和进销存管理

等）、标准化仓储和物流管理等服务赋能供应商发展的同时，建立



这些供应商的完整的画像，并选择其中的优质公司建立合作关系。 

B、客户端：客户端有工程师、创客、小微客户和大型客户等，

不同客户的交易习惯和流程不一样。华强电子网集团针对客户画

像，建立标准化的服务体系，提供适应不同客户的服务流程，高效

满足其差异化需求。 

C、内部系统：通过技术手段不断完善数据中台等系统，建立

具备数据收集、分类、清洗、分析等功能的数据处理系统，打造高

度智能化的交易流程。 

（5）市场空间：国内电子元器件年销售规模约2万亿元，其中

约5%为小批量长尾采购需求，因此，该类需求以及对应商业模式的

国内市场规模为千亿级别（人民币）。 

 

6、公司主营业务和华强电子网集团业务的区别 

公司的主营业务为电子元器件授权分销业务，华强电子网集团

的业务为基于大数据的电子产业链B2B综合服务业务，两种业务满

足的是不同的产业链需求。 

授权分销业务满足客户量产阶段的大批量预约采购需求，因此

分销商需要与原厂和客户建立长期合作关系，搭建常态的供应链结

构，目的是长久、有效地保障客户供应链和生产的安全和稳定。 

华强电子网集团的业务满足客户小批量、长尾现货采购需求，

这种需求遍布客户的研发、打样、试产、量产、维修等各环节，其

中量产环节的长尾需求主要是各种场景下的频发错配导致，比如库

存受潮、良品率的波动等都会导致部分现货需求。由于电子元器件

SKU非常复杂，电子产业链链条很长、环节很多，由此也导致错配

成为常态。这类长尾采购需求具有难以提前预测、小批量、不稳定、

多样化、分散、高频等特点，管理难度大，对效率及数据的及时性

要求高，也因此需要有具备大数据能力和高效专业的IT系统的产业

平台型企业提供专业服务。 

 

7、公司CVC投资业务的发展情况 

公司打造的中国本土最大的综合性电子元器件交易服务平台，

拥有丰富的渠道资源、全方位的服务体系以及较强的应用方案研发

能力，具备广泛、深度链接和服务电子产业链上下游并助推相关产

业链加快成长的产业功能和价值。公司以此为基础，自2019年开始，

不断开展CVC投资，相继小比例参股了3家（芯微电子、比亚迪半导

体、星思半导体）优秀并具有较大发展潜力的半导体IDM或设计企

业。 

通过开展CVC投资业务，公司可以集聚产业资源，打造产业链

生态，为稳步探索打造虚拟/实体IDM集团提供有力支撑，并提升公

司在行业内的影响力；与投资标的建立长期稳定的合作关系，将投

资标的转化为公司的供应商或客户，为投资标的提供综合服务，进

而提升公司交易服务平台的综合竞争力；为投资标的赋能，推动投

资标的加快成长，享受投资标的高速成长的红利，从而实现一定的

投资收益。 



 

8、公司半导体应用方案研发与推广中心的建设情况 

电子元器件行业具有很强的技术特性。为进一步提升公司的技

术分销能力，并进而提升公司分销业务的核心竞争力和盈利水平，

公司于2020年启动建设半导体应用方案研发与推广中心，目前在建

项目包括AIoT工程研究中心和宽禁带功率器件及应用工程研究中

心，后续将逐步开展汽车电子及自动驾驶、光通信、5G无线射频等

领域的应用研究中心建设。半导体应用方案研发与推广中心的建设

将有力推动公司应用方案研发能力和技术服务水平的提升，进而增

强客户粘性，产生增值效应。 

 

9、公司核心竞争力 

公司多年秉承长期、稳健、可持续发展产业的理念，因而积累

了正面、良性的业务、人才、口碑、资金、信用、社会及行业等内

外部资源，是公司实现产业长远布局的有力保障。公司将充分发挥

公司以下核心竞争力，做大做强，不断强化国内领先的行业地位： 

（1）发展战略清晰、科学（详见本记录表第2点“公司战略制

定及优化过程”）。 

（2）规模效应显著：公司业务覆盖多种交易模式、全品类电子

元器件、各类下游应用行业和领域，形成了广泛的产业链带动作用；

公司已发展成为本土电子元器件授权分销行业的龙头企业。 

（3）行业领先的利润水平、盈利能力。 

（4）立体的电子元器件交易服务体系：公司拥有丰富的授权分

销渠道、全国最具规模的实体交易市场以及电子元器件产业互联网

平台。 

（5）区位优势：总部位于深圳，地处中国电子第一街华强北，

毗邻电子元器件贸易国际集散地香港，具有显著区位优势。 

（6）资产优质：公司在深圳、济南等核心商业地段拥有多处自

有物业，商业价值较高。 

（7）资金渠道广，成本低：公司拥有非常优质的资产和良性运

行的业务，且多年稳健经营，公司是境内外主流银行的核心客户，

每年都有足额的银行授信额度，公司能持续、稳定地获得境内外业

务运营所需的低成本资金。 

（8）人才竞争力突出：公司拥有高效、协作、正直的管理团队，

有产业抱负的业务团队，极富战斗力和经验的投资并购团队。 

 

 

 

附 件 清 单

（如有） 
无 

日期 2021年 5 月 6日 

 


