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证券代码：002325                                    证券简称：洪涛股份 

债券代码：128013                                    债券简称：洪涛转债 

深圳洪涛集团股份有限公司 

投资者关系活动记录表                                               
 

编号：2021-05-12 

投资者关系活动类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            √业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

参与单位名称及人员姓名 

通过同花顺路演平台参与 2020 年度网上业绩说明会的投资者 

时间 

2021 年 05 月 12 日下午 03:00-05:00 

地点 

洪涛股份 

上市公司接待人员姓名 

董事长刘年新、董事兼总裁刘望、独立董事梁侠女士、董事兼副总裁兼董事会秘

书苏毅、财务总监李中才。 

投资者关系活动主要内容介绍 

交流问答环节： 

问题 1：纵观贵司近几年发展，贵司已经没有大的融资或并购，而同行业宝鹰股

份，广田股份近两年已多次融资，近期又启动了数 10 亿的资产融资，面对同行

大刀阔斧的资本运作及发展，贵司是否应该追赶 

答：您好！公司将根据自身经营情况并结合资本市场情况，合理选择融资渠道和

融资方式，努力满足公司发展需求。感谢您的关注！ 

 

问题 2：你好刘总，作为一名老深圳人，贵司近几年发展有所呆滞，无论主营还

是第二产业都没有找到很好的方向，主营应收对比同行已经不及预期，即将被瑞
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和超越，希望贵司能调整方向，加大融资力度，尤其是资本市场，长期利空导致

资本不看好贵司发展，请问贵司今后在金融方面有何转变，如何抓住机会？ 

答：投资者您好！公司通过对学历教育的出售和非学历教育的整合，进一步聚焦

装饰主业，秉承高端市场战略、精品战略和大客户战略，积极把握建设粤港澳大

湾区和中国特色社会主义先行示范区的重大时代机遇，构建以设计、土建、装饰

一体化的EPC工程总承包体系，实现自身对承包工程整个生命周期的全过程管理，

为业主方提供全面系统的解决方案，为客户创造更大的价值。感谢您的关注！ 

 

问题 3：你好李总，请问贵司出售四川城市学院是否已经完成，相关损益是否已

计入公司财报中 

答：投资者您好！四川城市学院所有手续在 2021 年 4 月份完成，相关收益将在

2021 年半年报体现。感谢您的关注。 

 

问题 4：能否说明 18 亿代售资产指的是什么资产 

答：投资者您好！财报中 17.9 亿元代售资产指的是四川城市学院资产，主要包

括其他应收款、固定资产、在建工程、无形资产、商誉等。 感谢您的关注。 

 

问题 5：你好刘董，作为公司董事长，贵司今年大的方向和目标是什么，是否引

进深圳国资背景战略投资者 

答：投资者您好！公司将聚焦主业，利用多年沉淀的高端市场领先优势、资质和

品牌优势、设计优势、渠道优势、施工管理优势和总包集成优势等，秉承高端市

场战略、精品战略和大客户战略，构建以设计、土建、装饰一体化的 EPC 工程总

承包体系，实现自身对承包工程整个生命周期的全过程管理，为业主方提供全面

系统的解决方案，为客户创造更大的价值。感谢您的关注！ 

 

问题 6：请问今年有没有引进政府机构深圳国资的可能 
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答：投资者您好！感谢您的关注！ 

 

问题 7：李总，贵司去年利润严重下滑的原因是什么，未来有什么计划？ 

答：投资者您好! 受新冠疫情的影响，公司及公司上下游企业延迟复工复产，导

致公司在项目的招投标、承接、实施、交付、验收与决算等相关工作的正常推进

受到较大影响，导致营业收入下降，营业成本增加；应收账款回收减缓，根据企

业会计准则及公司的会计政策，确认相关应收账款及合同资产的减值准备；公司

子公司北京尚学跨考教育科技有限公司经营业绩出现下滑,对子公司的商誉计提

减值准备及银行贷款融资成本增加导致财务费用增长。 

未来， 公司进一步聚焦装饰主业，积极把握建设粤港澳大湾区和中国特色

社会主义先行示范区的重大时代机遇，构建以设计、土建、装饰一体化的工程总

承包体系，实现自身对承包工程整个生命周期的全过程管理，争取业务更大发展. 

谢谢您的关注！ 

 

问题 8：贵司坐落深圳繁华地段，自从薛总离职后就没有大的发展及规划，也没

有新的发展方向，对比 5年前上百亿市值如今显得摇摇欲坠，无论同行还是深圳

其他公司都在奋力发展，利用资本市场扩展赛道，贵司为何呆滞不前，是否应该

来个大的并购或引入战略投资者协同发展 

答：投资者您好！公司将聚焦主业，利用多年沉淀的高端市场领先优势、资质和

品牌优势、设计优势、渠道优势、施工管理优势和总包集成优势等，秉承高端市

场战略、精品战略和大客户战略，构建以设计、土建、装饰一体化的 EPC 工程总

承包体系，实现自身对承包工程整个生命周期的全过程管理，为业主方提供全面

系统的解决方案，为客户创造更大的价值。感谢您的关注！ 

 

问题 9：贵司目前应该引入战略投资，或行业发展并购进入新的赛道，亟需利好

来扭转贵司目前的资本困境和业务困境，进行重生和二次腾飞，不然必将失去发

展机遇被市场唾弃！ 
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答：投资者您好！感谢您的关注 

 

问题 10：你好，强烈建议公司赎回转债，增持股份，保护投资者利益 

答：投资者您好！感谢您的关注！ 

 

问题 11：请问贵司罗湖泥岗厂区已被罗湖列为旧改地段，请问贵司对罗湖厂区

是自己开发建设，还是交给卓越开发 

答：投资者您好！公司罗湖区旧改项目尚在规划、报建阶段。感谢您的关注！ 

 

问题 12：卖学校的钱目前是已经收到多少？是已经计入 2020 年度财报或者 2021

一季度财报？我看中汇集团的财报，他们 2020 年就已经支付？ 

答：投资者您好！四川城市学院所有手续在 2021 年 4 月份完成，相关收益将在

2021 年半年报体现，谢谢您的关注！ 

 

问题 13：亚马逊电商投入小，收益快，建议贵司可以成立相关事业部积极跟上

深圳速度并转型 

答：尊敬的投资者，您好，感谢您的建议，谢谢您的关注！ 

 

问题 14：你好，公司与华为有业务往来吗？ 

答：投资者您好！公司从 1998 年至今一直有参与华为的装饰装修工程。公司参

与华为的项目超 30 项，如华为南京基地项目，华为成都软件基地项目，华为松

山湖终端项目、华为培训学院图书馆项目等。公司荣获“华为基建优秀合作单位”、

“华为基建优秀合作团队”等各类华为相关奖项近 50 项。感谢您的关注！ 
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问题 15：贵司 2019 年就提出了降财务成本，目前效果并不明显，能说明 2021

年的目标吗 

答：投资者您好！2020 年受新冠疫情的影响, 公司应收账款回收减缓,导致银行

贷款融资成本较大,针对内外环境公司专门成立应收账款催收小组，加快应收账

款回款，提升资金的周转与使用效率，合理控制有息负债规模，降低财务费用. 谢

谢您的关注！ 

 

问题 16：强烈建议将各项工作围绕皀中报做漂亮一些为核心，该出售的资产赶

紧卖出去，把中报业绩做好，股价上涨，促使债转股完毕！ 提醒今年起不再有

三季报。因此从半年报到年报空窗期很长。 

答：尊敬的投资者，您好!感谢您对公司的建议！我们将一如既往经营好公司，

以更好的业绩回馈股东。 感谢您的关注！ 

 

问题 17：请问公司在手订单有多少亿？能不能维持公司吃饭？ 

答：尊敬的投资者，您好！根据公司 2021 年第一季度经营情况简报，公司已签

约未完工的合同金额为 1,280,940.52 万元，感谢您的关注！ 

 

问题 18：您好，之前在论坛留意到为贵州省黔南州独水县水司楼大酒店搞装修，

请问应该还是有很多烂账吧，可以介绍一下吗？ 

答：尊敬的投资者，您好！贵州省黔南州独山县水司楼项目已正式进入清算阶段，

相关清算工作即将完成并进入付款程序，由独山县财政负责支付所欠款项。项目

清算后该项目将交由贵州鑫凤实业集团有限公司（国企）和贵州旅游集团总公司

（国企）接管并重新启动，我们也将积极参与后续工作。感谢您的关注！ 

 

问题 19：目前教育版块营收占比多少，谢谢？ 

答：投资者您好！2020 年教育板块营业收入占总营业收入的 10.38%，感谢您的



 6 

关注！ 

 

问题 20：深圳高房价高成本，建议贵司合适时间出售方大大厦，积极改造深圳

观澜工厂办公，或对观澜厂区进行改造升级出售出租，罗湖工厂引进战投共同开

发 

答：尊敬的投资者，您好！谢谢您的建议，感谢您的关注！ 

 

问题 21：今年钢材、水泥等建材涨幅较大，公司所签总包合同中，是否考虑好

如何应对？ 

答：尊敬的投资者，您好! 公司签署的总包合同中对该部分材料采用当期信息价

结算，该类材料的涨价不会显著影响公司的毛利率水平。谢谢您的关注！ 

 

问题 22：收益于国外疫情，和国外货币宽松政策，深圳 80%的企业做起了亚马逊，

等电商领域，目前深圳 80% 的招聘都是亚马逊电商行业有关，建议贵司跟进深

圳速度积极转型国外家居电商领域，可以并购或成立相关部门，合理把空余写字

楼场地应用起来 

答：尊敬的投资者，您好！ 感谢您的建议，谢谢您的关注！ 

 

问题 23：我看同花顺上面，同行广田集团和瑞和股份都有光伏建筑一体化概念，

请问贵司也有相关业务不？ 

答：尊敬的投资者，您好！公司目前暂无相关业务，感谢您的关注！ 

 

问题 24：个人认为为了公司发展请聘请有能力的人做公司这个位置，把公司做

的好起来， 

答：尊敬的投资者，您好!谢谢您的建议！我们将根据公司经营需要引入人才,提
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高公司竞争力,以更好的业绩回馈投资者。谢谢您的关注！ 

 

问题 25：建议公司把所有的教育资产全部处理， 

答：尊敬的投资者，您好！谢谢您的建议，感谢您的关注！ 

 

问题 26：今年原材料涨价明显，贵司未完工工程又众多，请问原材料涨价对公

司净利润的影响 

答：投资者您好! 公司签署的总包合同中对该部分材料采用当期信息价结算，该

类材料的涨价不会显著影响公司的毛利率水平。谢谢您的关注！ 

 

问题 27：60 多亿欠款，什么时候清收完，进展情况怎样，有无清欠规划，谢谢。 

答：尊敬的投资者，您好!公司专门成立跨部门的催收团队，针对各种不同应收

账款类型,采取不同方式催收,力争早日大幅降低应收账款余额。感谢您的关注！ 

 

问题 28：公司罗湖区旧改补偿标准是多少？预计补偿资金一共有多少？何时能

收到？ 

答：投资者您好！公司罗湖区旧改项目尚在规划、报建阶段。感谢您的关注！ 

 

问题 29：根据洪涛 2016 年 7 月份的发行可转债的发行公告：洪涛拥有产权房产

约 9 万平方米,另外，除了旧办公楼所在地，还有土地 378381 平方米！ 这些资

产能否重新评估后能值多少？是否考虑出售一部分？ 

答：投资者您好！感谢您的建议和关注！ 

 

问题 30：应该多元化发展，装饰行业回款周期太长，坏账太多。不利于公司快
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速发展。引进深圳国资 ，背靠大树好乘凉 

答：投资者您好！感谢您的建议和关注！ 

 

问题 31：2018 年在公告内部年报前一天，发生过年报大幅亏损变脸事件，2020

年再重复发生年报大幅亏损的变脸事件。请问公司管理层动不动法律规定？有没

有把投资者放在眼里？ 

答：尊敬的投资者，您好！公司将加强信息披露业务人员及相关部门人员的业务

培训，认真学习《公司法》、《证券法》、《深圳证券交易所股票上市规则》、等有

关法律法规，增强规范运作意识，吸取教训，杜绝上述现象再次出现。感谢您的

关注！ 

 

问题 32：作为一家装饰公司。贵司近些年的毛利润又连年降低，贵司总部地段

寸土寸金，对于贵司来说用人成本很高，在南山深圳目前已经很少有包吃住的企

业，建议贵司调整薪资结构，将吃住福利以现金补贴员工，或搬迁观澜厂区，不

然贵司的盈利水平每年都是入不敷出，员工也没归宿感！ 

答：投资者您好！感谢您的建议和关注！ 

 

问题 33：你好，请问贵司针对可转债的压力是如何控制的，如果一年后可转债

进行兑付，贵司是否能拿出现金，兑付后对贵司的运营有何影响 

答：投资者您好！请关注公司相关公告。感谢您的关注！ 

 

问题 34：公司股价下跌十分之一了，强烈建议管理层出手，保护投资者利益 

答：投资者您好！感谢您的建议和关注！ 

 

问题 35：贵司应收款坏账反反复复计提好几年了，今年能否降下来 
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答：投资者您好!公司专门成立跨部门的催收团队，针对各种不同应收账款类型,

采取不同方式催收,力争早日大幅降低应收账款余额。感谢您的关注！ 

 

问题 36：你好刘总柬埔寨项目是否存在大额坏账计风险 

答：投资者您好！柬埔寨项目的业主为支付公司工程款的义务向我方提供了项目

土地及建筑物抵押、项目公司股权质押、实际控制人连带责任保证和售房账户被

我方监管等担保措施，工程款收回风险可控。感谢您的关注！ 

 

问题 37：你好刘总经理，职业教育方面今年有何规划，按照贵司去年贵司的问

询函可转债项目截至日期为今年 7 月 30 日，是否能完成任务 

答：尊敬的投资者，您好！公司可转债到期时间为 2022 年 7 月 29 日，请您关注

公告。感谢您的关注！ 

 

问题 38：公司中报预计业绩如何，另外今年新签订单与往期同比怎么样，谢谢 

答：投资者您好！2021 年公司主营业务经营良好,第一季度新签定单 11.56 亿元,

实现净利润 2314.85 万元, 去年同期 1492.76 万元 ,同期相比增长 55.07%。感谢

您的关注！ 

 

问题 39：请问去年大幅计提的坏账，是否有要回来的几率 

答：投资者您好！公司根据会计政策和实际情况定期评估可回收情况，具体请关

注相关披露。感谢您的关注。 

 

问题 40：可以简单介绍一下在线教育和职业教育的这个赛道如何以及贵司在行

业这块的竞争力和优势，谢谢。 

答：尊敬的投资者，您好！在线教育是伴随着互联网技术和信息科技的发展而形
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成的新型的学习方式； 职业教育相对于学历教育而言是一种按照不同职业岗位

的要求对接受培训的人员进行职业道德教育、传授职业知识、培养职业技能，进

行职业指导的职业教育活动。 

公司非学历教育产品最早开始研发O2O教学模式，在疫情情况下升级为OMO模式，

极大的降低了疫情对纯线下模式的冲击和影响；职业教育是国家大力扶持的细分

赛道，特别是“职教 20 条”的出台和 2021 年 4 月份召开的全国职业教育大会，

进一步强化了职业教育的定位并描绘了职业教育的美好前景。 

公司非学历教育专注于考研、大建工、医药护等细分赛道而非 K12 课外培训赛道，

并在各自细分赛道采用 OMO 模式发展成为领先企业。谢谢您的关注！ 

 

附件清单（如有） 

无 

日期 

2021.05.12 

 


