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证券代码：000657                                   证券简称：中钨高新 

 

中钨高新材料股份有限公司 

投资者关系活动记录表 
 

                                                         编号：2021-06 

投资者关系 

活动类别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他  

参与单位名称及 

人员姓名 

招商证券、迅盛投资、青鼎资产、广州惠泰、广州云禧、蓝顶建材、

上海瑾谷资管、前海天成时代、湘财资管、正圆投资 

时 间 2021 年 5 月 13 日上午 10:00-11:00 

地 点 电话会议 

上市公司 

接待人员姓名 

中钨高新：董事长李仲泽、副总兼董秘邓英杰、财务部总经理吴涛涛、

证券部总经理王丹、证券事务代表王玉珍 

株洲钻石切削刀具股份有限公司（简称“株洲钻石”）：总经理王社权 

投资者关系活动 

主要内容介绍 

一、生产经营情况介绍 

2020 年，面对突如其来的新冠疫情冲击、中美贸易战及

行业需求疲软等各方面压力，公司坚持抓创新、抢市场、精管

理、降成本，统筹推进疫情防控和生产经营各项工作，运营质

量进一步提升。2020 年，中钨高新实现营业收入 99.19 亿元，

同比增长 12.55%；归属于上市公司股东净利润 2.21 亿元，同

比增长 78.3%；净资产收益率 5.55%，同比增加 1.93 个百分点；

研发投入3.67亿元，同比增长49.63%。经营效益为公司自1996

年上市 25年以来最好水平。2020 年，中钨高新业绩增长领跑

全行业。2020 年国内硬质合金产量增长 6.82%，中钨高新增长

7.3%。中钨高新合金产量占全国总产量的 29%，其中棒材占

33%，矿用合金 32%，耐磨零件 37%，数控刀片 33%，微钻 30%。 

2021 年一季度，公司保持稳健发展的态势，经营效益再

创新高，实现营业收入 26.84 亿元，同比增长 44.07%，归属

于上市公司股东净利润 7814.56 万元，同比增长 65.03%，扣
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非归母净利润 7831 万元，同比增长 96.51%，实现“十四五”

首季“开门红”。 

公司主要企业 2021 年一季度利润增长迅猛。金洲公司一

季度利润 7900 多万元，株钻公司利润 3000 多万元。主要产品

一季度产量增幅大，其中钽铌制品增幅 153.1%，整体刀具

99.6%，数控刀片 55.9%，微钻 42.7%。 

二、公司定位及战略发展情况介绍 

公司市场定位为高技术制造企业，区别于传统资源类企

业。公司 2020 年硬质合金总产量超过 10000 吨，是全球第一

大硬质合金生产商，并占中国硬质合金行业总销售收入约

30%。公司受托管理五座钨矿山，是全球第一大钨资源供应商。 

公司旗下拥有国家“一五”重点工程, 被誉为“中国硬质

合金工业摇篮”的株洲硬质合金集团有限公司；国内领先的硬

质合金切削刀具综合供应商株洲钻石切削刀具股份有限公司；

全球领先的设计和生产 PCB 用精密微型钻头、刀具和高精密

级模具的深圳市金洲精工科技股份有限公司；中国钨基硬面材

料领域的领导者自贡硬质合金有限责任公司；国内最大的钨冶

炼与粉末制品基地之一南昌硬质合金有限责任公司。    

公司拥有行业内唯一一所硬质合金国家重点实验室，4个

国家级科技创新平台，2个工信部制造业单项冠军示范企业；

已有授权专利 1000 余项，4 项国家级奖项、2 项国家科技进

步二等奖、2项中国专利优秀奖。 

 中钨高新“十三五”规划期间，公司生产情况取得长足

进步，各项经营指标持续增长。2016 年至 2020 年，公司营业

收入从 51.9 亿增加至 99.2 亿，归属于上市公司股东净利润从

1300 万元增至 2.21 亿，净资产回报率从 0.45%增至 5.55%。

2020 年度经营业绩创上市 25年来最好水平。产品结构持续优

化，重点产品增长率远远比硬质合金总体的增长率要高，数控

刀片从 4680 万片到 7994 万片，增长 71%；微钻从 3.44 亿支

到 5.1 亿支，增长 48%；棒材从 1671 吨到 3186 吨，增长 91%；

钻齿从 1109 吨到 2162 吨，增长 95%；轧辊从 708 吨到 1577 

吨，增长 123%。 

未来，公司战略目标是成为具有全球竞争力的世界一流钨

产业集团，进入世界钨产业的第一阵营。在中钨高新“十四五”

规划内，公司将从继续深化体制机制改革，不断加大科技创新

领域投入力度两方面着力发展。 

深化改革情况：中钨高新是国资委“国资改革双百示范企

业”之一，公司将以“双百行动”综合改革试点为契机，持续

深化企业内部改革，着力创新体制机制，深入实施创新驱动发

展战略，引领企业高质量发展。健全法人治理结构，提升管理

效率。 

内部机制体制改革：推行经理层契约化管理、职业经理人、

事业部改革及薪酬分配制度差异化。卸包袱：处僵治困、剥离

社会化职能（“三供一业”分离移交）。科技创新情况：公司作
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为高技术企业，拥有国内钨行业最强技术创新实力和人才储

备，未来公司将运用好科技创新优势，不断提升产品附加值和

含量，开发高端产品，让科技创新成为公司高质量发展的引擎。 

三、刀具行业情况介绍 

（一）行业发展情况 

市场规模快速增长，复苏趋势强劲。2018 年国内市场需

求达到顶峰，2019 年需求回落。2020 年第一季度受疫情影响，

需求下降，二季度开始恢复。整体需求增长了 6%左右。2021

年一季度延续了 2020 年下半年的增长态势，一季度增长明显

加速，同比 2020 年一季度增长 40 多个点。2020 年反超了历

史最高水平的 2018 年，同比增长了 7-8 个点。硬质合金刀具

成为发展主流，主要表现形式为硬质合金刀片和整体刀具，消

费需求持续增长，替代高速钢趋势非常明显。数控刀片的产量

国内超过了 5亿片， 

硬质合金刀具占比的提升，符合国家高端制造业发展的趋

势。国产刀具在国内市场成为主体，进口刀具的比例持续下降。

国产刀具同比增长 45%，进口刀具比例持续下降。2020 年进口

刀具相比 2019 年也下降了 4%。预计，今年进口刀具占比进一

步下滑，国产刀具进口替代迎来黄金发展时机。中国在海外的

刀具市场供应能力提升。 

（二）株洲钻石的发展情况： 

2020 年，因疫情影响海外市场需求下降，传统刀片的需

求也在下降，株洲钻石的增速不明显。销售收入在 17亿左右。

1-4 月份增幅超过 50%，行业平均增速水平约 40%左右。公司

生产规模持续增加，产能瓶颈逐渐突破。前 4 个月生产销售突

破 3000 万片，月均 800 万片。达到 9000 万片目标没有太大问

题。最终可能突破一亿片。精密刀具销量也比较好。 

四、问答环节： 

1、株洲钻石的陶瓷刀具布局和盈利情况。 

陶瓷刀具的主流为金属陶瓷，耐高温，做的最好的是日本。

国内的规模都很小，主要是在精加工领域。株洲钻石的陶瓷刀

具销售规模在公司的数控刀片中近占到 3%左右，产量在一千

多万片左右。2021 年预计会增长 50%以上。目前是拓市场阶段，

今年已经在很多地方获得市场认可。 

2、金洲公司发展态势和口腔工具的发展情况？ 

根据国内外宏观形式来看，支持金洲公司持续增长的发展

态势。一季度金洲增长 42.7%，订单充足。公司已决定在金洲

公司现有 5亿支的产能基础上，扩产 10%，到 5.5 亿支。微钻

和 PCB 工具属于小型的精密工具，已在向其他领域扩展。目前

金洲产品的应用领域已扩展到齿科工具，注册了单独的品牌，

丹博士（DENBURS）。经过研发和积累，已经推出了破冠、开髓

的专用工具，应用于拔牙、牙骨切割的专用车针以及牙体预备

的专用工具等齿科全系列工具。在市场上也得到了客户的认

可，正在积极进行市场扩展。 
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3、目前对钨价和行业发展的趋势？集团钨矿成本情况？ 

钨行业，特别是硬质合金行业随着国民经济增速发展而发

展，但整体规模较小。中国整体产量在 16 万吨左右，全球在

20 万吨。未来随着整个经济的发展，钨的价格预计会有稳定

上涨的过程，因钨不像铜、铅等大宗商品原材料具有金融属性，

不太会出现暴涨暴跌的情况。从成本的角度来讲，目前五矿集

团的矿山一直在强力推行成本领先战略，整体成本水平在行业

具有一定优势。 

4、我们现在公司总收入近 100 亿，毛利在 8 个亿，净利

润在 2个多亿，销售利润率还偏低，未来采取何种手段进一步

提质增效？ 

未来持续的提升盈利能力，主要的方法：一是技术创新，

提高产品附加值和技术含量，这也是我们与国际巨头的差距。

公司过去几年一直在做，增加的高毛利的产品，而对一些低毛

利率的产品做减法。二是降成本。公司硬质合金企业大部分是

老国企，这几年，公司持续推进国企改革，减员增效，提供自

动化机械化水平，进一步降成本。内部每年都有各个企业降成

本的目标。从以上两个方面来改善公司盈利能力。 

5、钨价目前上涨较多，对公司目前产品的毛利率有没有

影响？ 

关于钨价上涨，长期来看对于公司毛利率影响不大。对于

附加值低的产品影响相对较大。我们跟上游有长期供货协议，

市场化交易，保障价格不出现大的波动。二是自给率较高。 

6、公司在国际上处于第二梯队，与国际巨头的差距主要

体现在哪些方面？ 

公司目前跟国际巨头的差距最大的表现在产品的质量和

产品附加值。同样作为上市公司，世界第一山特维克在切削工

具领域去年收入大约为 400 亿，公司与之相比有 4倍的差距。

产品还存在稳定性、加工精度差距，未来我们希望通过持续的

技术创新来缩短差距。实际上，公司部分产品品种上已经达到

甚至超过了国际巨头。 

7、公司托管的钨精矿在产量上跟国内和国际总产量感觉

距离还有点多，未来是否有较大的增长空间？ 

国家对钨精矿的生产和开采为配额管理，全国在 10-12

万吨。公司 2.4 万吨的产量完全是按照配额生产。 

    8、现在主要产品，除了硬质合金之外，毛利比较高的为

微钻和数控刀片，市占率都是国内第一。公司还有上升空间。

除了这两个主导产品之外，未来比较大的研发开发产品的领

域？航天航空、核工业方面是否有考虑？公司这两年的增长不

错，这种趋势是否能够维持？ 

硬质合金领域根据产品结构不同，应用不同，方向不同分

成了很多门类。细分领域我们还有很多，比如说棒材，做各种

工具的材料，2020 年产量达到了 3000 吨左右，国内占有率达

到了第一。双螺旋孔棒达到国际先进水平。精密耐磨零件广泛



5 
 

应用于石油钻井，管道输送，也位于国内数一数二的水平。线

切割领域，钼丝，现在处于世界第一的水平。未来五年确实也

有增长计划，整个十四五期间也在制定发展规划，希望继续保

持稳定发展的态势，能够给投资者提供更好的汇报。管理团队

有信心保证高增长。前两天也公告了限制性股票激励计划，也

获得了国务院国资委的批准，对公司未来发展的业绩也有比较

高的要求。 

附件清单 无 

日 期 2021 年 5 月 14 日 

 

 


