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投 资 者 关

系 活 动 类

别 

 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□√其他 （电话会议） 

参 与 单 位

名 称 及 人

员姓名 

国海证券：许睿 

平安基金、长江证券资管、创金合信基金、西部利得基金 

时间 2021年 5 月 17日 

地点 电话会议 

上 市 公 司

接 待 人 员

姓名 

首席战略官 宋婷婷 

证券事务部总监 马竞飞 

投 资 者 关

系 活 动 主

要 内 容 介

绍 

 

一、公司基本情况介绍 

2020年受新冠疫情影响，因公司产品以供住院患者使用的注射剂为主，

上半年公司产品销售下降幅度较大，随着国内疫情得到有效控制，下半年公

司业务逐渐恢复至正常水平。2020年公司实现营业收入 37.83亿元，同比

下降 16.29%；归属于上市公司股东的净利润 7.22亿元，同比下降 7.60%。

下半年营收和净利润环比上半年分别增长 51.80%和 116.42%。2021年一季

度，奥赛康实现营业收入 9.31亿元，同比增长 31.33%；归属于上市公司股

东的净利润 1.78亿元，同比增长 67.35%，延续了此前的复苏态势。 

公司面对新冠肺炎疫情带来的困境，沉着应对，在确保员工安全、健康

的前提下，有序恢复公司各项生产经营活动，积极推进“保基本、稳预期、

调结构”转型升级的战略调整，兼顾近期效益与远期发展，采取了一系列措



施。 

“保基本、稳预期、调结构”转型升级战略调整的重中之重是“调结构”。

对研发管线进行结构调整，重点聚焦小分子靶向创新药物研发，并围绕肿瘤

免疫领域布局生物创新药，全年研发投入 4.08亿元，占主营收入比例

10.79%，远超行业平均水平。 

2020年公司加大研发投入强度、调结构转型主要体现以下几方面： 

（1）夯实生物药平台，实现生物药、化学药并举 

奥赛康药物研究院生物医药研究所（南京）始建于 2011年，通过与国

际知名生物医药研发公司合作，采用技术许可的方式，引进技术难度高、有

一定的技术壁垒而市场潜力大的项目，快速搭建并完善公司的生物医药研发

技术平台。同时，为了充分利用美国的先进技术和高端人才优势，公司于

2012年在美国成立 AskGene Pharm Inc.（奥赛康美国生物医药研究所）。 

截至目前，生物医药研究所（南京）和 AskGene共有研发人员 43人，

硕士以上人才占比 95.3%；两个生物医药研究所分工明确，AskGene专注于

高质量的生物类似药和生物创新药的早期研发，包括分子设计、细胞株构建

以及工艺开发；南京所专注于工艺重复与放大、分析方法的开发，以及

AskGene研发项目在国内的注册报批及产业化。 

Askgene与美国公司 Xilio Therapeutics签订了《专利授权许可协议》，

根据协议，Askgene将自有研发平台 Smartkine（具有全球知识产权的细胞

因子改造技术平台）部分专利授权 Xilio，获得了 600万美元专利授权首付

款和未来销售提成。此合作将加快公司在肿瘤免疫领域的研发管线布局，推

动公司自有研发平台实现产品转化。” 

（3）PPI产品升级扩群，巩固“保基本”存量挖潜 

目前奥赛康药业是该细分领域的龙头企业，市场份额排名第一，现有主

要产品通过注射剂质量和疗效一致性评价，手性迭代产品申报生产，将进一

步巩固和扩大奥赛康药业在该细分领域的领先地位。 

（4）补强补齐抗耐药感染产品，形成新“硬核” 

抗菌药物耐药性日益严重，已经成为全球严重的公共卫生问题，在细菌

耐药性问题中以多药耐药革兰氏阴性菌感染最为严重。同样我国真菌感染的



发生率呈不断上升趋势，其中念珠菌和曲霉菌仍旧是医院感染最常见的致病

性真菌。 

奥赛康药业针对公共卫生安全有重大威胁的耐药感染，在现有广谱抗耐

药感染药物注射用替加环素等产品基础上，从临床需求出发，已形成不同梯

度、针对不同耐药感染的系列产品线布局，将进一步增强在耐药感染领域的

地位，形成新的增长点。 

（5）高端首仿解决临床亟需，“稳预期”的新增长点 

面对国内许多临床治疗药品被国外企业垄断、社会公众用药负担沉重的

状况，奥赛康药业将研发定位于中国临床亟需药品，继续通过技术创新研发

高质量首仿药物，进军慢性病领域，解决国内患者用药可及性和先进性。 

公司未来将继续聚焦于消化、肿瘤、耐药感染、慢性病等领域的产品研

发、生产、销售。公司研发定位于临床亟需，着眼于创新药、高端首仿药，

在“十四五”期间公司将持续加大研发投入，初步完成从“首仿为主、仿创

结合”向“创新药为主、高端首仿药为辅”的结构调整。 

 

二、公司收购唯德康情况介绍 

唯德康是一家专业从事消化内镜领域耗材及设备研发、生产、销售的医

疗器械公司，围绕内镜诊疗领域进行了系统性的产品布局，丰富的产品管线

能够满足消化内镜诊疗领域的各种临床需求，具备较强的市场竞争力。 

公司采用“唯德康”+“久虹”双品牌运营策略进行终端市场渗透，其

中唯德康医疗定位于中高端内镜医疗耗材，久虹医疗定位于基础类内镜医疗

耗材产品。公司产品主要分为三类： 

1）基础耗材类【久虹主要产品】：活检钳、圈套器等。 

2）ERCP（胆管取石手术）和 ESD（早癌切除手术） 【唯德康主要产品】：

导丝、球囊、网篮等以及粘膜切开刀、止血夹、热活检钳、注射针等。 

唯德康所处的细分赛道“消化介入器械耗材”与公司多年在消化领域的

品牌积淀、客户资源（专家、医院）能够形成相互赋能和资源共享，未来依

托上市公司的平台和消化领域资源，唯德康可以与上市公司在消化领域药械

结合方面形成有效的协同，探索创新性方向，形成较高壁垒的“护城河”。



唯德康在研的有缘设备包括一次性胆道镜、胃镜、肠镜等也有望成为未来营

收的高速增长点。 

 

三、主要沟通问答 

问题 1：公司收购标的唯德康医疗的竞争优势有哪些？  

答：（1）产品管线优势，随着消化支架类产品线的补足，目标公司在

消化内镜耗材领域已经初步完成全产品线的覆盖。丰富的产品管线能够满足

消化内镜诊疗领域的各种临床需求，有助于帮助公司拓宽销售渠道，实现交

叉销售。 

（2）渠道建设优势，公司深耕内镜诊疗耗材领域多年，通过优质的产

品服务与经销商及终端客户建立了较为牢固的联系。根据公司提供的材料显

示，目前公司的核心产品已经在全国千余家得到应用。较为完善的渠道网络

有助于公司触达临床医生，贴近临床需求，持续保持产品的迭代和升级。 

（3）品牌优势，公司以久虹+唯德康双品牌营销策略，覆盖消化内镜耗

材领域的低端及中高端市场。长久的合作关系，使得公司在消化内镜耗材领

域形成了较强的品牌影响力，能够在新产品入院或争取新的销售渠道方面提

供保障。 

（4）协同优势，公司目前已经在消化介入诊疗领域形成了全面的产品

线覆盖，未来可以与上市公司在消化领域进行药械结合方面形成有效的协

同，探索创新性方向。 

 

问题 2：公司创新药 ASK120067 的研发进展？  

答：公司三代 EGFR 抑制剂 ASK120067 已经完成了 NDA 之前 IIb 期临

床最后一位患者的入组，该项目在 2019 年拿到了 CDE 的有条件批准，可以

用 IIb 临床的数据申请上市，目前已经进入了 NDA 申报的准备阶段，后续

会有临床监查、临床数据锁库、分析、总结报告撰写等工作，预计在今年下

半年递交 NDA 申请，在此之前会有一个 pre-NDA，会根据国家对 pre-NDA

的答复来对 NDA 计划进行修正。目前阶段性数据显示 120067 项目颅内转

移的治疗效果和 ORR 符合我们的预期，明显高于 CDE 有条件上市的要求，



数据统计完成后我们会第一时间发布。 

 

问题 3：铁剂产品的市场及公司引进的麦芽酚铁胶囊产品的优势？ 

答：目前铁剂制剂主要是二价铁、硫酸亚铁，但是这些铁剂上市时间比

较久，有一些难以克服的问题，比如吸收、胃肠道不良反应等。公司引进的

铁剂是一款同时获得 FDA 和欧盟批准的产品，该产品对胃肠道刺激较小，

补铁的效果也很突出。公司的产品为口服，对比注射剂更加方便，耐受性也

更好，未来的市场空间很大，可以拓展到肿瘤患者、儿童患者市场。 

附 件 清 单

（如有） 

无 

日期 2021年 5 月 17日 

 


