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时间 
2021 年 5 月 18 日 

10:00-11:00  

地点 电话 

上市公司接待人

员姓名 

董事长助理、投资总监：Rick MI 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

一、业务介绍 

中科创达 2019、2020 年度的业务增长情况。 

作为全球领先的智能操作系统厂商, 中科创达在整体收入和三个业务

领域都取得了飞速的发展。 

2019 年收入 18.27 亿元, 较上年同期增长25%; 2020 年收入 26.28 亿元,

上年同期增长 43.85%。 

公司智能软件业务 2019 年实现收入9.67 亿元，同比增长 14%；2020 年

实现收入 11.62 亿元, 同比增长 20.24%。 

智能汽车业务 2019 年实现收入4.81 亿元，同比增长约 72%；2020 年实

现收入 7.7 亿元, 同比增长60.09%。 

智能物联网业务 2019 年实现收入3.79 亿元，同比增长约13%; 2020 年

实现收入 6.96 亿元, 同比增长 83.40%。 

 

二、公司介绍 

中科创达软件股份有限公司(证券代码: 300496)是全球领先的智能操作

系统产品和技术提供商。从 2008 年创业以来, 创达一直聚焦于提供领

先的智能设备操作系统和方案, 帮助终端厂商,包括手机, 汽车, 物联网

客户快速出货。 

 

创达是一家全球化布局的公司, 目前拥有8000 多人的团队, 研发中心

遍及全球 30 多个城市。由于全球化布局, 创达可以为全球客户提供高

效及时的当地服务。 

 

创达在生态系统方面, 同合作伙伴和客户建立了战略合作关系。在和全

球技术头部厂商包括芯片，元器件，终端，移动运营商, 操作系统，软



件和互联网供应商等合作中, 创达提供了增值服务和独特的垂直整合

优势。对于智能手机，智能汽车，IOT 领域的客户, 创达担负着领先的

OS 产品和技术提供商，拥有 OS 产品和技术, 智能中间件和人工智能。

创达对于客户的独特价值包括, 缩短产品上市时间，降低 

研发成本，更好的用户体验和高品质交付。 

 

凭借对 Android，Linux，Windows, RTOS 等智能 OS 技术的多年研发投

入, 创达已经形成了从SOM（系统模块），到硬盘驱动器，操作系统内

核，中间件到上层应用程序以及云技术的综合技术系统。 

 

投资和收购是创达保持 IP，产品和技术领先地位并扩大我们的业务协

同能力以赢得市场的战略之一。2016 年，创达收购了 Rightware, 后者

是全球领先的汽车人机交互设计软件。2017 年，创达收购了 MMS 

Solution，后者是用于图像，视频和音频处理等软件领域的全球领导者 

。2021 年，创达收购了全球领先的自动泊车技术提供商辅易航, 从而从

汽车座舱系进入到汽车安全领域, 进一步提升了在自动驾驶领域的竞

争优势。 

 

三、问答环节 

1、请介绍一下与客户的业务模式 

答: 公司为客户提供的业务模式, 主要分为软件开发、技术服务，这个

是基于 NRE 收费的模式。公司还提供软件许可模式, 即授权客户使用

本公司自主拥有的软件产品等知识产权，按照授权期限或客户搭载本

公司软件的产品出货量收取相关授权费用的业务模式。另外, 公司也提

供商品销售模式, 向产业链内各类厂商销售软硬件一体化产品。 

 

2、请介绍一下 IOT 业务模式, 以及和涂鸦的主要差异 

公司的 IOT 业务是以 IOTOS 为核心, 建立端(终端), 边(边缘计算), 云

(云服务)分布式 OS 的一体化和全场景解决方案。 

Thundercomm TurboX™智能核心平台提供一站式解决方案，包括模块

式系统（SOM），操作系统，算法和 SDK，并配备了开发套件和社区服

务。SOM 系统，包括“核心板+操作系统+核心算法”，是智能化产品

的“大脑”的物联网。除了为渠道客户提供通用功能的 SOM 

核心板之外, 公司还提供差异化产品，包括机器人，VR / AR，智能相

机，可穿戴设备，远程视频会议系统等。 

此外, 公司也为客户提供垂直行业的解决方案。比如, 公司与施耐德电

气和亚马逊云服务（AWS）携手合作，依托各自领域的技术优势联合

发布融合智能工业视觉平台。 

 

3、贵公司在智能手机，智能车辆和物联网领域, 是否有竞争对手？ 

与其他竞争对手的主要竞争优势是什么？ 

答: 公司的竞争优势体现在很多方面。例如与芯片厂商的战略合作，深

入的 OS 先进技术，专有技术和开发经验，支持客户的全球网络以及

Kanzi，MMS 解决方案等领先技术产品等。因此，如果从以上综合来看, 



在全球没有看到和公司完全类似的公司。 

 

4、请介绍一下 2021 年一季度的业绩情况 

答:20 21 年一季度, 公司实现营业收入 79,052.13 万元，较上年同期增长

78%。公司智能软件业务实现收入 3.05 亿元，同比增长约 33%；智能汽

车业务实现收入约 2.36 亿元，同比增长约 91%；智能物联网业务实现

收入约 2.5 亿元，同比增长约182%。关于公司各个业务的收入情况，

请在季报【第三节 重要事项，二、业务回顾和展望】中查阅。 

 

5、请介绍在智能汽车领域的商业模式是什么，公司的智能汽车客户群

是谁？ 

答：公司为客户提供软件服务和软件许可。根据 2020 年报, 智能汽车

软件开发, 技术服务收入为6.26 亿元人民币，占比 80％, 软件许可收入

1.44 亿元人民币，占比20％, 同比增长 39.95％。 

公司拥有 200 多家智能网联汽车客户, 包括主机厂, Tier1 厂商，和其他

许多从不同领域切入到汽车产业的其他公司。 

 

6、当客户组建自己的软件开发团队时，公司是否遇到来自客户的竞争?  

答: 由于软件定义汽车行业，软件的重要性越发明显。公司作为全球领

先的全栈式 OS 产品和技术提供商，具有广泛的操作系统实力来支持客

户赢得市场。公司的软件实力, 使公司成为客户联合开发的理想合作伙

伴。公司通过和客户的战略合作, 帮助客户产品快速推向市场。 

举例来说, 2020 年 3 月，公司与广汽研究院宣布成立“广汽研究院-中科

创达智能汽车软件技术联合创新中心”，双方携手打造软件和应用创新

的基地。2020 年 9 月, 公司与上海汽车集团股份有限公司零束软件分公

司签署战略合作协议, 双方将建立长期稳定的深度合作关系，共同打造

全球领先的智能网联汽车软件平台。 

 

7、在智能软件领域, 公司的业务增长引擎是靠什么来推动的?  

答: 公司通过全栈式操作系统技术及人工智能技术的全球领先性，建立

了“必需性”及“稀缺性”的优势。同时, 受益于 5G 智能手机的渗透

率的快速提升，另外也得益于中高端机型的渗透。再加上公司和全球

头部厂商都有着深入和密切的合作, 都为公司智能软件业务带来新一

轮的发展机遇。 

 

8、在智能汽车领域, 如何在现有客户和新客户扩展业务？ 

答: 在 2021 年，公司将一如既往地利用好我们现有的客户基础，整合 

全球销售渠道，继续拓展智能汽车市场，扩大智能驾驶舱的优势，创

新和突破自动驾驶, 构筑车云一体操作系统。 

附件清单（如有） 无 

日期 2021 年 5 月 19 日 

 


