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投资者关系活动记录表 

                                                       编号：2021-008 

投资者关系活

动类别 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 □战略发布会 

□其他  

参与单位名称

及人员姓名 

华泰证券：陈慎、孙丹阳、林正衡、岳梅梅、梅昕；

华泰紫金：陈凯；富国基金：金山、毛联永；中银基

金：郭毅；人寿资产：朱双靖；中信建投：竺劲、尹

欢科；华安证券：王洪岩；民生证券：顾熹闽；恒识

投资：刘文可 

时间 2021 年 5 月 21 日 

地点 南京苏宁环球大酒店 

上市公司接待

人员姓名 

公司董事长：张桂平  财务负责人：王伟  

董事会秘书：梁永振  北京苏亚医院总经理：薛莉莎  

证券事务代表：李蕾 

投资者关系 

活动主要内容

介绍 

2021 年 5 月 21 日下午，投资者通过现场交流的

方式，与公司管理层进行沟通交流，内容如下：  

 

一、公司整体情况 



公司主营业务为房地产开发。公司在做大做强房

地产的同时积极开拓产业转型发展道路。公司 2020

年度实现营收 42.87 亿元，净利润 10.38 亿元，净利

润率 24.21%，在同行业保持较强优势。2021 年第一

季度公司营收 7.90 亿元，净利润 2.72 亿元，营收和

净利润均保持稳健增长。 

2016 年公司进入医美行业，相继落地了一些医美

项目，与集团公司共同设立 50 亿元规模的产业基金。

通过医美产业基金并购了四家医美医院，分布在北

京、唐山、无锡和石家庄。2017 年公司收购上海天大

医院。依托公司雄厚的资产、管理、人力资源等优势，

不断加强医美产业经营管理、拓宽发展路径、创新营

销模式、提高风险管控水平和业务开拓能力，通过与

国际一流医美机构交流对接，全方位引入顶尖医疗管

理和技术团队，公司医美产业的经营管理能力、品牌

影响力和市场竞争力显著提升，竞争优势进一步凸

显，展现了极强的发展潜力和广阔的发展空间。 

公司将继续坚持“稳中求进”的经营策略，实现

地产业务持续稳健发展，确保主营业务较强盈利水

平。同时，以更大的支持力度、更多的资金投入、更

强的信心决心，全力推进医美产业发展壮大，打造公

司新的产业增长极。未来，随着公司医美产业的不断

壮大，公司将成为医美产业为主营业务的上市公司。 

 



二、公司未来用于投资并购的资金来源 

资金层面，公司主业房地产，近几年每年实现净

利润在十个亿以上，公司拥有优质的土地储备，预期

未来公司在房地产业务方面仍能够提供稳定的利润

和资金支持。根据公司 2020 年年报，公司合并可分

配利润还有 44.85 亿元，并且，公司与集团公司合资

成立的产业基金规模为 50 亿元，产业基金也有非常

大的投资能力。未来公司在房地产方面没有大的投资

计划，未来实现的利润都可以用来产业投资，公司未

来可动用的投资资金将有百亿元以上的规模，可以完

全覆盖医美投资资金需求。 

 

三、公司医美产业的并购情况 

公司目前成立了跨职能部门的并购团队，还在不

断充实行业、财务、法务专家。 

公司并购团队特点在于“内外结合、业财结合、

定位高端”。既有前台熟悉业务的人员，业务侧的投

研和项目分析判断人员，全部具有丰富的行业经验。 

公司对于并购标的会进行详细尽调，通过多种方

式方法，了解并购标的的真实情况。 

 

四、公司旗下的五家医院情况 

目前，上海天大医院属于公司的控股公司，天大

医院拥有开展“面部骨骼轮廓整形技术”资质的优势



资源，有四级手术的资质，在行业内是最高级别；另

外四家医美医院在产业基金旗下（公司占股 45%）。 

    五家医院都是医疗美容医院资质，面积在 3-6 千

平方米。业务涉及整形、注射、皮肤等。轻医美占比

大概为 40%-50%，外科 20%-30%，皮肤科 25%-30%。营

销方法主要是老带新，同时也采用直播等新媒体方

式。医美行业比拼的是技术、管理、服务等。公司医

美医院经过多年的锻炼和提高，在区域市场具备较强

的竞争力和品牌美誉度。  

 

五、公司与医美产业基金的定位 

医美产业是公司重点发展产业之一，也是公司重

要的战略转型方向。公司将持续加大对医美产业的投

入和支持力度，推动医美产业快速发展壮大，全力实

现冲刺“亚洲一流”的发展愿景。 

未来优质的医美标的公司将直接并入上市公司；

具有较好增长潜力仍需进一步培育的医美标的由医

美基金进行收购，待培育成熟后再并入上市公司。 

 

六、公司收购医美标的选取上有没有一些量化的标

准，比如说收入的体量，盈利能力，包括区域的特点？ 

目前，公司的医美医院基本上在一线和二线城

市。下一步公司的医美并购区域不会在意是否是一线

二线城市，重点是找到优质的标的。 



医美产业市场非常的庞大，医美的各个机构经营情况

参差不齐，在传统的医美行业里，各种财务数据和经

营标准并不是特别清晰。所以寻找医美标的，地域并

不是特别的重要，但是医美标的经营的合规化、盈利

能力、市场竞争力等是考虑的重点。 

另外，公司还看重医美标的的管理团队。因为下

一步的市场竞争不但只是市场上医美业务的竞争，更

多是人才的竞争。一个好的机构团队，一个好的企业

文化，会形成一个好的经营状态的延续和提升。 

 

七、如何引入职业经理 

医院总经理必须敬畏行业，对于上下游有充分的

了解，有好的职业操守。行业推荐非常重要，公司引

进的高层经理都是以推荐为主。公司自身的优势，这

是吸引职业经理人的重要砝码之一。 

附件清单  

日期 2021 年 5 月 24 日 

 


