
证券代码：  002215                      证券简称：诺普信 

深圳诺普信农化股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：20210524 

投资者关系活动类

别 

□ 特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访             □业绩说明会 

□新闻发布会           □路演活动 

☑现场参观  

□其他 （      ） 

参与单位名称及人

员姓名 

海通证券：龚镁、乔一飞等 17 人； 

其他投资者：王慧敏、柳军等 19 人。 

时间 2021 年 5 月 21 日下午 14:30～17:00 

地点 公司 8楼培训室 

上市公司接待人员

姓名 

董秘、董事长办公室主任：莫谋钧先生 

证券事务代表：闵文蕾女士 

投资者关系活动主

要内容介绍 

 

一、 莫谋钧先生介绍公司的基本情况 

公司近年来公司积极探索产业战略升级，一方面继续发挥制剂的技术

储备和产品储备的优势，通过大品战略，夯实农药制剂的稳健增长。另一

方面积极探索和构建单一特色作物产业链，推动单一作物种植标准化、产

业化和规模化发展，形成“新农业服务与特色作物产业链”双主业战略发

展格局。 

当前公司切分经营，主体制剂业务坚定一个大品/套餐-技术服务的品

牌战略，由公司总经理高总亲自抓，集中市场策略，选择-聚焦-击穿，不

断复制，不断传播。回归经营根本，打造出真正的属于公司自己的一个个

超级大品。 

产业链继续MVP推进，独立班子独立运营管控，构建全国重点种植县域

的农业服务平台深度发展，充分发挥和落实产业链三大事业理论：新研发、

新教育和新组织，聚焦红心火龙果、燕窝果、基质蓝莓等，建设出国内高

标准的现代农业产业园，拓展单一特色作物产业链集群。 



二、企业宣传片观看及企业情况介绍（略） 

三、提问交流 

1、公司的产品主要覆盖哪些作物，其次作物产业链未来会大力发展哪

些品种吗？ 

1）公司的“三证”产品数、发明专利数、国标/行标/企标数、生物源农药

产品登记数、环境友好型农药制剂销售占比等均处行业领先地位，能为中

国95%以上农作物病虫草害的防治提供整体解决方案，我们的优势在于产品

覆盖包括大田作物及经济作物，公司网格化的营销网络及技术服务基本可

以覆盖全国有效的农业县，业务结构稳定。 

2）继续深入实践探索“一个作物产业链经营MVP”。当前主要聚焦做好

发展海南红心火龙果，在果品种植、渠道分销和品牌建设方面，今年基本

构建了成型的组织与结构。 

同时，我们突破燕窝果关键种植技术，同时拓展云南基质蓝莓等特色作

物，为未来几年作物梯度布局打下基础，逐步构建产业链运营体系。 

2、公司有没有考虑和光伏公司合作，增加知名度？有没有考虑签约网

红，通过网红直播带货呢？ 

术业有专攻，公司在自身熟悉的领域深耕与发展，目前专注于将传统

制剂业务与种植业做好，暂无与光伏企业合作意向。 

对于当前火龙果等产品，以自建销售渠道为主，结合产业特点，按订

单农业，预收款机制的方式在地头销售。 

同时公司在杭州、深圳已经参股控股2家渠道商，内部设置品牌部门，

逐步构建自有市场品牌。 

3、农药行业集中度不高，公司作为农药制剂行业的龙头，如何规划将

市占率由4%提高至15%？田田圈销售的产品只有诺普信的吗？ 

提高市占率主要有两种方式，第一种是内生增长，面向未来5-10年的

规划，公司努力做好经营，保持每年良性增长；第二种是外延式，即同质

化企业并购，诺普信作为农药制剂行业的龙头，投后管理才是关键，我们



很有信心对制剂企业的投后整合管控。 

田田圈是一个开放的平台，各大农资品牌都可以销售，大约80%以上是

其他公司的产品。同时不断对这些合作伙伴赋能，增强自身运营能力，从

根本上帮助田田圈参控股公司提升经营质量。 

4、公司在提振股价方面采取了哪些措施？ 

第一，公司管理层努力提升经营管理质量，上下全力以赴，全面深化

发展主体制剂业务与单一特色作物产业链双主业。保障成熟的制剂业务稳

定盈利，拓展特色作物产业链业务，拓宽新的盈利点。接下来三到五年，

企业战略清晰聚焦、落地有声。 

第二，公司一直严格按照相关法律法规的要求规范运营，真实、准确、

完整、及时地向股东披露有关信息，保持企业健康稳定发展，维护公司和

投资者的合法权益。 

附件清单（如有） 无 

日期 2021 年 5 月 24 日 
 


