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中山大学达安基因股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：2021004 

投资者关系活动

类别 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他（） 

参与单位名称及

人员姓名 

朱雀基金李扬 华泰资产王金成 

时间 2021-05-24（下午 14:00-下午 15:30） 

地点 广州市高新技术开发区科学城香山路 19号（公司总部） 

上市公司接待人

员姓名 
董秘张斌、证券事务代表曾宇婷、证券事务主管吴玉纯 

投资者关系活动

主要内容介绍 

调研公司经营和产品的情况（以调研机构提问，公司高管回答

的方式展开） 

问题一：国内疫情高峰期似乎已经过去，贵公司认为未来新冠

检测试剂的市场需求如何？ 

答：目前国内新冠检测量主要来自区域性的大规模筛查、住院

病人及发热门诊的检测需求。2020年新冠疫情极大推进我国核

酸检测基础能力建设，可以开展核酸检测的医疗卫生机构由去

年的三千家左右发展到现在的近万家，广泛覆盖县级医疗卫生

机构。未来新冠核酸检测试剂很有可能成为一个常规品种，维

持在一个较为稳定的需求水平。 

问题二：贵公司新冠检测试剂目前订单情况如何，海外和国内



销售比重如何？ 

答：一季度的订单主要集中于春节前的返乡检测，节后订单量

由于医院备货充足和需求回落有一定下降，但在二季度开始正

逐步恢复正常水平。目前公司仍以国内市场为主，出口销售占

比约为20%。这主要也与达安的市场选择和企业属性有关，达

安基因作为一家国有控股的上市公司，在公司实现利润最大化

的同时也需承担一定的社会责任。公司不仅在国内各省新冠核

酸检测试剂的集采招标中全部中标入围，更带头把价格降下

来。在保障国内试剂盒供应的同时，公司积极开展海外市场工

作，公司新型冠状病毒核酸检测相关产品已经发往了全球140

多个国家和地区。 

问题三：公司目前新冠产品的市占率如何？营销模式是怎样

的？ 

答：根据去年全国新冠核酸第二次室间质评报告结果显示，使

用达安基因新冠检测试剂的实验室占比为30.1%，位列第一。

目前国内许多厂商的销售模式以经销商代理为主，而我们以直

销为主，更加注重医院终端，保持与用户长期关系的维护，客

户粘性较强。现已构建起全国性网络化多层次业务平台，形成

了具有强大销售能力的国内市场网络体系，去年开始我们也在

持续建设省域市场运营基地，增加全国各地办事处的数量，全

面发挥总部——省域——县域三级运营支持系统的市场作业

能力，将市场下沉到县。 

问题四：为何公司能在疫情出现短期内快速研发出诊断试剂？ 

答：这得益于公司多年的基础研究和沉淀，从上世纪90年代末

推动核酸检测技术在科技部立项，加速技术产业化、国产化进

程，再到敏锐地对核酸检测关键原材料的战略储备，这一切似

乎都为迎战此次新冠肺炎疫情做好了准备。从2003年的非典、

2009年的甲型H1N1，再到2019年的新冠，公司都是在国内首批

研制出相关核酸诊断试剂的厂家，具有应对大规模的传染性疾



病事件的丰富经验。公司不管是研发速度还是生产供应能力都

能快速响应，都是由于公司提早布局，有备无患，在平日长期

投入大量研发人员和研发费用。 

问题五：贵公司谈到未来将大力投入科研和生产，研发主要会

集中于哪些领域？扩产能主要是提高哪类产品的产能？ 

答：公司自成立以来，专注于分子诊断近三十年，持续在做各

类病原体核酸检测试剂的研发，产品储备丰富，公司及子公司

已有两百多项医疗器械注册证和上百项发明专利。分子诊断产

品的发展速度与其基础研究、应用场景和治疗手段的突破密切

相关，未来公司也会持续加快产品研发的速度，通过传染病（如

肝炎）、个性化用药、血液筛查、肿瘤筛查、遗传病检测、呼

吸道、优生优育等多条产品线全面布局体外诊断产业，这是达

安基因一直在做的事情，未来也会一直做下去。扩产能主要还

是对核酸诊断试剂产品的生产能力进行一系列的工艺提升和

扩能。 

附件清单（如有） 照片 

日期 2021-05-24 

 

注：若想了解更多公司资讯欢迎您关注“达安人报”微信公众平台（darb2004）或公司网站

www.daangene.com。欢迎您与我们互动交流，您的建议、期望和关心的问题，我们会在工作

时间与您单独解答和交流。真诚地希望您向更多的朋友推荐《达安人报》，更多人的关注与

建议有助我们成长，也就能更好地服务于您！ 


