
证券代码：300982                       证券简称：苏文电能 

苏文电能科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                              编号：2021-001 

投资者关系活

动类别 

 

 特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

 现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称

及人员姓名 

申万宏源：李峙屹 

中信建投：高兴 

真科基金：曾维江 

国盛证券：何亚轩 廖文强 

华泰证券：方晏荷 

国元证券：黄浦 

中泰证券：张哲源 

万家基金：李杨 

兴业证券：黄杨、匡伟、王剑 

时间 2021年 5 月 27日 

地点 苏文电能科技股份有限公司一楼能学会议室 

上市公司接待

人员姓名 

副总经理、董事会秘书 张子健 

证券事务代表 殷凤姣 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

一、签到并签署《调研承诺书》 

 

二、董事会秘书介绍公司概况、主营业务、发展空间并参

观“电能侠”运维中心。 

从业 14年，苏文电能服务了上千个工业企业、商业综合体、

高保障用电用户(数据中心、火车站、医院、地铁等)，从

事电网建设、居住区等项目的咨询、 设计、设备生产、施

工和运维管理。 苏文电能已具备电力工程建设全过程技术

咨询资质；新能源发电、送电工程、变电工程、建筑智能



化设计资质；工程测量勘察资质；电力工程、建筑工程、

机电工程、市政公用工程等总承包资质；电子与智能化工

程、消防设施工程等专业承包资质；电力工程监理资质；

承装(修、试) 电力设施许可证和安全生产许可证；通过了

中电联 ISO9001质量管理体系认证、ISO14001 环境管理体

系认证及 ISO45001职业健康安全管理体系认证。 苏文电

能是国家级“守合同重信用”企业，第一批江苏省先进制

造业和现代服务业深度融合试点企业，江苏省生产性服务

业领军企业，江苏省工业互联网四星上云企业。获得了工

信部 2019、2020年工业互联网创新发展工程项目，工信 部

2020年工业互联网试点示范项目，并建有江苏省企业技术

中心，江苏省工程技术研究中心。智能化变电站监管数据

中心系统名列国家工信部电力需求侧产品名录。随着公司

的不断壮大，苏文电能现有员工 700多人，专科以上学历

占 90%以上，研究生及以上学历占 10%以上，完善的人才培

养和储备体系，是苏文电能高效服务用户的保障。苏文电

能还是全国数十个大学院校的指定实习基地，校企合作示

范单位，是新时代新青年奋斗的平台。 苏文人始终以用户

为中心，感恩用户，我们的存在就是为了: 服务您的电能 

“苏”送更“文”定！ 

 

三、公司董秘回答投资者提问： 

1、公司的核心竞争力是什么？ 

回复：公司深耕电力工程施工与设计服务行业十余年，取

得了较为全面的业务资质，积累了丰厚的技术和人才储备。

以电力咨询设计、电力工程建设业务为核心，以电力设备

供应为支撑, 以智能用电服务业务引领未来发展的完整、

高效、专业的一站式供用电服务业务体系，为客户提供 EPCO

一站式服务，帮助客户不断提高经济效益，进而增加客户

对公司服务的依存度和满意度，增强公司盈利能力和核心

竞争力。 

2、请介绍下富兰克林 SAAS平台？这个平台是否对碳中和

有价值？如何参与？ 

回复：富兰克林 saas平台是公司自主研发的平台，该平台

由公司自主设计，从架构到软件、硬件产品拥有独立知识

产权。该平台通过对客户用能单元的全面感知，对设备的

联动控制，对数据的集中监控，进行智能建模与数据分析，

为用电健康诊断、故障预警、状态检修、节能管理、运维

调度等提供应用支撑。截至 2021年 3月 10日，公司富兰

克林电力云平台已接入工业企业等各类用户 1,272家，有

效提升了客户的能源管理的质量和效率，提高了客户能源



管理的信息化和自动化水平，另外公司通过自身的富兰克

林 saas平台在积累了一定量的客户数量之后，会对客户的

行业和用能类型进行深入的分析，建立行业用能模型，和

相关行业专家一起构建基于不同行业和不同用电设备的用

能模型和节能减排路径 ，为每一个接入的企业提供行业对

标和用能建议，协助企业一起节能减排；同时平台也对光

伏、风电等各类清洁能源供应用户开放，构建用电方和发

电方的交流平台，提供信息和撮合交易。    

 

3、公司目前有员工持股平台，后续公司是否会做积极的股

权激励？  

回复：公司的股权激励正在积极筹划中，具体请关注之后

公司的公告。 

 

4、修改经营范围，碳减排碳转化碳捕捉碳封存这些主要有

哪些业务？如何在业务中参与？预估下这块增速和市场空

间？ 

回复：公司一直致力于为用户提供 EPCO一站式的用能服务，

也在综合能源服务尤其是用电设备代维服务方面做了比较

深入的工作，通过对用电设备托管用户进行节能改造等措

施，为用户提供用能优化建议，降低整体用能量和碳排放

量；另外在合同能源管理和碳交易方面公司也在积极关注

和开展。 

 

5、运维业务如何快速增长和放量？ 

回复：公司通过平台赋能的模式，在不同区域尤其是负荷

集中区域寻求同样从事电力EPC的合作伙伴，为其提供saas

平台服务，帮助其建立平台化服务用户的能力，随着平台

接入用户的增加和数据的积累，通过不断的学习和迭代，

进一步提升平台的分析和服务能力，更好的服务用户。 

 

6、今年主营业务情况怎么样？全年营收利润是否有目标？ 

回复：今年国内相较去年受疫情影响变小，公司积极提高

市场人员的技术能力和市场开拓素质，积极开拓业务版图，

打破区域局限性，力争做到稳步增长。 

 

7、上市后对公司有哪些积极影响？ 

回复：公司上市后依托上市公司的平台积极参与更多项目

的投标中，并吸引更多优秀的人才，上市前后，公司仍然

以服务用户为第一，为用户的用电做到更安全，更省钱，

我国现有 10KV及以上专变用户已经突破 200 万家，每个专

变用户的高低压设备都需要有专业的高压电工进行运维和



保养，从而保证电气设备的安全稳定运行；市场空间广阔，

业务整体发展趋势向好。 

 

接待过程中，公司与投资者进行了充分的交流与沟通，严

格按照有关制度规定，没有出现未公开重大信息泄露等情

况，同时要求所有参与调研的投资者与调研机构签署了《承

诺书》。 

附件清单（如

有） 

无 

日期 2021年 5 月 27日 

 

 

 

 

  


