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证券代码：300911                               证券简称：亿田智能 

浙江亿田智能厨电股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                       编号：20210603 

投资者关系

活动类别 

 

□特定对象调研        □分析师会议 

■媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 □一对一沟通 

□其他   

参与单位名

称及人员姓

名 

万银资产:朱卫星、蒋柳云、刘丹、唐纯龙、任良升、林涵 

浙江省并购联合会：龚小林、陈汉聪、方媚、张夏意、李少佳、

董月、胡爽 

蓝血：傅奇、程中原、王玥龙 

白沙泉运营公司：卫志平、揭蕴祥、谢辉、郑玲  

钱江汇：杨罗魁、蔡辰、孟雨、戴俊彦、陈佳辉、陈观冰 

以及通过线上直播观看的广大投资者 

时间  2021 年 06 月 03 日 

地点 白沙泉并购金融街区运营中心二楼国际路演厅 

上市公司 

接待人员 

董事长：孙伟勇 

董事会秘书：沈海苹 

投资者关系

活动主要内

容介绍 

 

浙江省并购联合会、白沙泉并购金融街区联合证券日报，邀请董

事长孙伟勇先生参与“白沙泉·对话大咖”线上直播活动。 

本次投资者关系活动的主要内容如下： 

一、主持人采访环节： 

1. 问：厨具行业是一个比较传统的、竞争激烈的行业，而集成灶

又是其中比较新兴的、具有很好发展前景的细分领域，我们亿

田是如何选择集成灶这个赛道的？出于什么样的机缘和考
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量？ 

答：公司专业从事集成灶等现代新型厨房电器产品的研发、

生产和销售，是国内较早以自主品牌生产和销售侧吸下排式集成

灶的企业之一。公司以“创建无害厨房环境”作为发展使命，始

终致力于为消费者提供健康、环保、节能的厨房电器产品，持续

提升顾客的厨房体验，为消费者带来安全健康的品质生活。 

2. 问：集成灶这个细分领域总体来说仍然有较大的发展空间（年

化 30%增速），同时这个行业里面也已经有了像美大、火星人

这样的优秀企业，那么我们亿田智能的竞争优势体现在哪些方

面？  

答：公司始终坚持走高质量发展之路，在由浙江省人民政府

推动实施的“浙江制造”认证中，公司于 2015 年成为集成灶行业

首家获得认证的企业，并荣获 2017 年度浙江省人民政府质量奖。

公司坚持以市场需求为导向，积极把握近年来集成灶行业快速发

展的历史机遇，紧紧围绕“以客户为中心，以奋斗者为本”的总

体经营管理思想，通过改变创新管理模式，紧扣“三大服务+四大

提升+六大管理重点”为核心展开工作，从而使企业可持续发展。 

3. 问：亿田在行业内首先提出了从“无烟”、“无害”到“无人”

厨房的发展理念。如何理解“无人厨房”？“无人厨房”对于

行业发展有什么样的意义？到底将在哪些方面带来革命性的

改变？ 

答：“无烟、无害、无人”理念是随消费者需求变化而不断

升级。我们可以看到不同行业相继推出“无人”理念，从无人工

厂到无人超市，都体现了智能化的创新发展。无人厨房是顺应时

代发展的产物，是行业技术升级的必经之路，通过技术创新，利

用互联网和物联网智能技术，打破了烹饪的时间和空间限制，将

人从厨房中解放出来。公司秉持构筑“无烟、无害、无人”厨房

的美好愿景，为消费者带来亿田智能烹饪管家 S9。 
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4. 问：浙江省人民政府质量奖是省政府设立的浙江省最高质量奖

项，浙江省有上市公司 500 多家，而省政府质量奖的颁发数量

少，获奖难度高，能否作下介绍？ 

答：浙江省人民政府质量奖是省政府设立的最高质量奖。其

授奖对象为实施卓越绩效管理并取得显著经济效益和社会效益的

从事产品生产、工程建设、服务提供、环境保护等活动的组织。

浙江省人民政府质量奖每 2 年评定 1 次。荣获质量奖既是肯定又

是鞭策，公司将不忘初心，始终为消费者提供健康、环保、节能

的厨房电器产品。 

5. 问：2019 年 9 月，亿田智能开始与阿里巴巴的人工智能团队

进行深度合作，希望能够最大程度的把人从厨房烹饪琐事中解

放出来，打造万物智联时代的“人间烟火”，并成功打造出全

球第一只会做饭的“猫咪”：亿猫。那么，在这个“联合创新”

过程中，我们亿田重点解决的难题是什么？“智能化”未来的

技术路线和发展前景在哪里？ 

答：随着人工智能技术在厨电领域的深入发展，公司于 2020

年 5 月与天猫精灵合作推出了配备人工智能功能的天猫精灵款集

成灶，该款产品除具备集成灶及天猫精灵智能语音的基本功能外，

消费者还可以通过智能交互语音操控集成灶产品，实现产品智能

控制、享受智能厨房生活。天猫精灵款集成灶开创了“亿猫在手，

饭来张口”的“无人厨房”智能厨电烹饪体验先河。智能化是未

来发展的必然趋势，今年 5 月公司于上海发布的亿田智能烹饪管

家 S9就是坚持智能化研发的产物，远程操控实现“管家来做饭，

到家就开饭”。 

6. 问：这里有一个稍微具体的业务方面的问题：目前集成灶的市

场主要还是在三四线，一二线市场渗透率很低。但居民的消费

能力实际上还是集中在一二线，对于开拓一二级城市的市场，

公司有什么样的策略和规划？ 
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答：公司的门店渠道从去年开始布局，积极推进大商的招募，

希望能够通过和大商的通力合作，打开一二线城市的高端市场。

同时公司也引进高端核心人才，高端人才所带来的新思路、新战

略能促使公司高速发展。另一方面，公司也积极与高端卖场居然

之家、红星美凯龙等强强联合，抢占一二线市场。 

7. 问：整体而言，厨具行业仍然处在行业相对分散的发展阶段，

未来行业集中度是否会提升？最有可能通过哪种方式实现？

并购重组将在行业和企业的经营战略中扮演什么的角色？ 

答：厨具行业目前正处于群雄割据的时代，行业集中度提升

是一种必然趋势。在未来几年激烈的竞争下，鲶鱼效应会加剧，

形成寡头格局。并购重组能有效整合市场资源，提高公司竞争力，

加速公司发展。 

二、网友互动交流环节： 

8. 问：“怎么样把技术优势转换为市场优势？我们看到市场占有

还是相对其他两家头部企业明显落后的，想问下亿田智能什么

时候能够实现市场占有率的赶超？” 

答：公司稳步推进四大提升。在产品提升方面：亿田产品推

出周期已经做到发布一台，储备一台、研发一台；在品牌提升方

面：持续加大标准新形象专卖店的升级；在管理提升方面：公司

导入了阿米巴经营管理体系，形成集成联合体，给予员工更多赋

能，树立员工自主经营意识，刺激企业新活力，从而为公司发展

贡献创造价值；在渠道升级方面：公司在工程、家装、电商、新

零售等方面都有新的布局。此外，还与京东、苏宁店等渠道开展

合作，加大产品渗透率。 

9. 问：集成灶的天花板在哪里，还有多长的发展时间？遇到天花

板之后，公司的发展规划是什么？要转型吗？向哪些方面转

型？ 

答：根据奥维云网数据显示，集成灶作为厨电行业的新品类，
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仍在快速增长期。目前已经有四家集成灶企业上市，相信在各家

上市公司的带动下，集成灶渗透率有望提高。基于公司未来三年

布局，在聚焦集成灶的同时公司将会推出高端厨房定制产品。 

10. 问：过去三年，公司在营收规模方面并没有明显的增长？原

因是什么？未来怎么让投资者相信公司会有较高的增速？ 

    答：公司在夯实产品质量的同时，稳步推进四大提升。另外

公司管理层结构比较稳定，呈现出年轻化趋势。在新任总经理的

带领下，对公司落后的营销和市场方面进行了一系列的改革，目

前改革正在落地阶段。 

附件清单 无 

日期 2021 年 06 月 04 日 

 


