
证券代码：000568                                   证券简称：泸州老窖 

泸州老窖股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                   编号：2021-6-29 

投资者关系活动

类别 

 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

★其他 股东大会交流 

参与单位名称及

人员姓名 

中信证券：薛缘、江旭东，申万宏源证券：吕昌、周缘，兴业证券：

赵国防，证券日报：舒娅疆，微酒：邓江琳，财联社：熊嘉楠、周盺

宇，个人投资者徐卫等共计：243 人 

时间 2021 年 6 月 29 日 16:30-17:30 

地点 公司东楼一楼会议室 

上市公司接待人

员姓名 

林锋、王洪波、谢红，泸州市国资委副主任熊波 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

1.公司对行业趋势的看法？ 

首先，白酒饮用人数和劳动力人口数密切相关，随着劳动力人口

下降，预计到 2030 年白酒行业总销量呈下降趋势；其次，是消费群体

迭代，80后 90 后替代 50 后 60 后成为白酒消费主力人群，消费理念和

偏好发生重大变化，这可能是未来 10 年决定消费品行业格局的关键因

素之一。 

2.公司如何看待酱酒热？ 

70 年代之前没有香型只有品牌，酒的核心价值是服务价值和精神

价值而不仅仅是某一个类别，目前白酒正处于品牌集中阶段，未来决

定行业格局的是品质、品牌和营销，而非品类。 

3.公司十四五规划目标？ 

通过努力，十三五期间国窖 1573已经进入品牌前三，公司会努力

争取到十四五末整体进入前三。 

4.公司对高档品牌的规划？  

2015 年以前国窖 1573 的市场范围主要集中在中西部地区，十三五

末已拓展到华东等经济发达的地区。真正的高端品牌应该是独立品牌，

有独立的个性而不是某个品牌的向上延伸，公司会继续推进高档品牌

发展。 

5.公司对次高档产品的规划？ 



400-700 元价位段竞争非常激烈，公司有自身的资源禀赋和规划，

会按规划推进腰部产品的发展，特曲跨过 300 元价格带对公司产品布

局有重要价值。 

6.公司对光瓶酒市场的看法以及“高光”产品的情况？ 

光瓶酒是目前全国市场范围覆盖率最大，满足消费群体最多的品

种，公司坚持走价值之路、品牌之路，“高光”需要按照长期规划来做，

不会追求短期上量。 

7.公司 2020 年费用下降，未来如何规划？ 

2020 年费用下降是疫情导致的结果，公司会继续保持合理的市场

费用。  

8.公司近期任用了一批年轻营销人员，请问今后的团队建设规

划？ 

企业发展一是看战略，二是看人才，公司在十四五期间还要加强

加快人才团队培养。 

9.国资委在整个公司治理和信息披露当中参与的情况以及如何进

一步保护中小股东的利益？ 

公司及相关信息披露义务人会按照相应的监管要求履行信息披露

责任；国资委作为公司实际控制人，要推动董事会配齐配强，健全董

事选聘、管理、考核、评价、退出等机制，提高科学决策水平，同时

通过合理的授权制度，保障经理层经营自主权，让专业的人做专业的

事，促进企业的发展。 

10.国资委有没有比较好的激励方向激励到公司管理层？ 

泸州老窖是泸州市优秀、重要的国有控股上市企业，已经入围了

省国资委推出的天府国企综合改革的名单，我们会充分利用好省国资

委给的政策空间促进企业进一步发展。关于高管的激励问题，国务院

国资委有一系列的中长期激励政策，泸州市国资委一直积极支持，只

要符合政策条件的，同时自己有改革意愿的国有企业，都可以规范地

实施中长期的激励政策，我们也希望通过规范地实施中长期的激励政

策，促进企业加快发展。 

附件清单（如有） 无  

日期 2021 年 6 月 29 日 

 


