
 

 

 

证券代码：002995                                          证券简称：天地在线 

 

北京全时天地在线网络信息股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2021-004  

投资者关系活动

类别 

√ 特定对象调研        □ 分析师会议  

□ 媒体采访            □ 业绩说明会  

□ 新闻发布会          □ 路演活动  

√ 现场参观   

□ 其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

股东 韩明 

股东 黄青懿 

时间 2021 年 7 月 2 日 10：30 

地点 北京市朝阳区五里桥一街 1 号院 9 号楼 

上市公司接待人

员姓名 

董事长兼总经理 信意安 

副总经理兼董事会秘书 李旭 

投资者关系经理 朱童童 

投资者关系活动

主要内容介绍 

1、公司对未来经营有什么规划？ 

在当下营销成本越来越高，市场环境也逐渐向数字化营销模式转

变，公司经过十余年互联网服务的积淀，业务和服务客户已覆盖全行

业及线上线下全场景，拥有全面的流量整合和流量变现能力,但不仅仅

满足于广告投放和售卖能力的提升,未来公司将专注后移动互联网时代

数字化转型，将营销能力作为我们的核心基建，凭借自身服务优势、

营销能力和营销技术拓展更好的资源，不断完善和增强后端链路服务

的能力,打造全域全链路数字化营销模式,让服务链路不断贴近交易,通

过内容运营+技术研发+产品工具多点布局综合加强核心竞争力。 

2、公司对于未来的投入计划？ 

为了能更好的完善自身业务体系，公司增加了直播间和摄影基地
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搭建等支持新媒体业务的硬件投入。同时，公司加大了技术团队和产

品研发的软实力投入，希望通过大数据平台将多年业务积累整合沉淀，

放大自身资源优势，为公司之后发展做强有力的支撑。另外，公司还

扩大了运营和内容策划团队的规模，以增强公司后链路服务能力，将

营销能力作为我们的核心基建，未来为客户提供针对性综合解决方案，

帮助客户适应市场新的营销模式，快速实现企业数字化转型。 

3、公司在业务风险上是如何把控的？ 

区别于同行业上市公司一般以 KA 客户为主要服务对象，天地在线

主要以中小企业客户为服务对象，公司凭借专业的互联网营销行业经

验，赢得了广大企业客户的信赖和认可，并与之形成了长期稳定的合

作关系。经过多年发展，公司已积累了数万家市场上各行业的活跃客

户资源,从资金把控方面,公司拥有严格审核机制和专业内控部门，能够

良好的把控资金风险保证公司自运营和抗风险能力。 

4、公司目前在行业中地位如何？ 

天地在线多年来一直致力于帮助企业客户数字化转型，以专业综

合的互联网营销方案服务于各个行业客户。公司从成立以来，紧跟行

业发展变化，凭借丰富的行业经验、扎实的业务能力、优质的客户资

源，赢得了诸多国内主流互联网媒体的信任，使公司形成了多元化的

媒体矩阵级行业内独有的媒体合作优势，连续多年获得合作媒体的肯

定，以完善的流量渠道、丰富的营销方式，在行业中取得了较为领先

的地位。 

5、公司在市值管理方面的规划? 

公司一直十分重视市值管理工作，在抓好公司业务的基础上，对

公司内部进行严格管理，落实好各项管理制度，及时、全面、客观的

做好信披工作。重视与股民的沟通交流与互动，积极与法批媒体、财

经媒体建立联系，不断拓展公司对外沟通渠道，通过媒体和网络渠道，

让广大投资者可以从线上及时的了解公司最新动态和发展状况。定期

或不定期地与各机构、分析师专门沟通，介绍公司情况、行业特点等。

通过内生和外延两个方面做好企业价值的创造和传递，努力实现公司

市值与内在价值的均衡发展。 

6、公司上市前两年未进行分红,未来公司在分红比例方面是如何规
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划的? 

上市后第一年，公司实施现金分红总金额为 3,233.5 万元，占公司

合并报表中归属于上市公司股东净利润的 30.81%，未来公司将严格按

照相关法律、法规以及公司章程中对于现金分红的规定,在以现金方式

分配的利润不少于当年实现的可分配利润的 10%基础上,结合公司实际

业绩情况合理拟定利润分配方案。 

附件清单 

（如有） 

 

日期 2021 年 7 月 2 日 

 

 


