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投资者关系活动

类别 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

■现场参观 

□其他 

参与单位名称及

人员姓名 

日斗投资——卫魏 董事  

无为资本——廖棕立 研究总监 

麦禾田资管——张剑 研究总监 

商圣投资——朱经傲 投资经理 

智玮资本——黄键武 投资经理 

中颖投资——黄聪 分析师 

研山基金——付文力 分析师 

安信国际——梁文兮 机构业务总监 

安信国际——邱慧 机构业务专员 

时间 2021 年 7月 20 日 14:00-15:30 

地点 珠海市金湾区丽珠集团总部大楼 

上市公司接待人

员姓名 

丽珠集团副总裁、董事会秘书——杨亮 

丽珠集团投资者关系总监——陈文霞 

投资者关系活动

主要内容介绍 

一．参观集团展厅 

二．问答环节 

问：请简单介绍公司业务化学制剂的情况？ 

答：1.消化道领域：艾普拉唑系列产品较同类产品在临床疗效、

安全性上均有明显的优势，从较高的消化道疾病发病率以及艾

普拉唑目前整体较低的市场占有率与级别以上医院覆盖率来



看，随着注射用艾普拉唑钠通过国家谈判进入医保使更多患者

有机会能够使用到优质的国产创新药，预计该品种未来仍具有

很大的成长空间。 

    2.促性激素产品：①注射用醋酸亮丙瑞林微球，该品种共

五个适应症，分别是子宫内膜异位、子宫肌瘤、前列腺癌、绝

经前乳腺癌、中枢性性早熟。目前主要集中在子宫内膜相关疾

病，在其他几个适应症还有较好成长空间，近年来丽珠该产品

的市场份额也在逐步加大。②注射用尿促卵泡素等用于辅助生

殖的药物，由于去年上半年部分辅助生殖中心受疫情影响就诊

率下降，预计今明两年这几个品种会不断恢复。公司在辅助生

殖领域销售网络渠道成熟，覆盖终端广，重组绒促性素已获批

上市，进一步丰富了辅助生殖产品线。 

    3.精神领域：用于治疗精神分裂症的盐酸哌罗匹隆片纳入

了国家医保。该品种是丽珠首仿，国内独家。经过早些年的储

备，自 2019 年起针对精神神经领域集团已成立独立专线销售

团队，经过专业学术支持的不断加强、团队的不断完善壮大、

管理更精细化等，预计该品种及另一品种马来酸氟伏沙明形成

的现有已上市系列产品还有不错的持续快速增长潜力。 

 总体而言，未来 1-2 年仍将以创新药及高端复杂制剂品

种为主要业绩驱动。从新品种储备来看，预计集团微球平台也

会有品种在今明两年陆续报产，都将为化药产品的后续增长助

力。 

 

问：公司如何评价抗病毒颗粒这个产品？  

答：2020 年抗病毒颗粒产品销售收入 4.6 亿元，收入同比增长

52%。高速增长的背后，除了疫情因素，实际上也受益于过去

一年多以来丽珠在“品牌驱动+ 学术赋能”的双轮驱动战略。 

    从 2019 年开始，公司加强了 OTC 药品的线下推广布局，

借助新媒体进行线上传播互动、持续强化 OTC 药品的临床证



据。2020 年 9 月，在“第四届中国中西融合呼吸病学术研讨会”

上，《丽珠抗病毒颗粒治疗流感循证医学研究成果》发布，通

过 27 家医院 393 例患者、双盲双模拟、大样本多中心的随机

研究，将某进口经典化药产品作为对照，证实了丽珠抗病毒颗

粒完全退热时间、缓解率和愈显率等方面与其疗效相当，而且

头昏、胸闷等症状的３天消失率均明显优于对照药品。抗病毒

颗粒在治疗效果和临床应用上得到与会专家的高度认可，进入

了《中成药治疗成人流行性感冒临床应用指南》。  

2020 年，抗病毒颗粒线上品牌传播力度持续加大，以消

费者为核心，聚焦高流量媒体，进行精准投放，增强了品牌曝

光率，进行线上传播互动、连锁药店赋能，得到了很好的推广

效果。 

未来，还将继续提升丽珠品牌，深化患者服务，夯实连锁

及线上互动，同时推进临床证据建设，使抗病毒颗粒实现长足

的发展及增长。 

 

问：简单介绍目前丽珠生物药平台布局？ 

答：丽珠生物药研发管线涉及肿瘤、生殖、免疫疾病等领域的

新型抗体、多特异性抗体、重组蛋白类药物，同时我们也在不

断推进 ADC 技术平台和新型 CAR-T 技术等平台建设，并与

国内大分子生物药研发公司、国内外一流科学家、中国科学院

生物物理研究所等密切合作，多个在研产品正在加快临床推进

速度。 

   部分研发项目进展如下：重组人源化抗人 IL-6R 单克隆抗

体注射液 III 期临床已完成入组，即将开展报产工作；注射用

重组肿瘤酶特异性干扰素α -2b Fc 融合蛋白、重组抗人

IL-17A/F 人源化单克隆抗体注射液正在进行 Ia 期临床试验；

重组人促卵泡激素注射液、重组人源化单克隆抗体偶联毒素药

物处于临床前研究阶段。 



 

问：公司新冠疫苗研发进展如何？ 

答：近日，由丽珠生物和中科院生物物理研究所联合研发的重

组新型冠状病毒融合蛋白疫苗已于《中华医学杂志》发布 II

期临床试验数据。 

本次 II 期临床试验参与者包括 18-59 岁的年轻人和 60 岁

以上的老人。结果显示：青年组两剂量给药，中和抗体滴度约

为康复患者血清滴度 3 倍；老年组两剂量给药，中和抗体滴度

约达康复患者血清滴度 2 倍。且结果显示该疫苗安全且耐受性

良好。试验结果证明：重组新型冠状病毒融合蛋白疫苗在符合

本临床试验方案的人群中具有较好的安全性和免疫原性，可继

续开展 III 期临床试验。  

目前公司正在积极布局该新冠疫苗的多个国家的 III 期临

床，也已推进疫苗商业化生产车间建设优化等工作，力争获得

紧急使用授权的机会。 

 

问：目前微球产品的国内上市情况如何？市场如何？ 

答：由于技术壁垒，以及专利和设备等主要制约因素，微球关

键制备技术掌握在欧美日发达国家制药巨头手中。2020 年度

全球微球产品销售额约 80 亿美金，但国内销售仅占全球销售

额百分比为 6%左右，国内市场空间可期。 

   目前国内上市的微球大部分为进口产品。丽珠的亮丙瑞林

微球 2020 年销售收入为 11.76 亿元，同比增速为 27.01%。 

 

问：请简单介绍公司微球产品的研发进展。 

答：目前在研项目共 6 项，其中 III 期临床 1 项，I 期临床 2

项，启动 BE 试验 1 项，申报临床 1 项。 

    重点产品研发进展如下：注射用醋酸曲普瑞林微球（1 个



月缓释）已处于 III 期临床试验数据整理阶段；注射用阿立哌

唑微球（1 个月缓释）正在进行 I 临床试验；注射用醋酸亮丙

瑞林微球（3 个月缓释）III 期临床完成遗传备案；注射用醋酸

奥曲肽微球（1 个月缓释）已启动 BE 试验；注射用双羟萘酸

曲普瑞林微球（3 个月缓释）已获得临床批件；醋酸戈舍瑞林

缓释植入剂（1 个月缓释）处于药学研究工艺优化阶段。 

 

问：简单介绍艾普拉唑针剂的下一轮医保谈判？ 

答：艾普拉唑较同类 PPI 药品相比优势明显，剂量小、起效快、

作用持久、安全性高、代谢机制独特无个体差异，经过多年的

专业学术推广有良好的医生及患者口碑。 

艾普拉唑片剂与针剂相继进入国家医保后，公司仍持续开

展产品上市后的真实世界研究、循证医学与药物经济学研究等

工作，积累了更全面客观地评价数据，为学术推广及市场准入

提供有力支持。 

 

问：公司账上现金充沛，打算如何运用呢？ 

答：总体还是优先用于研发投入，目前公司生物药平台、复杂

制剂平台以及小分子平台已有多项进入临床中后期的项目，同

时临床前开发阶段的项目也在紧锣密鼓的进行。 

其次，公司立足于丽珠现有优势领域，如消化、辅助生殖、

精神、肿瘤等，在自主研发的基础上，关注前沿技术，加强外

部合作，通过外部引进、合作开发等多种方式，加快创新研发

及国际化产业布局。 

 

问：简单介绍公司的中长期事业合伙人持股计划。 

答：2019 年，丽珠推出了集团中长期事业合伙人持股计划，

可以有效的激励高级管理及核心技术人才的创业拼搏精神，促

进公司长期稳健发展。本次激励计划为 10 年（2019 至 2028



年）期事业合伙人持股计划的总体计划，原则上后续会每年推

出一期。具体持股计划方案包括资金规模、人员数量等具体细

节。激励基金的提取办法与原则，是从完成一定扣非净利润增

长的考核基数之上的超额利润中提取，以“低于基础增长不提

奖，超额越多提奖比例越高”的原则为导向。具体为以 2018

年度归属母公司扣除非经常性损益后的净利润为基数，在考核

期内，以每年实现的净利润复合增长率 15%作为各年度考核指

标基数，并以复合增长率 20%基数进行分段，实行按 25%与

35%两档的超额累进计提奖励基金。第一期持股计划已于 2021

年 5 月 26 日完成股票购买。第一期持股计划以集中竞价交易

方式购买的公司股票共计 2,348,960 股，占公司总股本的

0.25%，成交均价为 49.92 元 /股，成交金额为人民币

117,268,338.21 元。 

附件清单 无 

日期 2021 年 7 月 20 日 

 


