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广东潮宏基实业股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：20210802 

投资者关系活

动类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 □ 一对一沟通 

□√其他   电话会议       

参与单位名称

及人员姓名 

国泰君安证券、禾永投资管理（北京）、凯石基金、融通基金、

创新合信、浦银安盛基金、浦银安盛基金、淡水泉（北京）投

资、中庚基金、泰信基金、深圳山石基金、青岛澄怀投资、中

银三星人寿、工银瑞信、无锡市红阳资本、交银施罗德基金、

嘉实基金、上海钦沐资产、上海名禹资产、长安基金等机构人

员共 29 人参会 

时间 2021 年 8 月 2 日 

地点 公司会议室 

上市公司接待

人员 
公司董事、副总经理兼董事会秘书徐俊雄 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

一、公司董事、副总经理、董事会秘书徐俊雄先生简单介

绍了公司2021年上半年的经营情况 

二、问答环节 

1、公司上半年取得好的业绩主要原因是哪些方面？  

答：公司2021年上半年业绩取得成立以来新的突破，实现

收入22.96亿元，同比2020年增长63%，同比2019年增长30%。



归母净利润突破2亿元，同比2020年增长14倍，同比2019年实

现47%的增长，是2017年公司整体业务经历调整阶段后重新恢

复增长的标志，并持续保持较快速的增长趋势。第二季度单季

收入同比2020年增长48%，同比2019年增长46%，单季净利同

比2020年增长167%，同比2019年增长95%。我认为主要原因如

下：一是、专营店运营质量的提升，公司不断推出适销新品，

以及门店的数字化建设等诸多举措带来了单店业绩的提升。二

是，公司通过加盟方式加速渠道拓展，自2019年起加盟店净增

了200多家，取得较好的增长，上半年加盟业务销售收入同比

2019年实现113%的增长，同比2020年更是增长193%。 

2、公司未来线下的开店计划，及线上流量的投放规划？

答：我们认为公司未来3-5年内实现门店翻倍的空间，达

到总规模2000家的目标，今年计划目标新开加盟店150家左右。

公司非常重视线上销售业务的发展，线上珠宝和女包各自

独立。女包去年11月份开始抖音直播，效果明显，今年上半年

贡献了3000多万的销售；珠宝从6月份开始在抖音直播。 

3、云店系统对门店的提升效果如何？ 

答：云店系统主要是作为线下实体门店的延伸，核心目标

是打通线上线下渠道在用户、业务、供应链库存及数据间的共

享与联动，实现了全天候全域销售的新零售模式，充分提高用

户的全渠道沉浸式体验。云店对门店业绩提升的主要表现在：

（1）引流。将线上流量引到线下门店来，同时通过店员

私域营销，激活沉睡会员提高重购率，实现二次转化和销售。

（2）打破了时间和物理空间。通过云店，我们的员工不

仅在上班时实现销售，下班也可以通过云店实现销售。同时从

供应链方面来看，云店系统打通所有门店的库存，所有门店和

总部库存的库存实现共享，打开了库存的物理空间。 



（3）云店还在一定程度上促进了管理方式上进行转变，

数据化使得在经营过程中能够更加精细且更有目标性地进行

管理。 

 

接待过程中严格按照有关制度规定，没有出现未公开重大

信息泄露等情况。 

 

附件清单 无 

日期 2021 年 8 月 2 日 

 


