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投资者关系活动记录表 

编号：2021-007 

投资者关系 

活动类别 

特定对象调研分析师会议 

媒体采访业绩说明会 

新闻发布会路演活动 

现场参观 其他（电话会议） 

参与单位名称 

及人员姓名 
通过东北证券、东方证券、东吴证券电话会议系统接入的投资者 

时间 2021年8月26日 

地点 公司四楼会议室 

上市公司接待 

人员姓名 

副总经理、董事会秘书 张颖娟 

证券事务代表 陈丹青 

投资者关系 

活动主要内容 

介绍 

1、简要介绍一下公司 21年上半年业绩情况及下半年规划？ 

答：报告期内,实现销售收入 6.89亿元，同比增长 3.11%；综合毛

利率 18.50%，同比下降 6.72 个百分点；综合费用率 21.55%，同比上

升 4.46 个百分点。报告期内，公司净利润亏损 2,402.15 万元，同比

下降 156.40%。主要原因有：1、以商超和 BC为代表的现代渠道因为客

流及社区团购等因素影响出现较大幅度下滑；2、上半年为行业淡季，

公司又因为去年疫情新增了部分产能，导致今年产能利用率不足，各

项成本上升；3、去年社保税费减免政策及差旅招待等费用基数低，今

年恢复正常水平，同时公司也加大销售投入，导致售费用、管理费用

分别同比增长 31.22%、29.72%，而销售收入未达预期，导致费用率上

升。 

上半年除现代渠道外，公司在流通渠道、电商渠道和特通渠道均

实现增长，其中特通渠道客户优质且粘性高，近两年增长迅速，是公

司未来一段时间重点深挖的渠道。报告期内，公司新增下沉客户百余

家，覆盖全国大部分省市县级,乃至乡、镇一级区域的销售网络，强化



布局广度和销售深度。为下半年旺季到来打下良好基础。 

 

2、公司上半年特通渠道增长较多，公司在特通渠道的优势？ 

答：特通客户对于公司生产流程、产品工艺、食品安全控制、定

制化需求等要求较高，客户粘性强，有一定背书作用。公司依托长期

以来的技术研发优势和可靠的产品品质，保持了老客户的稳定增长和

新客户的增加。公司专门成立特通渠道团队来重点服务和开发特通客

户，树立标杆客户来吸引更多客户。 

 

3、目前几个新项目建设情况？ 

答：连江工厂土建工程已于第一季度开工，计划 2023年 3月投产。

舟山老的鱼浆工厂未来会面临政府规划搬迁的问题，新工厂会承接老

工厂的产能同时做一部分扩产和升级，主要负责生产海水鱼浆。连江

工厂和舟山工厂的定位为综合型工厂，所以建设周期比较长，建成投

产 2 年。东山工厂扩建工程预计今年年底投入使用；山东工厂暨公司

新设的合资公司项目，已于今年一季度已完成工商注册登记手续，目

前已签署租赁协议。长期来说,连江工厂和舟山工厂会是公司未来重要

的产成品基地和原料基地。 

 

4、今年上半年原材料成本上升，公司接下来有什么控制成本的举

措？ 

答：上半年直接材料成本总体上涨 11.82%，超过了营业收入 3.11%

的增长幅度，对上半年的毛利率形成负面拉动。公司采购部门通过收

集市场信息、开发新供应商、合理控制原材料库存、举行招投标以及

战略采购的方式努力降低采购成本，缓解原材料价格波动对盈利水平

的影响。 

 

5、社区团购的影响及公司对社区团购的布局？ 

答：对于新的消费业态，公司始终保持开放的态度，目前公司和



部分头部社区团购企业直接合作，产品销量占总收入比重很小。公司

积极适应和拥抱新的消费业态，但不会过度参与低价竞争，在保证产

品品质、品牌形象和不扰乱市场正常销售价格体系的前提下积极参与。 

 

6、对于速冻预制菜肴的是什么看法？ 

答：速冻预制菜肴目前尚处在发展初期，市场规模还不高，但其

标准化和快捷化的属性符合 B端餐饮连锁化和 C端快节奏的消费趋势，

速冻预制菜肴有非常大的发展空间，目前也成为速冻食品龙头企业开

始竞相进入的赛道。公司看好速冻预制菜肴的市场前景，目前通过协

同叠加的方式进行部分产品的销售。上半年公司速冻菜肴制品销售收

入 465.38万元，占营业收入的比重为 0.68%。 

附件清单 无  

日期 2021年 8 月 26日 

 


