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投资者关系活动

类别 

 

 特定对象调研       □分析师会议        □媒体采访 

业绩说明会        □新闻发布会        □路演活动 

□现场参观           □其他  

参与单位名称及

人员姓名 

1. 野村投信 朱继元 

2. 统一投信 陈彦安 

3. Diamond River Bouli Wang 

4. 保德信 张玉佩 

5. 元大投信 杨宝杉 

6. 富邦投信 郑凯 

7. 中央再保险 张永祥 

8. 国泰投信 蔡欣达 

9. 国泰证券 蔡旻佑 

10. 长江证券资管 杨杰 

11. 百年人寿 冯轶舟 

12. 建信基金 郭帅彤 

13. 国泰基金 吕业青 

14. 中银基金 张发余 

15. 鑫元基金 陈令朝 

16. 平安基金 刘杰 

17. 创金合信 李晗 

18. 上海希瓦私募基金管理中心（有限合伙） 崔健铭 

19. 辰翔投资 何东 

20. 上海百济投资管理有限公司 徐浩林 

21. 泓澄投资 曹中舒 

22. 煜德投资 李贺 



23. 新华资产 朱战宇 

24. 景泰利丰 吕志伟 

25. 平安资管 万淑珊 

26. 聚鸣投资 黄杨 

27. 尚雅投资 成佩剑 

28. 东方资管 郭乃幸 

时间 2021年 8 月 26日 

地点 公司二楼会议室 

上市公司接待人

员姓名 

1、华工科技 投资总监/董办主任：朱建锋 

2、华工科技 证券事务代表：姚永川 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

接待过程中，公司接待人员严格按照有关制度规定，没有

出现未公开重大信息泄露等情况。 

附件清单（如有） 调研活动安排 

 



附件 

   一、公司投资总监/董办主任朱建锋先生向大家介绍了华工科技的基本情

况。 

华工科技产业股份有限公司 1999年成立于“中国光谷”腹地，2000年在深

圳交易所上市，是集“研发、生产、销售、服务”为一体的高科技企业集团，2015

年评定为国家级创新型企业。成立以来，公司坚持“以激光技术及其应用”为主

业，投资发展传感器产业。经过多年的技术、产品积淀，形成了以激光加工技术

为重要支撑的智能制造装备业务、以信息通信技术为重要支撑的光联接、无线联

接业务，以敏感电子技术为重要支撑的传感器业务格局，聚焦新基建、新能源、

新材料，汽车新四化、工业数智化等赛道，开展多层次开放式创新，参与构建全

联接、全感知、全智能世界。 

在校企改制大背景下，公司各核心业务通过三年战略产品规划梳理，发展方

向日益明晰，我们将核心业务重新定义为以光电子信息技术为重要支撑的联接业

务、感知业务、智能制造业。赋予业务主体通过“横向拓展、纵向延伸”，打开

业务成长空间。 

联接业务：公司拥有业界先进的端到端产品线和整体解决方案，致力于成为

国际一流光电企业，服务全球顶级通信设备和数据应用商，智能终端业务立争打

造个人、家庭、网络智能融合通信终端的世界级企业。公司具备从芯片到器件、

模块、子系统全系列产品的垂直整合能力，产品包括有源光器件、智能终端、特

种光器件、光学零部件等，产品现已广泛应用于数字、模拟通信等重要领域，市

场占有率处于行业领先地位。 

智能制造业务：公司致力于为工业制造领域提供广泛而全面的激光智能制造

解决方案，发挥工业激光领域的领先地位和全产业链优势，全面布局激光智能装

备、自动化产线和智慧工厂建设。是中国最大的激光装备制造商之一，全球领先

的智能制造方案提供商，国家重点高新技术企业、国际标准制定参与单位、国家

标准制定的牵头组织和承担单位。 

公司“激光精密微纳制造设备”、“大功率数控激光制造装备”、“数控精

细等离子切割系列”、“激光器及核心部件”产品，为激光制造提供解决方案；

在汽车行业应用方面，公司持续优化漫威系列光纤激光切割机、奥博三维五轴激



光切割机、白车身顶盖焊接、汽车保险杠加工等产品的性能，重点推出超高功率

激光切割平台、超重管三维加工中心、高功率激光清洗装备及自动化产线等系列

新产品。公司自主研发的国内首条高功率管材激光清洗装备顺利下线并出口南

美；在激光微加工领域，聚焦激光精细加工领域深耕，产品涵盖激光标记去除、

焊接、切割、精细微加工设备、PCB/FPC装备、新能源装备、显示面板及半导体

装备和自动化，通过产业布局，夯实新赛道，向“激光+智能制造”全速转型，

提供智能装备、自动化线、智慧工厂三类产品及服务，布局 AI 量测，通过横向

拓展、纵向延伸业务空间，丰富产品及全产业链解决方案,进行全产业链布局。 

感知业务：公司致力于用传感器技术使能于“物”，通过温度、压力、湿度、

光、空气、雨量等物理变量的感知和控制，推动智慧出行、智慧家庭、智慧医疗、

智慧城市的发展，成为全球有影响力的传感器系统解决方案提供商。公司自主掌

握芯片制造和封装工艺核心技术，建有教育部敏感陶瓷工程研究中心、国家 CNAS

实验室，获得国家知识产权示范企业称号，拥有行业领先的技术水平和全球最大

的交付保障能力，是全球最大的多功能传感器制造商。 

公司同时拥有国内外领先的光学微纳技术，致力于化学工艺研究，以表面装

饰为基础，做功能材料专家。主要从事激光全息综合防伪标识、激光全息综合防

伪包装材料及其它防伪产品、IMR（模内注塑）产品的研制、开发、销售、技术

咨询、技术服务，产品涵盖专版定位/非定位、通版镭射烫金膜、镭射防伪包装

材料、全息水转印花纸、IMR注塑膜、注塑件等，广泛应用于烟草、酒类、家电、

3C、日化等多个行业产品的防伪、包装和表面装饰，以及国家证卡、金融和证件

防伪领域，是国家防伪工程技术研究中心建设依托单位、国内全息防伪技术、功

能材料技术研究开发的重要单位和创新基地、我国表面装饰产业的前沿阵地。 

公司的核心竞争力：一是全产业链布局，具备与国际同行竞争的实力。公司

是行业内少有的具备“芯片-器件-系统-解决方案”全产业链布局的企业，已初

步形成“上游增强下游，下游反哺上游”的良好局面，主要产品依托优良的性价

比、突出的定制能力、全天候的服务响应、高效的交付保障，市场占有率逐年提

升，位居国内行业前列，具备与国际一流对手同台竞争的实力。 

第二是依托研发平台建设，推动产业链价值提升。公司坚持发展高端制造、

服务型制造，每年将不少于收入的 5%投入研发，拥有 20000 多平米的研发、中



试基地，在海外设有研发中心，与华中科技大学共建有激光加工国家工程研究中

心、国家防伪工程研究中心、敏感陶瓷研究中心等研发平台，2017-2019年公司

国家级企业技术中心综合实力排名位列行业第一，通过产学研用纽带，公司牵头

国家“863”计划项目、国家科技支撑计划项目、十三五国家重大科技计划专项

等 50余项，创造了多项国内行业“第一”，获得国家科技进步奖三项。 

第三是发挥人才创新驱动的引擎作用，引领公司快速可持续发展。公司秉持

“企业的前途在创新，创新的关键在投入，投入的重点是人才”的理念，坚持引

进培养并举，打造行业内人才高地，成为湖北省人才兴企的示范样板。通过实施

“猎鹰计划”，引进海外高层次人才 30余人，其中行业领军人才 10余人，通过

人才链布局，华工科技人才结构实现了质和量的飞跃，研发人员占比一直保持在

较高水平，对公司新产品输出和创新能力建设提供了良好保障。 

自 2019 年起，在“国企混改”、“校企改制”等政策指引下，经过两年的

探索，华工科技通过基金模式引入了新的控股股东，完成了改制，树立起了校企

分离改革的标杆样本。可以说，校企改制的完成是华工科技实现跨越式发展的“东

风”，此次改制解决了制约华工科技 22 年来发展的痛点和难点，让公司焕发了

新的活力，华工科技也迎来了一个全新的发展阶段。从目前来看，至少对未来产

生了两点深远影响：一是搭建起经营管理层、核心骨干与股东利益一致的股权架

构及中长期激励、约束相统一的机制，团队及核心骨干员工参与到基金成为了公

司的股东，以及补充协议中所设定的业绩目标及倒金字塔增量绩效激励条件，初

步建立了长效激励机制，极大地激励了大家创新、创业的激情。二是通过设立基

金模式，大大地提高了上市公司的决策效率，缩短了经营层面重大事项的决策流

程，提高了上市公司市场应变能力，也提升了团队的经营自主权。改制完成后，

公司进入了系统成长，持续高速精进的新发展时期。 

 

二、下面进入提问环节 

  提问：1、公司在智能制造方面如何进行布局? 

答复：在激光智能产品及装备方面，今年上半年重点开展了以下几项工作：

一是数控系统等核心部件、工业软件自主化率快速提升，差异化竞争优势凸显；

二是围绕钣金、航空航天、消费电子、显示面板、新能源、半导体等应用领域开



发了多款代表行业最高水平的产品及自动化线体，实现 0 到 1的突破；三是优化

“行业+大客户+区域+服务”的营销组织模式，推进国内、国际市场融合发展。

在智能制造解决方案方面，公司已在工程机械、桥梁船舶、家电、日用消费品等

多个行业形成标杆案例，并加速向更多行业客户渗透，软硬件集成优势、工艺技

术优势行业领先。为进一步形成竞争壁垒，公司也在联合更多企业，共建智能制

造生态圈，这也将大大拓展华工科技电子智造领域的深度和广度。 

 

提问：2、公司感知业务的未来展望？ 

答复：公司温度传感器在大白电市场领域占据 70%份额，格力、美的、海尔、

海信、奥克斯、松下、东芝等公司均有覆盖。汽车电子市场方面，公司通过 2

至 3年的布局覆盖了主流厂家，公司的车用传感器产品已进入蔚来、理想、上汽、

东风等，领域内的竞争对手是德企和韩企。公司目前跟多家国际头部汽车厂商在

做中长期产品规划，公司相比于国外（德企、韩企等）具有价格优势以及供应链

优势，预计未来几年在行业里能够保持持续快速发展，特别在新能源汽车领域扩

展更广阔的的应用空间。 

 

提问：3、公司未来发展愿景及研发规划？ 

答复：对于华工科技新阶段发展，从战略层面来说，会进一步聚焦高端市场、

优质客户，围绕新基建、新能源、新材料、工业数智化、汽车新四化，坚持创新

至上，优化产品结构，缩小与全球行业头部企业的差距；从经营层面来说，会通

过管理变革，强化营销能力、创新能力、交付保障能力建设，以良好的品牌效应，

进一步提升市场占有率，力争通过三年的努力，综合实力比肩国际行业头部企业。 

研发规划方面，公司的感知层面主要研究方向在压力传感器和高端温度传感

器方面，以及膜内注塑产品方向；对于智能制造解决方案这个方向，在很多行业

我们的智能制造解决方法都处在一个相对领先的位置。研发投入情况来看，今年

投入相较去年增长了 21%，在高端光模块我们今年研发的增长为 56%。传感器业

务的研发投入增长了 17%。未来将进一步加大研发投入，坚持创新至上，持续打

造行业领先的新产品序列。 

 



提问：4、公司联接业务的未来布局？ 

答复：目前，公司以光通信为基础的无线联接业务为有源、终端、光学以及

无源，基于智慧生活、智慧园区、智慧交通等应用场景的整体解决方案能够有机

的将这四个业务的产品联动起来，集中优势力量，更加完善产业布局，提高公司

核心竞争力与综合实力。相比于同类企业公司具备三大竞争优势：一是高端光模

块研发设计能力；二是市场卡位优势；三是拥有上游自研芯片技术。 

面对光模块市场日益白热化的竞争，公司近些年持续加大 5G 等前沿技术的

研发投入，重视高端人才的引进与培养，通过集成创新、IPD管理方法，推动产

品向中高端升级，推进自研芯片等核心技术开发，在应用技术层面不断突破，陆

续推出 5G、数据中心等系列产品，支撑业务发展。 

公司已推出全系列 100G、400G产品，单通道可实现 25Gbps/50Gbps/100Gbps

的解决方案，同时布局硅光技术，研发更高速光模块解决方案，从而协助客户建

设更为敏捷、高效、绿色的数据中心。华工科技通信板块积极布局“光联接+无

线联接”光网一站式解决方案，从 5G、数据中心用光模块，再到皮基站、光猫

等终端产品。同时，在光学领域，公司推出了应用于手机摄像模组中的潜望棱镜。 

对于未来的展望，一方面光模块的产品将会向更高速率、更多调制方法、更低功

率、更小的体积发展；另一方面积极布局路由器、5G CPE、工业互联网关等智能

终端产品，实现企业 5G 专网和工业互联小站的发展，有效地满足各工业场景的

通信需求。未来在掌握最新国际标准化发展动态的同时，我们也要协同产业链伙

伴创制自己的标准，并且推动自主标准国际化，抢占技术竞争的高地，掌握市场

的主导权。  

 


