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云南白药集团股份有限公司 

投资者调研会议记录 

 

时间：2021 年 8 月 28 日 

地点：集团总部办公大楼 

召开方式：电话会议 

投资者：机构及个人投资者 86 人 

参加人员：首席执行官（总裁）-董明，高级副总裁、首席财务官、董

秘-吴伟，证券事务代表-赵雁，证券事务代表-朱芮影，财务中心总经理-

唐华翠，投资者关系管理-桂博翔，项目管理-李孟珏 

 

会议内容 

1、请 CEO 先生介绍一下 2021 年上半年总体经营情况，谢谢。 

答：尊敬的各位投资者，大家上午好！ 2021 年上半年，云南白药全体

同仁勠力同心，不断推进组织变革，优化运营结构，推动各项重要里程碑

陆续达成。年初，公司企业文化盛大发布，确立了以“守护生命与健康”

的企业愿景；研发方面，设立中央研究院，在整合集团现有的国内外研发

资源力量的基础上，布局全国乃至全球范围内的研发战略，高端人才梯队

建设及新项目研发等工作全力推进；数字化转型方面，积极着手升级数字

化基础设施和信息化建设，以支撑基于产业链突破发展的创新业务，支撑

基于供应链的、结合新技术的创新发展业务，用数字化解决方案为产业生

态圈提供支持。5 月，携手上海医药、天津医药共建“云天上•复兴中华优

秀传统中医药产业联盟”，通过战略合作形成发展合力；6 月，云南白药上
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海国际中心项目建设全面启动，将推动云南白药在未来的发展征程中行稳

致远。 

经营方面，在公司全体同仁的共同努力下，上半年实现营业收入 190.83

亿元，实现利润总额 22.22 亿元，归属于上市公司股东的净利润 18.02 亿

元，本期公司确认股份支付费用 8.66 亿元，上期无，剔除该部分费用影响，

公司实现归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润 26.21 亿元，

同比增长 41.76%。经营活动产生的现金流量净额 32.15 亿元，同比增长

40.43%。公司坚持立足长远、创新突破、夯实基础、稳步发展。 

以上是云南白药上半年的总体经营情况，谢谢大家！ 

2、请问公司未来的战略布局如何推进？ 

答：云南白药始终坚持长期主义和对股东高度负责的态度，结合白药

的发展历史、产业优势、人才结构，我们提出了“守护生命与健康”的企

业愿景，励志要从预防、检测、治疗、康复等方面，围绕中药、骨伤科、

口腔护理、皮肤管理、女性关怀等业务赛道，在擅长的领域为老百姓提供

触手可及的全方位健康服务。 

设立中央研究院，是云南白药在推动创新驱动发展战略进程中的核心

布局，中央研究院在整合集团现有的国内外研发资源力量的基础上，布局

全国乃至全球范围内的研发战略，已经顺利完成战略研发组织体系的搭建。

公司不断推进新品开发，针对三七等药材进行深度研发，在国内外展开对

科技创新公司和研发团队的并购。各事业部在各自的领域内开展与各医院、

高校科研单位共同创新研发新的产品。公司注重吸收研发人才，在与北大

合作的平台上，已经吸引一批国内外顶尖的医学科学家，开展在战略赛道
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的产品和解决方案的开发，较好地解决了研发人才的瓶颈问题。 

3、请问公司药品事业部上半年经营情况如何？ 

答：公司药品板块，新产品、新渠道、新业态齐头并进，上半年完成

发货情况良好，库存结构持续优化，医院终端及 OTC 零售市场均逆势上扬，

净利润增速稳健。三七口服液从立项到产品运作正式成形，丰富了三七品

类的后续成长空间；新渠道运营中心已实现新渠道业务与外部优势资源的

全线对接，“6·18”战况方面，阿里药品同比增长 50%，品牌排名风湿骨伤

第二；京东药品同比增长 120%，入选京东消费药品 TOP 品牌榜；居家日用

旗舰店同比增长 100%；眼罩类目店铺排名第三；非药非自营客户同比增长

40%；疤痕膏排名天猫第四。 

4、公司健康品事业部上半年有哪些经营亮点？ 

答：公司健康品板块，产品不断拓展市场空间，营收利润均以高确定

性实现稳步增长。云南白药牙膏 2021年上半年累计份额稳居行业第一位置，

在去年同期明显增长的基础上，市场份额同比增长 1.4%，在前 5 品牌（占

市场份额 65%）中增速领跑，与其他主要竞品差距持续拉开，第一地位进一

步稳固；渠道纬度看，从大卖场到食杂店，渠道把控力度与管控精度在业

内继续领跑。同时，云南白药“采之汲”APP 重磅上线，线上线下一体化的

“白药模式”AI 肌肤管理精准服务解决方案的时代来临。 

5、中药资源事业部经营情况如何？ 

答：上半年，公司中药资源事业部打造品牌三七，饱和式攻击三七市

场，健之佳——高品质三七“示范供应链”挂牌云南白药数字三七产业平

台，云南白药与健之佳达成战略合作，以“强强联合、健康有品”为出发



4 / 6 

点，共同打造高品质三七。工业投料三七皂苷板块核心产品“白药植提牌

三七总皂苷”销售额今年有望单品破亿。 

6、医药商业板块经营情况如何？ 

答：云南省医药有限公司抓住处方药流向零售市场的契机，在零售药

店市场形成集成效应；拓展下游渠道，强化下游垂直终端建设，增加在非

医疗机构市场的网络覆盖。销售平台的母公司总平台、子公司分平台、零

售药店点平台协同推进、持续发力。 

7、请问汪戎先生、纳鹏杰先生董事辞职的原因是什么？后续董事何时

到位？ 

答：公司于 2021 年 8 月 16 日收到公司董事汪戎先生、纳鹏杰先生送

达的《辞职申请》。汪戎先生因个人身体原因，提出辞去公司副董事长、董

事及其他一切职务（因汪戎先生现任公司党委书记，其党委书记辞职申请

尚需上级党组织审批）；纳鹏杰先生因本人工作原因，提出辞去公司董事及

其他一切职务，辞职后，纳鹏杰先生不再担任公司任何职务。 

根据《公司法》、《公司章程》等相关规定，汪戎先生、纳鹏杰先生的

《辞职申请》自送达董事会之日起生效。公司已于 17 日在中国证监会指定

上市公司信息披露媒体巨潮资讯网予以披露。 

汪戎先生、纳鹏杰先生在担任公司董事期间，恪尽职守，勤勉尽责，

为公司的规范运作和健康发展发挥了积极作用。公司董事会向汪戎先生、

纳鹏杰先生在任职期间对公司发展做出的贡献表示衷心的感谢！公司董事

会将会按照法定程序尽快完成新任董事的选举工作。 

8、请问上海中心建设的最新进展是什么？ 
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答：上海中心是白药面向全国、全球的重要研发基地，今年 6 月已顺

利完成奠基，标志着建设工作的全面启动，该中心处于非常好的区块位置，

本项目获得了闵行区当地政府相关部门的重要支持。云南白药将坚持高境

界思考，注重高层次规划，全力高标准投入，强化高效率建设，充分发挥

沪滇两地资源互补性强的优势，努力把中心建成具有国际一流水准的研发

运营平台，建成沪滇合作的标志性成果，建成中国医药健康产业新的增长

极和创新引擎。云南白药将抓住天时、地利、人和的战略契机，依托上海

国际中心加大产业和研发投入，引进全球领先的项目和人才，进一步构筑

产业生态，奉献出更多更好的产品、服务和解决方案。 

9、上半年管理费用上升的原因是什么？ 

答：管理费用上升主要是本期股份支付费用增加，股份支付是为了获

取职工或其他方提供服务而授予权益工具或者承担以权益工具为基础确定

的负债的交易。  

10、云南白药数智化转型工作有哪些最新进展？ 

答：2021 年上半年，公司对全集团各类信息系统、数据中心、APP、小

程序、公众号进行了全面梳理。推动云南白药依托数字化转型，从关注“内

部流程运作”向关注“用户体验”转变，从面向功能的流程转换变为面向

客户场景打通的流程，并建立响应的流程化组织从“封闭的、烟囱式的 IT

架构”走向“云化、服务化的 IT 架构”，从建立统一的“数据底座”和治

理策略，培养以数据为基础“基于事实”决策的文化。近期，云南白药“采

之汲”APP 重磅上线，线上线下一体化的“白药模式”AI 肌肤管理精准服

务解决方案的时代来临。同时，公司还在积极着手升级数字化基础设施和
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信息化建设，以支撑基于产业链突破发展的创新业务，支撑基于供应链的、

结合新技术的创新发展业务；支撑规划发展的各类系统建设，大数据、人

工智能建设。云南白药始终坚持开放共享，推进数字化、智能化转型实现

科技赋能，在实现优化成本、提升效率的基础上，深层次挖掘数字价值，

拓展数据应用场景，为企业创造出更多的商业拓展空间，用数字化解决方

案为产业生态圈提供支持。 

 

 

                               云南白药集团股份有限公司 

                                    证 券 部 

                                     2021 年 8 月 28 日 


