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上海维宏电子科技股份有限公司 

关于对深圳证券交易所半年报问询函回复的公告 
 

本公司及董事会全体成员保证信息披露的内容真实、准确、完整，没有虚假

记载、误导性陈述或重大遗漏。 

                       

上海维宏电子科技股份有限公司（以下简称“维宏股份”或“公司”）于 2021

年 8 月 19 日收到深圳证券交易所创业板公司管理部出具的《关于对上海维宏电

子科技股份有限公司的半年报问询函》(创业板半年报问询函【2021】第 3 号)（以

下简称“问询函”）。公司董事会及管理层高度重视，对问询函中提到的问题逐项

进行了认真核查，现将问询函有关问题回复如下： 

一、报告期内，你公司实现营业收入 21,703.02 万元，同比增长 156.54%，

实现归属于上市公司股东的净利润（以下简称“净利润”）4,412.69 万元，同比

增长 989.18%。半年报显示，你公司收入、净利润同比大幅增长的原因主要为收

购南京开通自动化技术有限公司（以下简称“南京开通”）并表以及原有业务板

块增长。 

（一）你公司主营业务为工业运动控制系统的生产、销售，主要产品分类为

控制卡、一体机和驱动器，报告期内分别实现收入 6,282.86 万元、11,408.68

万元、3,468.44 万元，同比分别增长 92.78%、302.88%、99.14%。请补充说明

剔除南京开通收入后，你公司三类产品的收入及同比变化情况，并结合报告期

内原有业务开展、市场变化、主要客户变化等，说明收入变动的原因及合理性。   

回复： 

公司产品特点是通过产品组合以及通过插件开发制定各行业解决方案，产品

群架构图如下图所示。公司数控系统产品是软硬结合的行业整体解决方案，销售

时以硬件产品形式交付，数控系统+CNC 控制单元+朗达控制器。CNC 控制单元

按照形态分为一体机和控制卡（下图所示 CNC 控制单元为一体机，它集成了控

制卡和 PC 功能）。由于软件不便于展示交流，因此在定期报告以及各种对外交

流中，产品介绍都借用 CNC 控制单元的形态进行描述介绍。一体机产品，数控

系统由公司在出厂前直接安装在一体机的硬盘内；控制卡产品，机床制造厂商自



己配置 PC 自己安装控制卡和数控系统。 

 

图表 1 产品群架构图 

剔除南京开通收入后，本报告期公司原有业务三类产品的收入及变化情况如下表： 

产品大类 产品类别 营业收入 与上年同期增减 

数控系统 

控制卡 62,828,570.85 92.78% 

一体机 49,313,701.27 74.15% 

伺服系统 伺服驱动器 34,684,446.72 99.14% 

小计 146,826,718.84 87.46% 

公司数控系统可以控制两类加工方式的数控机床：能量加工领域和刀具加工

领域。公司能量加工领域的数控系统包括激光切割控制系统和水射流切割控制系

统，激光切割系统主要用在各种金属类板材和管材的切割，水射流切割控制系统

主要用在石材切割、玻璃切割和金属切割。刀具加工领域控制系统主要以雕刻雕

铣为主，加工材料可以是金属、玻璃、石材、实木和人造板材等。 

数控系统厂商的客户是数控机床制造厂商；终端用户，既数控系统的使用者，

是各行各业利用数控机床进行生产加工的各类制造企业。终端用户扩大产能，就

需要增加生产设备——数控机床；数控机床厂商提高产量、扩大销售，就需要加

大对数控系统和伺服系统的采购量，这就引起数控系统厂商销量提升。这就是数



控系统的需求传导链。 

中国机床工具工业协会统计显示，2021 年 1-6 月份，我国金属切削机床营业

收入同比增长 50.7%，销量同比增加 45.6%，金属成形机床营业收入同比增长 30.8%

（数据来源：中国机床工具工业协会网站）。公司数控系统，一体机和控制卡销售

收入同比增加 84.11%。 

根据客户采购情况，结合相关终端市场的表现，公司认为上半年业绩增长的

核心因素是：制造业整体复苏带来的产能扩张以及公司产品竞争力的提升。制造

业虽然复苏，但是细分行业表现各不相同。公司涉及的细分领域中同比表现更好

的领域： 激光切割。激光切割行业主要应用在汽车制造、广告标识、厨具卫

浴、钣金零件、机箱机柜、灯杆灯具、健身器材等行业。伴随以上相关细分行业

复苏，2021 年上半年激光切割机市场行情相对较好，多数整机设备制造商出机

量保持较高增长。公司产品短板补齐，获得了更多客户认可，增幅较大。 水

射流控制系统，主要应用在石材加工行业，面向家装市场中的卫浴设备、大理石

拼花等细分应用。近两年受益于家装行业岩板市场的爆发，水切割设备需求增大，

公司水射流产品增长较高。 电子消费品的快速增长，对设备需求有所推

动。 公司伺服系统主要针对数控机床领域，客户主要是数控系统客户。随着

维智伺服品牌知名度提升，公司数控系统客户也越来越多选择公司的伺服产品。 

（二）请分产品列示报告期内你公司原有业务前五大客户名称、销售金额及

占比情况，主要客户较上年同期是否发生较大变化。 

回复： 

公司原有业务，2021 年上半年主要客户有较大变化。 

控制卡，前五大客户销售收入 2,507.97 万元，占公司该类产品销售收入的

39%，其中有三家客户新进入前五大客户行列。 

一体机，前五大客户销售收入 926.84万元，占公司该类产品销售收入的 18%，

其中有两家客户新进入前五大客户行列。 

伺服驱动器，前五大客户销售收入 1,288.20 万元，占公司该类产品销售收入

的 28%，其中有三家客户新进入前五大客户行列。 

本报告期前五大客户销售收入及占比情况如下表： 

产品类别 前五大客户 2021 年上半年度销售收入 
占该类产品销

售收入比例 
同比增幅 



控制卡 

客户 1  14,823,872.55  24% 91% 

客户 2  3,329,911.47  5% 259% 

客户 3  2,615,318.59  4% 1697% 

客户 4  2,172,851.81  3% 327% 

客户 5  2,137,752.12  3% 2625% 

小计 25,079,706.54  39% 167% 

一体机 

客户 1  2,252,327.48  5% 126% 

客户 2  2,192,127.41  4% 272% 

客户 3  1,682,460.30  3% 1872% 

客户 4  1,595,440.76  3% 354% 

客户 5  1,546,017.70  3% 78% 

小计 9,268,373.65  18% 221% 

驱动器 

客户 1  6,116,523.86  18% 1714% 

客户 2  2,047,198.28  6% 13% 

客户 3  1,610,792.92  5% 169% 

客户 4  1,594,017.69  5% 50% 

客户 5  1,513,445.18  4% 1038% 

小计 12,881,977.93  28% 227% 

二、你公司于 2021 年 1 月 29 日终止发行股份购买资产并变更为现金收购

南京开通。报告期内，南京开通实现收入 6,668.42 万元，实现净利润 1,340.23

万元。 

（一）前期公告显示，南京开通拥有“多个系列、数十个品种”的数控系

统，请以简明、清晰的语言说明南京开通的主要产品情况，包括主要产品名称、

功能、用途，近两年一期前述产品的销售金额、数量及产品单价变化情况。 

回复： 

南京开通主要产品名称及功能如下表： 

序号 产品名称 功能、用途 

1 
数 控 系 统
KT820Ti 

三轴车床数控系统，支持 A 类宏程序，支持主轴伺服功能 

2 
数 控 系 统
KT828Ti-C 

三轴总线车床数控系统，支持主轴伺服功能，支持 A、B 类宏程

序，多种加工循环，开放式 PLC 

3 
数 控 系 统
KT830Mi 

五轴钻铣床数控系统，支持主轴伺服功能，支持 A 类宏程序 

4 
数 控 系 统
KT838Ti-C 

五轴总线车床数控系统，支持 A、B 类宏程序，多种加工循环，

开放式 PLC，支持多边形车削 

5 
数 控 系 统
KT208TD 

两轴车床数控系统，支持多种车削循环 

6 
数 控 系 统
KT830Ti 

五轴车床数控系统，支持主轴伺服，支持 A 类宏程序，多种加工

循环，支持多边形车削 

7 
伺 服 驱 动
SG-30A 

增量伺服驱动器，位置、速度、试运行、JOG 等多种控制方式 



8 
数 控 系 统
KT838Mi-C 

总线加工中心数控系统，支持 A、B 类宏程序，支持多种刀库形

式，开放式 PLC，多种复合循环 

9 
数 控 系 统
KT828TV-C 

三轴竖式总线车床数控系统，支持主轴伺服功能，支持 A、B 类

宏程序，多种加工循环，开放式 PLC 

10 
数 控 系 统
KT821Ti 

两轴车床数控系统，适配增量伺服电机，支持自动上下料，支持

多种车削循环 

11 
数 控 系 统
KT838MV-C 

总线竖式加工中心数控系统，支持 A、B 类宏程序，支持多种刀

库形式，开放式 PLC，多种复合循环 

12 
数 控 系 统
KT208TDC 

两轴车床数控系统，适配增量伺服电机，支持自动上下料，支持

多种车削循环 

13 
数 控 系 统
KT820Ti-C 

三轴总线车床数控系统，支持主轴伺服功能，支持 A 类宏程序，

多种加工循环 

本问题其他方面涉及商业机密，不便于公开，但详细资料已经向深圳证券交

易所报备。 

（二）请补充南京开通主要经营模式，包括采购、生产、销售、盈利、结

算模式，并列示近两年一期南京开通前五大客户、供应商名称、销售金额及占

比情况。 

回复： 

1．南京开通主要经营模式： 

（1）采购模式 

南京开通硬件产品生产所需原材料均由采购小组组织统一采购。产品的主要

原材料为各类规格的芯片、PCB 板及结构件、工业主板、显示屏等。采购小组

根据公司生产计划，结合生产所需原材料的采购周期、库存情况，制定采购计划。 

原材料的采购主要有两种方式：  

 向生产厂商直接购买，主要包括工业主板、PCB 板、连接线等； 

 通过代理商或者经销商间接购买，主要包括各类插件、IC 芯片等电子元

器件以及液晶屏等。 

（2）销售模式 

南京开通销售以直销为主，在局部地区附以代理，在全国各重点销售区域设

有 10 个办事处，配备专业知识与丰富实践经验的技术市场团队。办事处负责所

辖区域的市场开拓、业务洽谈、安装调配及技术支持工作。销售助理统一负责产

品销售相关的合同制作及管理、订单发货、来款接收等工作。客户分为信用客户

和现款客户，信用客户按照协议额度和账期控制发货，现款客户则采用款到发货

的方式。 



（3）生产模式 

各办事处每月根据上月及去年同期的销售数据，并结合对下游客户需求的判

断，预测下月客户的需求量，制定本区域月度销售计划，销售助理汇总各办事处

计划并将整体销售计划发送生产部门。生产部门根据销售计划制定生产计划和最

低存货量，并报送采购小组，采购小组据此制定采购计划。硬件产品的生产过程

主要包括 PCB 板等各类元器件的焊接、软件烧制、调试检测、组装、包装等。

其中，生产过程中技术含量较高或涉及公司技术机密的工序环节由公司自行完成

生产；而 PCBA 加工环节（包括贴片和插件焊接等工序）则委托外协企业进行

加工，从而形成了“自主生产+外协加工”的产品生产模式。 

（4）盈利模式 

销售模式以直销为主，紧贴客户，对销售订单主要采用“背靠背”模式，即

以销定产、以产定购，及时锁定销售毛利；同时，密切跟踪下游数控机床行业的

市场变化，通过持续的研发创新，把握并引导客户需求、增强客户粘性以及企业

的盈利能力。 

2．前五大客户及供应商情况 

（1）近两年一期南京开通前五大客户、销售金额及占比情况如下表： 

单位：元 

序号 2021 年 1-6 月前五大客户名称 销售收入 占半年度销售收入比例 

1 客户 A 4,279,823.01  5.35% 

2 客户 B 4,170,884.96  5.22% 

3 客户 C 3,438,539.82  4.30% 

4 客户 D 2,770,309.73  3.47% 

5 客户 E 2,409,911.50  3.02% 

小计 17,069,469.03 21.36% 

序号 2020 年度前五大客户名称 销售收入 占年度销售收入比例 

1 客户 A 4,744,787.61  7.36% 

2 客户 B 2,573,724.56  3.99% 

3 客户 C 2,400,619.47  3.72% 

4 客户 D 1,612,168.14  2.50% 

5 客户 E 1,518,274.34  2.35% 

小计 12,849,574.12 19.93% 

序号 2019 年度前五大客户名称 销售收入 占年度销售收入比例 

1 客户 A 1,516,776.88  3.99% 

2 客户 C 1,413,495.06  3.72% 



3 客户 F 1,351,991.15  3.56% 

4 客户 G 1,113,011.02  2.93% 

5 客户 H 937,227.65  2.47% 

小计 6,332,501.75  16.68% 

（2）近两年一期南京开通前五大供应商、采购金额及占比情况如下表： 

单位：元 

序号 2021 年 1-6 月前五大供应商名称 
采购额 

（未含税） 
占半年度采购总额比例 

1 供应商 A 8,779,943.69  13.35% 

2 供应商 B 6,824,791.45  10.37% 

3 供应商 C 3,204,221.24  4.87% 

4 供应商 D 2,420,000.00  3.68% 

5 供应商 E 2,132,202.41  3.24% 

小计 23,361,158.79  35.51% 

序号 2020 年度前五大供应商名称 
采购额 

（未含税） 
占年度采购总额比例 

1 供应商 F 6,838,539.82  12.66% 

2 供应商 B 5,194,653.98  9.62% 

3 供应商 G 3,083,640.71  5.71% 

4 供应商 H 2,313,907.27  4.28% 

5 供应商 I 1,936,825.69  3.59% 

小计 19,367,567.47  35.85% 

序号 2019 年度前五大供应商名称 
采购额 

（未含税） 
占年度采购总额比例 

1 供应商 F 4,716,806.91  20.10% 

2 供应商 B 2,417,080.56  10.30% 

3 供应商 E 1,085,932.11  4.63% 

4 供应商 G 859,094.45  3.66% 

5 供应商 J 769,462.69  3.28% 

小计 9,848,376.72 41.97% 

从上表可以看出，客户方面，2019 年的前五大客户有三家在 2020 年退出前

五行列，2020 年至本报告期，五大客户未发生变化，但前五大客户的销售额占

比逐年提高。供应商方面，五大供应商变化较大，主要涉及电机、线缆和变压器

等原料供应，主要是调整更优质的供应商、同类供应商调整份额等原因导致前五

大供应商发生较大变化。 

（三）请补充南京开通近两年一期财务数据情况，报告期内其收入、净利润

是否较以前年度发生较大变化，如是，请说明原因。 

回复： 



南京开通于 2021 年 2 月完成交割。按照会计政策，自 2 月份并表。公司 2021

年中报中仅包含南京开通 5 个月经营数据。 

南京开通近两年一期的财务数据如下： 

 单位：万元 

项目 
2021 半年度/ 

2021 年 6 月 30 日 

2020 年度/ 

2020 年 12 月 31 日 

2019 年度/ 

2019 年 12 月 31 日 

本报告期与上

年同期增减 

总资产 7,001.10 4,077.80 2,408.03 131.04% 

净资产 3,839.09 2,324.11 1,417.12 81.14% 

营业收入 7,992.36 6,448.35 3,796.84 176.34% 

净利润 1,514.98 474.92 231.30 199.98% 

报告期内其收入、净利润较以前年度增幅较大，既有行业原因，也有自身原

因。行业角度，主要是制造业整体复苏，扩产能意愿提高，数控车床、数控铣床

等基础型生产设备需求增大，机床整机厂商产量增大，对数控系统的采购加大。

自身方面： 产品定位切近市场，品牌知名度逐步提升。 完善销售网络，开

拓新市场。今年新增 4 个办事处。目前，南京开通在山东以及江浙沪皖设有 10

个办事处。 加大研发投入，并借助总部研发力量，不断开发产品新功能，推

出新产品，快速响应客户的定制化要求，进一步提高产品竞争力。 

三、半年报显示，根据机床工具行业协会数据，机床工具行业市场在 2021

年上半年呈恢复性增长势态，各项主要经济指标大幅增长。你公司在近期投资

者交流中亦表示，下游行业需求扩大是报告期内业绩增幅较大的原因之一。我

部关注到，机床工具行业协会的多篇报告中（包括机械工业运行情况、机床工

具运行情况等）指出，机床行业存在原材料价格上涨、数控系统因芯片短缺对

生产已经造成一定影响等问题。请结合前述报告内容，你公司生产经营情况、

原材料采购、芯片供应等情况，说明前述行业变化对你公司生产经营是否存在

影响，未来经营是否存在不确定性，并进一步完善风险提示。 

回复： 

公司产品硬件部分需要使用一些与晶圆类有关的电子料，采购方式有通过代

理商向厂家直接采购，也有通过贸易商采购。公司硬件产品的生产采用基于一定

安全库存下的销售预测制，并且会根据各种原料市场紧缺程度额外调整库存。

2020 年 4 月份左右，公司召开供应链安全会议针对疫情对原料供给的影响商讨



对策，决定加大部分电子料的库存。应对措施有：向供应商采购现货入库；全款

采购，按需提货；支付预付款提前下单，利用合同锁价锁量。去年一年的超量采

购备货，恰好消除了今年上半年晶圆类电子料的紧缺状况。 

由于今年晶圆类电子料的供给持续紧张，积攒的超量库存已经基本消耗完毕，

库存基本接近之前的安全库存水平。对于供给持续紧张，除采购方面应对之外，

在技术层面也在积极应对，采用物料替换、变更设计等方式。但是，技术层面的

应对措施会涉及产品性能，方案落地慎之又慎，需要多重验证，周期较长。 

如果后续供给不能改善，可能会造成公司成本增加，甚至会出现部分硬件缺

料无法生产的情形。因此，公司包括南京开通，未来经营存在不确定性，请投资

者注意风险。 

四、你公司于 2021 年 8 月 14 日在投资者互动平台表示，你公司占有 20%

左右的市场份额。请进一步明确前述“20%左右市场份额”所指的具体产品名称，

并结合公开数据，说明前述“20%市场份额”的统计依据，相关表述是否准确、

完整，是否存在误导性陈述。 

回复： 

投资者在互动易平台提问“柏楚占了 69%的市场，我们占了多少市场份额？”。

柏楚是激光切割控制系统厂商，专注于激光切割领域，不涉足其他行业。公司回

复人员想当然地认为投资者是问公司在激光切割领域的市场份额，在回答中未进

一步说明细分行业，表述不够完整。 

市场份额指标，经常采用各家激光切割数控系统出货套数与激光切割机市场

整体出货台数之比。（《激光行业深度研究报告：行业成长与破局》）。有关机构研

究数据表明，2020 年中国金属激光切割设备大约出货 4.4 万台；预估 2021 年全

年金属激光切割设备出货可突破 5 万台（信息来源：2020 年中国激光产业基本

数据与分析）。按照全年中国激光切割设备出货量 5 万-6 万台的区间估计，公司

激光切割控制系统上半年出货 5000 余套，市场份额在 17%-21%。 

提醒投资者注意，20%左右的市场份额只是公司在激光切割控制系统市场的

份额。 

五、报告期末，你公司应收账款余额 6,904.08 万元，较期初增长 201.87%，



主要因南京开通并表所致。请分别列示你公司原业务、南京开通应收账款余额

情况、应收账款主要欠款方名称、金额、账龄、回款情况，南京开通应收账款

较其以前年度是否存在较大变化。 

回复： 

1．本报告期，公司原业务、南京开通应收账款余额情况如下表： 

单位：元 

经营主体 

应收账款 应收票据 
报表填列 

合计 余额 
坏账准备 

余额 

报表填列 

金额 

报表填列 

金额 

原业务 54,268,808.62  17,293,226.70  36,975,581.92  11,250,574.10  48,226,156.02  

南京开通 11,836,326.99    660,950.08  11,175,376.91   9,639,288.70  20,814,665.61  

小计 66,105,135.61  17,954,176.78  48,150,958.83  20,889,862.80  69,040,821.63  

2．公司原业务、南京开通应收账款主要欠款方名称、金额、账龄、回款情

况如下表： 

公司原业务应收账款情况：                                                  单位：元 

序号 客户名称 
应收账款 

期末余额 

应收票据 

期末余额 
合计 账龄 回款情况 

1 客户 1  14,768,233.00   -     14,768,233.00  2-3 年  -    

2 客户 2  4,751,634.80  2,080,000.00   6,831,634.80  
1 年 

以内 
 16,063,760.94  

3 客户 3  4,670,664.13   300,000.00   4,970,664.13  
1 年 

以内 
 4,335,841.38  

4 客户 4  3,234,412.78   -     3,234,412.78  
1 年 

以内 
 6,951,146.00  

5 客户 5  1,705,849.27  5,932,275.10   7,638,124.37  
1 年 

以内 
 2,783,530.73  

合计  29,130,793.98  8,312,275.10  37,443,069.08   30,134,279.05  

南京开通应收账款情况：                                                    单位：元 

序号 客户名称 
应收账款 

期末余额 

应收票据 

期末余额 
合计 账龄 回款情况 

1 客户 1  736,750.00   400,000.00   1,136,750.00  
1 年 

以内 
4,040,433.30  

2 客户 2  692,717.24   32,272.80   724,990.04  
1 年 

以内 
2,235,917.76  

3 客户 3  595,566.86   -     595,566.86  
1 年 

以内 
 500,000.00  

4 客户 4  497,595.19   330,000.00   827,595.19  
1 年 

以内 
4,349,104.81  

5 客户 5  467,590.00   100,000.00   567,590.00  1 年 1,068,000.00  



以内 

合计  2,990,219.29  862,272.80  3,852,492.09      12,193,455.87  

注：公司原有业务应收款客户 1 为深圳远洋翔瑞，其应收款已于 2019 年全

额计提坏账。该客户已经被提起破产申请。现已经进入破产清算阶段，公司所主

张的债权金额已全部得到破产管理人认可。 

3．南京开通期初应收账款和应收票据余额为 1,039.32 万元，本报告期较期

初同比增长 107%，存在较大变化，主要是本报告期销售收入增加所致。南京开

通上半年营业收入同比增加 176.34%，上半年销售额 9,031 万元，收回货款 8,726

万元，应收账款余额占当期营业收入比例为 14.81%，应收账款控制比较理想。 

特此公告！ 

 

上海维宏电子科技股份有限公司董事会 

2021 年 9 月 1 日 


	一、报告期内，你公司实现营业收入21,703.02万元，同比增长156.54%，实现归属于上市公司股东的净利润（以下简称“净利润”）4,412.69万元，同比增长989.18%。半年报显示，你公司收入、净利润同比大幅增长的原因主要为收购南京开通自动化技术有限公司（以下简称“南京开通”）并表以及原有业务板块增长。
	（一）你公司主营业务为工业运动控制系统的生产、销售，主要产品分类为控制卡、一体机和驱动器，报告期内分别实现收入6,282.86万元、11,408.68万元、3,468.44万元，同比分别增长92.78%、302.88%、99.14%。请补充说明剔除南京开通收入后，你公司三类产品的收入及同比变化情况，并结合报告期内原有业务开展、市场变化、主要客户变化等，说明收入变动的原因及合理性。
	回复：
	公司产品特点是通过产品组合以及通过插件开发制定各行业解决方案，产品群架构图如下图所示。公司数控系统产品是软硬结合的行业整体解决方案，销售时以硬件产品形式交付，数控系统+CNC控制单元+朗达控制器。CNC控制单元按照形态分为一体机和控制卡（下图所示CNC控制单元为一体机，它集成了控制卡和PC功能）。由于软件不便于展示交流，因此在定期报告以及各种对外交流中，产品介绍都借用CNC控制单元的形态进行描述介绍。一体机产品，数控系统由公司在出厂前直接安装在一体机的硬盘内；控制卡产品，机床制造厂商自己配置PC自...
	/
	剔除南京开通收入后，本报告期公司原有业务三类产品的收入及变化情况如下表：
	公司数控系统可以控制两类加工方式的数控机床：能量加工领域和刀具加工领域。公司能量加工领域的数控系统包括激光切割控制系统和水射流切割控制系统，激光切割系统主要用在各种金属类板材和管材的切割，水射流切割控制系统主要用在石材切割、玻璃切割和金属切割。刀具加工领域控制系统主要以雕刻雕铣为主，加工材料可以是金属、玻璃、石材、实木和人造板材等。
	数控系统厂商的客户是数控机床制造厂商；终端用户，既数控系统的使用者，是各行各业利用数控机床进行生产加工的各类制造企业。终端用户扩大产能，就需要增加生产设备——数控机床；数控机床厂商提高产量、扩大销售，就需要加大对数控系统和伺服系统的采购量，这就引起数控系统厂商销量提升。这就是数控系统的需求传导链。
	中国机床工具工业协会统计显示，2021年1-6月份，我国金属切削机床营业收入同比增长50.7%，销量同比增加45.6%，金属成形机床营业收入同比增长30.8%（数据来源：中国机床工具工业协会网站）。公司数控系统，一体机和控制卡销售收入同比增加84.11%。
	根据客户采购情况，结合相关终端市场的表现，公司认为上半年业绩增长的核心因素是：制造业整体复苏带来的产能扩张以及公司产品竞争力的提升。制造业虽然复苏，但是细分行业表现各不相同。公司涉及的细分领域中同比表现更好的领域：( 激光切割。激光切割行业主要应用在汽车制造、广告标识、厨具卫浴、钣金零件、机箱机柜、灯杆灯具、健身器材等行业。伴随以上相关细分行业复苏，2021年上半年激光切割机市场行情相对较好，多数整机设备制造商出机量保持较高增长。公司产品短板补齐，获得了更多客户认可，增幅较大。(水射流控制系统，...
	（二）请分产品列示报告期内你公司原有业务前五大客户名称、销售金额及占比情况，主要客户较上年同期是否发生较大变化。
	回复：
	公司原有业务，2021年上半年主要客户有较大变化。
	控制卡，前五大客户销售收入2,507.97万元，占公司该类产品销售收入的39%，其中有三家客户新进入前五大客户行列。
	一体机，前五大客户销售收入926.84万元，占公司该类产品销售收入的18%，其中有两家客户新进入前五大客户行列。
	伺服驱动器，前五大客户销售收入1,288.20万元，占公司该类产品销售收入的28%，其中有三家客户新进入前五大客户行列。
	本报告期前五大客户销售收入及占比情况如下表：
	（三）请补充南京开通近两年一期财务数据情况，报告期内其收入、净利润是否较以前年度发生较大变化，如是，请说明原因。
	投资者在互动易平台提问“柏楚占了69%的市场，我们占了多少市场份额？”。柏楚是激光切割控制系统厂商，专注于激光切割领域，不涉足其他行业。公司回复人员想当然地认为投资者是问公司在激光切割领域的市场份额，在回答中未进一步说明细分行业，表述不够完整。
	市场份额指标，经常采用各家激光切割数控系统出货套数与激光切割机市场整体出货台数之比。（《激光行业深度研究报告：行业成长与破局》）。有关机构研究数据表明，2020年中国金属激光切割设备大约出货4.4万台；预估2021年全年金属激光切割设备出货可突破5万台（信息来源：2020年中国激光产业基本数据与分析）。按照全年中国激光切割设备出货量5万-6万台的区间估计，公司激光切割控制系统上半年出货5000余套，市场份额在17%-21%。
	提醒投资者注意，20%左右的市场份额只是公司在激光切割控制系统市场的份额。
	五、报告期末，你公司应收账款余额6,904.08万元，较期初增长201.87%，主要因南京开通并表所致。请分别列示你公司原业务、南京开通应收账款余额情况、应收账款主要欠款方名称、金额、账龄、回款情况，南京开通应收账款较其以前年度是否存在较大变化。
	2．公司原业务、南京开通应收账款主要欠款方名称、金额、账龄、回款情况如下表：
	注：公司原有业务应收款客户1为深圳远洋翔瑞，其应收款已于2019年全额计提坏账。该客户已经被提起破产申请。现已经进入破产清算阶段，公司所主张的债权金额已全部得到破产管理人认可。
	3．南京开通期初应收账款和应收票据余额为1,039.32万元，本报告期较期初同比增长107%，存在较大变化，主要是本报告期销售收入增加所致。南京开通上半年营业收入同比增加176.34%，上半年销售额9,031万元，收回货款8,726万元，应收账款余额占当期营业收入比例为14.81%，应收账款控制比较理想。

