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中密控股股份有限公司投资者关系活动记录表 

              编号：2021-020 

投资者关系活动

类别 

 特定对象调研       □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

浙商证券：何家恺、潘贻立、薛维涛、翁晋翀；拾贝投资：

李昌强；茂典资产：陈赢；工银瑞信：黄安乐、晏珅熔；源

乘投资：曾尚；中华联合：袁超；申万菱信：徐远航；农银

汇理：刘荫泽；嘉实基金：谭丽、张淼；彤源投资：郭磊；

星石投资：古建军、曹恩祥；中加基金：刘海彬；新华资产：

朱战宇；长城财富：胡纪元；辰翔投资：何东；平安养老：

李志磊；光大保德信：陈蒙、詹佳、林晓枫；光大信托：赵

东宇；国寿安保：宋易璐、孟亦佳；杭州银行：陈立；弘毅

远方：马佳、许凡、周鹏；中金：李梦遥、田朋；博时基金：

吴丰树；长江资管：姚远；阳光保险：张雷；大成基金：戴

军；中欧基金：卢纯青；中意资产：臧怡；上海勤远：文琦；

杭州兆石投资：胡艳宇；上海鹤禧投资：宋正园；涌容资管：

周丹；光大资管：徐德仁；兴业证券：王俊、丁志刚；君康

人寿：刘海彬；上海峰岚：成佩剑；永诚财产保险：吴小佳；

中融基金：王可汗；中泰证券：张亨嘉；华融证券：杜汉颐；

鸿盛基金：伏少松；长江证券（上海）资管：杨杰；信银理

财：忻子焕；上海雷根：王磊；中银国际证券：白冰洋；渤

海人寿：王新亮；前海开源：彭启涛；摩根士丹利华鑫基金：

缪东航； Octo Rivers Asset Management (HK)：胡金戈；

工银安盛人寿：范彦君；中银基金：王寒；新华基金：周晓

东；中国人保资管：孙浩然；深圳鑫然投资：巫丽敏；懿德



财富：鲍志铖；中英人寿：罗智柏；财通基金：钟俊；东吴

人寿：徐玲玲；兴证证券资管：何斯源；广发基金：顾益辉；

北京汉和汉华：吴一舟；深圳正圆投资：张萍；友山（上海）

资管：赵语涛；光大证券：肖意生；上海深积资产管理：张

志杰 

时 间 2021 年 8 月 31 日、2021 年 9月 1日 

地 点 公司四楼会议室 

上市公司接待人

员姓名 
董事、副总经理、董事会秘书兼财务总监  陈虹 

投资者关系活动

主要内容介绍 

1、公司 2021 年上半年度的情况如何？ 

答： 2021 年上半年度公司整体业务非常不错，营业收入

和净利润都创新高。 

机械密封板块上半年收入与利润创历史新高。在石化领

域，随着公司的品牌影响力越来越强，新上大型项目拿到的

订单也多，上半年公司进口替代工作也开展得如火如荼。另

外，不少客户在上半年安排了大检修工作，公司存量业务逐

渐恢复至正常状态。管线领域，公司包揽了上半年两个新上

大项目的订单。核电领域目前处于快速国产化，几乎所有核

电密封业务都向公司敞开大门。国际业务方面，虽然人员流

动仍然存在障碍，但交流沟通顺畅，并且国外疫情逐渐得到

控制后业务回暖，国际业务在手订单增多，尤其是在一些国

际著名主机厂的业务有突破，比如与埃利奥特签订首个干气

密封本体配套订单并正在参与其多个海外项目的交流、询价。

另外，公司上半年完成了西门子百万吨乙烯三机的配套。产

能方面，公司生产制造一直处于满负荷状态，员工加班多。

对此，公司已根据实际生产情况对瓶颈环节扩产，整体产能

有一定增长。 

子公司优泰科也处在非常好的发展阶段。优泰科的盾构

密封产品近一两年的市场占有率提升很快，正在针对盾构密



封产品扩产。优泰科纯水液压支架密封这一具有里程碑式意

义的产品在煤矿行业的业务也正在拓展，已拿到第四套订单。

优泰科参股投资的普力密封（一家高端密封材料研究企业）

已经生产了第一批材料，正在测试各项性能，有信心能够符

合国际高端材料的指标要求。根据公司的了解，由于国内产

品材料的性能达不到要求，现阶段高端重载工程机械使用的

橡塑密封基本都是依赖进口。普力密封的材料研制如果顺利，

能够为优泰科进入工程机械领域提供非常大的助力。优泰科

上半年收入及利润也是创历史新高，未来的发展预计能够保

持稳定的相对快速增长。 

公司于 2021 年 2月 1日正式并表新地佩尔，上半年新地

佩尔的收入和利润都比较理想，并表（2-6 月）收入 3820 万

元，净利润 1142 万元。新地佩尔在手订单量充足，从目前的

情况来看，新地佩尔能够完成业绩对赌。 

2、简单介绍公司及子公司的扩产？  

答：今年以来，公司及子公司的的生产制造都处于满负

荷状态，公司及子公司都正在实施扩产计划。 

机械密封板块：（1）考虑到试验环节的紧张以及公司核

电密封快速发展的情况，公司于 2020 年决定在子公司日机密

封建设约 1 万平方米的厂房，前期以提高产品试验能力及核

电密封的生产制造能力为主，这一扩产计划正在进行。（2）

2021 年上半年，公司为日机密封及华阳密封采购了一批生产

设备，投入大概 1500 万元。日机密封主要是为普通机械密封

和干气密封的生产制造添置设备，华阳密封准备扩产的主要

是大轴径釜用密封，预计总共能够满足 1~2 亿的销售收入所

需产能。 

橡塑密封板块：优泰科的密封产品的材料主要是聚氨酯，

还包括橡胶、四氟等。优泰科的扩产通常是针对不同的材料

板块以及不同的生产制造环节，扩产的内容相对比较复杂，



持续时间较长，上半年主要是针对盾构密封产品扩产。 

特种阀门板块：新地佩尔在春节前订购了一千多万的设

备，目前通用设备已基本到厂验收形成产能，部分关键设备

如日本进口的加工中心预计 9 月底到位。公司在一季度向新

地佩尔增资 3800 万元，主要用于建设阀门研发中心及智能化

改造。阀门研发中心主要是针对石油化工领域拓展新品类，

尤其是控制阀的研发。根据公司及新地佩尔的了解，国内控

制阀与国外差距比较明显，大部分依赖进口，新地佩尔进军

该领域能够充分发挥其研发的优势，并为新地佩尔长期持续

的发展提供有力支撑。 

3、大炼化项目中增量业务转化为存量业务大概需要多少

时间？ 

答：大炼化项目中，公司增量业务转存量业务需要的时

间主要取决于项目的进展，项目进展受下游行业的行情影响

比较明显。如果下游市场行情好，项目进展通常较快，增量

业务转存量业务的速度就比较快；如果下游市场表现平平，

项目进展保持正常水平，进展增量业务转存量业务的速度也

就比较平稳；如果下游市场行情差，项目甚至可能会暂时停

工。按照正常的工作节奏，大炼化项目中公司增量业务转存

量业务的周期大概是 1.5~2 年，即增量业务交付后，大概会

在 1.5~2 年后进入存量业务的范围。 

4、重点介绍一下公司机械密封国际业务的情况？ 

答：国际业务是公司重点拓展的领域之一，已布局多年。

2020 年国际业务因为海外疫情受到了明显影响，但从 2020 年

下半年开始，国际业务的订单已明显回升。今年以来，虽然

受疫情影响人员流动仍存在一定障碍，但公司与客户之间的

交流沟通顺畅，并且国外的项目随着疫情逐渐得到控制后也

陆续开工、业务回暖，公司国际业务的发展迅速。2021 年上

半年，公司国际市场实现收入 2526.71 万元，同比增长



112.87%，尤其是在一些国际著名主机厂的业务有突破：完成

西门子百万吨乙烯三机的配套、完成埃利奥特盛虹项目等重

要订单的发货、与埃利奥特签订首个干气密封本体配套订单

并正在参与其多个海外项目的交流及询价。公司还取得了俄

罗斯化肥、俄罗斯甲醇、俄罗斯聚乙烯等大型新建项目配套

订单。综合来看，公司国际业务的发展势头稳健向上。 

5、客户粘度如何？ 

答：通常情况下，只要密封产品的使用没有出现重大问

题，终端客户更换密封产品供应商的可能性较低。主要是因

为密封产品价值量在项目总投资额中的占比较低，而机械密

封又属于关键基础件，对装置的安全起到很大的作用，所以

只要产品运行稳定，在增量业务转化为存量业务的时候，终

端客户通常不会更换密封产品供应商。因此，公司也坚决贯

彻“通过主机占领终端”的市场策略。不过近两年情况有所

改变，由于国际形势的复杂化，不少国内客户希望关键装置

的密封产品能够国产化。公司的国产化工作开展得一直不错，

尤其是今年国产化工作开展得更全面、更广泛，存量业务的

增长中有相当一部分来自存量市场的进口替代订单。 

6、技术进步会导致装置检修的周期明显延长么？ 

答：装置检修周期延长下降是一种长期趋势，但是进度

比较缓慢，比如三十年前石油化工装置检修周期约一年半，

现在的检修周期接近四年。从短期看，装置检修周期延长对

公司业务的发展影响很小。 

附件清单（如有） 无 

日 期 2021 年 8 月 31 日、2021 年 9月 1日 
 


