
证券代码：002292                                   证券简称：奥飞娱乐 

 

奥飞娱乐股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                                编号：2021-005 

投资者关系 

活动类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  □√其他 （电话会议） 

参 与 单 位 名 称 

及 人 员 姓 名 

瑞智通投资、浙江韶夏投资、珠江投资、上海明河投资、厦门坤易投资、富利达

资产管理、国海证券、天风证券、摩根士丹利、新时代证券、西南证券、开源证券、

山西证券 

时间 2021年 9月 1日 15:00—16:00 

地点 公司会议室 

上市公司 

接待人员姓名 

董事会秘书：高丹           财务总监：孙靓 

投资者关系活动主

要内容介绍 

 

本次会议与投资者沟通主要内容如下： 

一、公司半年度经营情况介绍 

上半年，公司各项业务逐步恢复正常运营，营业收入较上年同期增长 21.10%。

其中玩具业务恢复势头良好，同比增长 37.40%；婴童用品业务保持同比增长趋势，

较上年同期增长 8.59%。 

下半年公司将按经营计划继续推进各项业务： 

影视内容业务：计划推出《超级飞侠 11》《羊羊趣冒险 2》《萌鸡小队 4》

《贝肯熊 6》《爆裂飞车 4》等动画项目；国庆档期推出《萌鸡小队：萌闯新世界》



动画电影。 

玩具业务：结合动画播片，推出“超级飞侠”“爆裂飞车 4”等玩具项目；

维思积木推出遥控积木、航天文创积木套装等新品；重点推出阴阳师第四弹、第

五弹及场景盲盒系列，以及藏克、剑网三等盲盒产品。 

婴童业务：Babytrend将专注于核心品类，并着力发展玩具和婴童室内用品

业务；澳贝母婴将打造“艺术家”系列新品，并通过直播带货、抖音运营等方式

进一步提高 TO C 能力。 

二、提问交流环节 

1、请问当前大宗原材料价格、船运成本等持续上涨，公司是否有采取应对措

施？ 

答：公司在上下游环节以及内部管控等方面采取应对措施，缓解相关成本上

涨所带来的的影响。（1）加强与上游供应商沟通,通过议价优势把上涨幅度控制

在一定范围；积极拓宽采购渠道，寻求替代物料等；与客户协商固定的协议价格，

平缓海运成本影响等。（2）持续提升供应链管理水平，提高生产效率，通过精益

生产、降本增效等管理措施降低影响程度。（3）优化产品的设计方案,在具有价

格空间和弹性的品类上做出调整，提升产品的性价比。 

2、请问如何看待目前盲盒潮玩市场的竞争状况？公司接下来有哪些规划？ 

答：潮玩行业正在高速发展过程中，期间必然伴随着激烈的市场竞争。活跃

的市场能吸引更多具有较强综合实力的参与者，带动产业链各环节的专业化水平

提升，有效促进行业发展。公司在当前的市场环境中，仍具备一定的竞争优势。

（1）产品端：当前公司主推的动漫、游戏头部 IP结合盲盒、叠叠乐等多样化品

类的模式已得到验证，成功打造了“阴阳师”系列项目，接下来将逐步复制到“藏

克”“剑网三”等项目中。（2）渠道端：维护既有线下渠道的合作关系，加强开

拓自营渠道，由新增设立的销售部负责营销通路企划、营销和渠道管理工作；发

力线上渠道，打造“玩点无限”品牌，通过微信公众号、微博、小红书等内容营

销方式加强全链路用户运营，并尝试抖音、淘宝等电商模式。（3）供应链端：充



分发挥当前供应链资源统筹管理等优势，提高生产效率。本次定增中的玩具扩产

项目，目的也在于建设、完善更可靠的供应链体系，提高供应链保障能力，降低

生产成本等。目前定增正处于半年报会后事项的报送审核阶段，公司将积极推进

落实相关工作。 

3、请问公司目前潮玩业务的团队人数和组织架构是怎样的？ 

答：为加快潮玩业务一体化布局，构建敏捷、高效的组织，公司在近期将潮

玩业务从玩具业务中剥离，成立潮玩事业部进行管理运作，其战略定位再次提升。

目前潮玩团队人数已经扩编至 40多人，专门负责潮玩产品的研发设计、供应链生

产管理、渠道销售、用户运营等相关环节。公司将继续加大资源投入，扶持潮玩

业务发展。 

附件清单（如有） 无 

日期 2021年 9月 1日 

 


