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证券代码：605218 证券简称：伟时电子 公告编号：2021-044 

 

伟时电子股份有限公司 

关于接待机构投资者调研的公告 

 
 
 

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述 

 

或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连带责任。 

一、 调研情况 

调研时间：2021 年 9 月 1 日 

调研形式：现场接待 

调研机构：国泰君安、光大保德信基金、建信养老金、招商基金 

接待人：公司副董事长/总经理：山口胜先生、公司副总经理/董事会秘书：陈兴

才先生、公司营业部部长：向琛先生、公司证券事务代表：曾光星先生 

二、 调研主要内容 

1、Mini-Led 背光显示模组目前的研发进展情况如何？产能情况如何？技术上与

同行相比有何优势？ 

答：(1)目前，公司已完成 4 款 Mini-Led 展示样品、完成 7 款 Mini-Led 试产，并

取得了国际知名车厂的定点订单。另外，目前正与多家客户讨论量产产品设计方案。 

（2）公司 Mini-Led 产品具备足够的产能。 

（3）从客户反馈及评价来看，公司技术占优势。集中体现在：客户要求制作提供

相关展示品；部分产品取得重要客户定点订单；不断有客户上门询价。 

 

2、车载背光显示模组的行业进入壁垒是什么？ 

答：车载背光显示模组的行业进入壁垒主要有： 

（1）、客户认证及客户资源壁垒。背光显示模组是直接影响液晶显示器性能的关

键组件，因此夏普、JDI 等行业知名液晶显示模组厂家非常重视供应商选择，再对供

应商进行严格的考察和全面的认证，包括监厂认证、产品认证和过程认证，确保供应

商的研发能力、生产设备、工艺流程、管理水平、产品质量等都能达到认证要求后，

才会考虑与其建立长期的合作关系。 
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（2）、技术工艺和人才壁垒。背光显示模组行业生产工艺相对复杂，综合了光学

设计、模切、五金冲压、精密模具制作、注塑成型、产品精密组装等多个工艺流程，

每个环节的技术水平都会对背光显示模组产品的质量和性能产生直接影响，因此，本

行业的生产技术和工艺需要经过大量的生产实践后才可掌握。此外，针对客户不同的

产品需求，背光显示模组厂商需要积累深厚的设计和生产经验后才能实现对研发、设

计和生产的快速响应，从而为客户提供满意的产品和服务。在车载显示领域，客户一

般对使用寿命、信赖性、工作环境耐受度等产品性能具有更高要求。 

（3）、规模和产业链壁垒。背光显示模组行业具有典型的规模效应，行业企业在

生产规模达到一定程度后，固定成本将得到有效分摊，边际生产成本会逐步下降，规

模效益逐步显现，从而在产品单位成本上占据优势。其次，企业生产规模越大，对原

材料供应商的议价能力越强，其原材料品质和交期越能得到保证。下游液晶显示模组

企业为了保证供应和品质稳定，同一类器件一般只会选择几家供应商持续供货，这要

求供应商须具备一定的生产规模，以保证客户订单能按期完成。 

（4）、资金壁垒。背光显示模组厂商的生产经营需要大量的资金支持，主要资金

投入包括生产厂房建设、专业设备购置、技术研发、购买原材料和流动资金等。在固

定资产投资方面，尤其在高端背光显示模组的研发和生产领域，无尘生产车间的建设

、先进生产设备的资金投入巨大。 

3、智能驾驶加速推进，很多做消费电子背光显示的企业开始关注并积极进入这

部分蓝海市场，未来车载竞争也会加剧？我们的竞争格局也会变化，伟时电子作为汽

车背光显示企业如何看待新的机遇与挑战？ 

答：很多做消费类电子的企业想转向车载行业，很多年前就试图进入车载行业，

特别是最近几年转向欲望更加强烈，但目前来看市场上成功转型者并不多见。所以，

车载行业还是有较高的进入壁垒。伟时电子 90 年代后期就开始做背光显示模组，2008

年开始进入车规显示行业，在技术研发方面、量产制造方面积累了丰富的经验，始终

处在行业领先地位。公司产品内制化程度高，加上提前布局新型显示行业，智能驾驶

加速推进对我们而言是个机遇。 

4、请问与同行业其他企业相比，公司有哪些竞争优势？ 

答：公司的核心竞争优势是由公司技术研发实力、生产经验积累、快速响应能力、

质量管理能力及一体化产业链等因素构成的整体优势。突出的研发实力、高内制化程

度能快速响应客户的新产品研发需求、形成深厚的技术储备并不断优化生产工艺，丰

富的生产经验、先进的生产工艺、不断一体化的产业链、完善的质量管理体系，保证

公司可高质量、高良率、低成本、快速地完成产品生产并交付客户，提升了客户满意
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度，建立起长期合作关系。产品口碑、技术优势、生产能力和响应速度优势，使得公

司在原有客户的维系、新客户、新产品的开发等方面具备可持续性，因此公司得以不

断优化产品结构、积累客户资源，形成良性循环。 

5、公司原有客户以日本企业为主，中美贸易摩擦、新冠疫情的爆发导致公司销

售额下滑，我们的客户结构是否也会有变化？新客户的拓展情况如何？新客户订单情

况如何？ 

答：公司从2019年中美贸易战开始前就积极布局多元化客户群，2020年新冠疫情

的爆发加速了公司客户多元化的布局进程。背光显示模组在 2020 年新增 LGD、群创、

阿尔派、信利国际等液晶显示器厂商的基础上，2021 年新增了延锋伟世通、BHTC 等汽

车一级供应商并取得定点；触控装饰面板、显示组件方面在 2020 年新增长城诺博、马

瑞利、大通、广安、温州长江、普瑞均胜等知名汽车零配件客户的基础上，2021 年新

增了深圳疆程等客户，并从上述新增客户中取得新业务。现有主力客户的新单方面也

取得了一定成绩，以天马、JDI、LGD、夏普等为主，公司 2021 年已拿到 21 个新机种

订单。 

目前，全球前 7 大液晶显示面板厂商（约占全球市场份额的 81.5-83.0%）中的 5

大厂商均为公司客户；友达的开发也进入关键阶段。接下来我们还会花时间争取成为

BOE 的合格供应商。 

6、车载显示行业技术发展的趋势是什么？请介绍一下，公司目前主要的研发项

目进展情况。 

答：车载显示技术朝着大屏化、多屏化、窄边化、曲面屏、异形屏、透明屏的方

向发展。目前，公司从事的主要研发项目情况如下表所示： 

产品类别 项目名称 
进展 

情况 
主要技术内容、特点 

背光显示模组 

Mini-LED背光源开发 定点试产中 Mini-LED产品在车载显示领域的应用 

超大型车载背光源开发 定点试产中 实现30-48英寸大屏显示 

直下型背光源 试产中 
实现高亮度，高均一性，部分点亮效

果 

触控装饰面板 

一体式薄膜触控面板 下半年量产 提升产品质量及外形美观度 

智能表面 试产中 
车内各内饰区域实现触控显示功能，

更加智能人性化 

显示组件 

显示组件全贴合结构 量产中 优化显示组件生产工艺，提高良品率 

LCD后段加工 试产中 
优化LCD后段加工流程，提高产品品

质 

空中显示 开发中 

显示画面空中悬浮，带来全新感官体

验，而且手势无接触触控效果更加安

全。 
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3D全贴合 开发中 
实现曲面全贴合，解决非平面不能全

面贴合的难题。 

 

7、从产品布局来看，我们是垂直供应链布局的，目前我们原材料自供比例如何？

未来我们是否依然坚持丰富 LCD 背光的垂直供应链布局？ 

答：公司主要从事背光显示模组、液晶显示模组、触控装饰面板、显示组件等产

品研发、生产、销售，公司产品主要应用于中高端汽车、手机、平板电脑、数码相机、

小型游戏机、工控显示、智能家居、VR 等领域。此外，公司还研发、生产、销售触摸

屏、橡胶件、五金件等产品。公司深耕背光显示模组领域，通过持续不断的技术创新、

不断加深的一体化生产能力，持续打造技术领先、质量过硬、服务周全的优质产品，

已成为全球车载背光显示模组领域领先企业之一。 

伟时电子高内制化程度（产品设计开发、各类模具设计开发制作、注塑成型、光

学成型、冲压、SMT、组立。OCA/OCR全贴合<含3D贴合>、FOG、COG液晶后段工程等）

为进一步提升对客户需求响应的速度，保证产品交期，确保产品质量，保持自有关键

技术领先，提高产品竞争力奠定了坚实的基础。 

公司在做好自身主业的同时，也不排除其他可能的发展机会。 

8、造车新势力的崛起对于我们供应链有什么影响，对于伟时电子提供了哪些机

遇？ 

答：造车新势力的崛起对伟时电子而言是一个加分项。首先，产品需求方面。增

加对车载显示产品的需求；其次，对汽车显示技术也有一个推进作用，加快新型显示

技术（大屏化、多屏化、窄边化、曲面屏、异形屏、透明屏等技术）在造车新势力及

传统车企中的快速推广。将大大加快公司直下型背光技术产品、Mini-Led 背光技术产

品在车载显示当中的场景应用。 

9、汽车触控装饰面板作为新业务增速较快，这块目前的市场的竞争格局如何？  

答：汽车触控装饰面板产品是公司从 2015 年开始研发并于 2019 年下半年开始量

产的新产品。该新产品的量产，一方面丰富了公司产品系列，另一方面与现有产品协

同度较高。汽车触控装饰板可与液晶面板、背光显示模组等产品集成为车载显示组件，

为公司创造新的利润增长点。 

未来，触控装饰面板技术进一步向智能表面拓展，具备语音识别、手势识别、生

物识别等交互方式的导入，将成为车载智能座舱标准配置。 

行业内主要公司运用于白色家电居多，且相关要求低于车规，相对比较分散，暂

未出现强有力的竞争对手。相对于行业内的厂家，伟时电子在汽车触控装饰面板行业
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有如下两个优势：首先，伟时电子有车规产品开发和生产经验沉淀；其次，伟时电子

具有丰富的显示技术储备。 

10、在新兴消费电子领域，VR/AR 等市场中公司都有哪些布局与储备？ 

答：公司非常重视VR产品的研发，现有双联屏产品取得很好的销售业绩。2020年

度，公司 VR 双联屏背光显示模组产品从无到有，实现销售收入 10,624.00 万元，占公

司销售收入 9.64%。2021 年上半年，公司 VR 背光显示模组产品，实现销售收入

4,652.78 万元，占公司销售收入 7.88%。公司也取得了下一代 VR 产品定点订单，目前

正处于试产阶段。同时，公司也在积极研发 Mini-led 与 VR 的配套产品。 

 

 

 

特此公告。 

 

 

                            伟时电子股份有限公司董事会 

2021 年 9 月 3 日 
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