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证券代码：002870                       证券简称：香山股份 

 

广东香山衡器集团股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                        编号：2021-05 

投资者关系活动

类别 

 

□特定对象调研        □分析师会议 

■媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 □其他 

参与单位名称及

人员姓名 

同花顺袁浩 同花顺马光夫 

时间 2021 年 9 月 7 日 13:30-15:00 

地点 上市公司控股子公司均胜群英工厂会议室 

上市公司接待人

员姓名 
董事、总经理刘玉达先生，首席财务官周璐璐女士。 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

媒体相关人员参观了宁波均胜群英汽车系统股份有限公司（以下

简称“均胜群英”）的展厅，上市公司接待人员与媒体进行互动

交流和沟通，就媒体关注的主要问题进行答复。（具体内容详见

附件） 

公司与媒体进行了充分的交流与沟通，并严格按照公司《信

息披露管理制度》等规定，保证信息披露的真实、准确、完整、

及时、公平，没有出现未公开重大信息泄露等情况，同时已按深

圳证券交易所要求签署调研《承诺书》。 

附件清单（如有） 2021 年 9 月 7 日投资者关系活动交流详情 

日期 2021 年 9 月 7 日 
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附：  2021 年 9 月 7 日投资者关系活动交流详情 

1、问：目前公司的主营业务是？以前公司重点做哪一块？为什么选择跨界切入

智能充电桩领域？ 

答：目前公司主要从事智能座舱部件和新能源充配电系统的设计和生产。 

以前的产业重点是衡器业务。香山股份作为我国中高端家用、商用衡器领域的

领航者，2006 年至 2020 年间，家用衡器产品的销售量、销售额和出口创汇总额均连

续 15 年位居国内行业第一。但是局限于行业规模，最近三年平均主营业务收入不足

10 亿元，产业发展空间受限。 

均胜新能源主攻新能源汽车充电总成、配电总成、充电桩、充电设施等新能源

汽车的相关配套产品，是均胜群英未来重要的业务增长点。新能源汽车是未来产业

的方向，而均胜群英在这一领域有一定的积累，这样的选择是双赢的结果。 

2、问：充电桩业务是你们寄予厚望的业务，目前发展如何？（重点介绍产品层

面的思考和亮点） 

答：我们设计、生产的智能充电桩已经实现了量产。这些充电桩主要向大众 MEB

系列车型提供充电以及后续服务，这也标志着均胜群英开始全面发力千亿充电桩市

场。 

我们的充电桩按照车规级产品开发与制造，性能可靠，使用寿命 5 年以上质保， 

从而区分工业级产品。不仅可以有充电功能，同时还可以实现 4G 通信，即插即充，

预约充电，在线升级等附加功能。产品采用分板驱动，双核双系统，在实现快速充

电同时提高安全性，智能芯片选型，确保八重安全保护及信息安全等功能，是未来

智能充电网络的关键终端设备之一。  

另外，这款产品是大众和奥迪品牌 MEB 平台车型在中国区首家且唯一上市的私

用充电桩，未来 3-5 年内将覆盖大众及奥迪品牌下的所有新能源车型，将全力支持大

众集团的新能源战略。      

除了提供充电产品，我们还为大众提供售后安装服务以及充电平台。为充电进

行全面布局，提供一条龙服务。 
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3、问：我们看到中报业绩喜人，公司哪一块业务业绩贡献最多？目前该业务对

比行业龙头差异性在哪？ 

答：智能座舱部件相关业务，是我们主业，占比超过四分之三。我们的侧重点

主要着眼于智能座舱内的美学和乘客舒适性，产品主要为光电结合的饰件及智能化

功能件等，该业务的客户包括国内外知名豪华主机厂和造车新势力。 

4、问：目前公司对接下来几年的充电桩业务有什么规划？目前已经和哪几家头

部公司达成合作，目前订单情况如何？ 

答：我们的新能源产品尽管一开始就是立足于中国，但是我们欧标美标的产品

都是在同步定位的，研发也是在同步开展的，我相信在未来一两年里面，我们的产

品会走向全球，这也是我们自身的一个优势。 

均胜群英陆续拿到了大众、上汽、通用和宝马的中国区新能源充配电系统相关

业务订单，开发订单充裕。 

5、问：今年中报业绩让人惊喜，此时推出一个 8 亿的增发计划，主要应用于哪

些方面？（有哪些计划将最快落地？） 

答：本次定增的主要投向是新能源充电桩的研发和公共充电场站的建设，本次

定增募投的项目符合国家发展战略，未来会有较为广阔的应用和发展前景。 

最快落地的应该是目的地充电站的建设， 我们已经有浙江省内的项目在洽谈

中。 

6、问：新能源智能充电业务目前的市场规模有多大？智能充电业务和传统充电

业务最大区别点在哪？在哪几个城市覆盖率较高？（简单说明原因） 

答：据咨询公司赛迪顾问估计，我国 2030 年新能源汽车保有量会达到 6000 万

辆，车和充电桩比例计划达到 1：1，也就是说将会有 6000 万个充电桩。按照国际能

源署测算的 2030 年全球充电桩需求 （私用与公共充电桩）以及国内 40%的市场份

额测算，预计 2020—2030 年国内充电桩市场规模将超过 5000 亿元。 

相对于传统充电业务， 智能充电业务会和更多的技术有交集， 比如储电配电，

在充分考虑电力系统负荷的情况下分配能源并决定电动汽车的最佳充电时间，降低
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电网投入，根据贡献度获取相应的收益。V2G 即车辆到电网。除了充电之外，充电

桩与电动汽车还可以在最佳时间为其他电力系统输电，并以此获取收益。 

经济发达地区的高端电动车普及率高， 智能充电业务的资源也会首先倾向于投

在这些城市。 

7、问：传统充电桩和智能充电桩有什么区别？在用户体验、安全性等方面有哪

些具体的提升？ 

答：业内我们称传统充电桩为“笨桩”，用户实现他的充电功能为主要诉求。 

智能充电桩除基本的充电功能外，还具备更多智能化的属性，包括可以跟手机

连接，OTA 远程升级更新，远程预约充电，智能判断电容调整功率，会让充电的场

景更加人性化且安全性能更高,可以更好的集成充电与储能的功能，实现场景的充、

储、放一体化应用。 

8、问：私人充电桩目前市场饱和度怎么样？ 

答：截至 2020 年底，我国新能源汽车保有量约 492 万辆，私人充电桩不到 100

万个，充电设施数量仍有巨大缺口，由于配电和场地限制，私人充电桩建设难题尚

需进一步解决。 

9、问：随着新能源车的渗透率逐渐扩大，您认为新能源充电桩的业务在什么时

候将达到高峰？  

答：新能源充电桩的业务和新能源车相辅相成。 

全球各政府呼吁的减排政策会大力推动新能源车增长， 但每个国家的发展阶段

各有差异。初步估计 2030 年是充电桩行业形成头部企业，达成阶段性高峰的一个新

时期。 

 

 


