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浙江伟星实业发展股份有限公司 

投资者关系活动记录表(一) 

编号：2021-025 

投资者关系活动
类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观            √其他：电话会议 

参与单位名称及
人员姓名 

华夏未来资本管理有限公司：王一诺 

北京淳元私募基金管理有限公司：陈建新 

时间 2021 年 9月 8 日 

地点 - 

上市公司接待人
员姓名 

谢瑾琨、项婷婷、黄志强 

投资者关系活动
主要内容介绍 

互动环节 

1、相比以往，公司对客户的开发有什么变化吗？ 

答：以前公司都是跟品牌服装成衣加工厂进行合作，后来随着纺织服装行业

的产业迁徙，公司决定走国际化道路。随着国际化战略的推进，公司逐步与品牌

运营商、源头客户等建立直接的联系，通过客户验厂后进入客户的供应商名录。 

2、客户是如何放量的？ 

答：在进入客户的供应商名录之后，一开始客户会先给少量的订单。随着双

方合作的深入，公司的综合竞争力逐步得到了客户的认可，订单的数量也会随之

增加。整个过程是需要一定的时间来实现的。 

3、为什么公司前五大客户占比较小？ 

答：公司对外披露的前五大客户是按照财务开票口径统计的，并未穿透到品

牌客户；如果按公司实际的前五大服装品牌客户进行统计，实际前几大客户在营

收中的占比并不低，这里存在统计数据口径的差异。 

3、高端品牌客户在选择供应商的时候会考虑哪些因素？ 

答：高端品牌客户对辅料供应商的选择会考虑其在产品品质、研发实力、交

期和服务保障等综合能力，在此基础上还比较注重公司的社会责任履行情况、人



和环境的和谐以及资源循环利用等方面。 

4、为了响应环境保护，公司是否需要升级生产工艺？ 

答：如果仅仅是从环保的角度来说，可以直接增加环保相配套的设施。若是

从对资源的节约利用的角度来说，则是注重研发，不断改进技术从而对可回收资

源进行再利用。近年来公司在可回收、可降解等绿色环保领域取得了重大突破。 

5、高端客户订单的毛利率是否会相对较高？ 

答：公司采用成本加成的定价模式，一般小批量、工艺难度系数高的产品毛

利率会更高。公司始终注重保持合理的毛利率水平。 

6、未来公司在产品的多样化上是如何规划的？ 

答：公司新产品的拓展会从市场发展空间以及需求是否长期稳定等方面去考

虑。未来公司将坚持走大辅料的发展路线，在钮扣、拉链和金属制品等产品的基

础上，同时进行产品链的拓宽和延伸，目前已经涉及塑胶、织带等产品。 

7、目前公司智能制造的水平如何？ 

答：目前应该是途径走通、局部应用，尚待推广，未来仍有较大的提升空间。 

8、智能制造给公司带来怎样的变化？ 

答：公司智能制造战略已初见成效。通过推进智能制造，不断提升现场制造

水平和生产效率，用工人数持续下降，同时，产品品质也得到了一定的提升。未

来随着智能制造的覆盖面逐步拓宽，带来效益会更加明显。 

9、拉链业务比钮扣业务毛利率低的原因是什么？ 

答：两种产品相比，拉链标准化程度会更高，钮扣非标特性更明显。在一个

企业当中，非标程度越高的产品，毛利率水平自然会更高。经过多年的发展，在

钮扣行业中，公司已成为综合品类齐全、全球产销规模领先的头部企业。 

10、公司在海外选址建厂需要考虑哪些因素？ 

答：公司会综合多方面的因素对生产基地进行合理布局，在海外设厂首先要

求海外市场有规模订单的需求，其次是综合考虑地区间政治氛围等不确定性因素，

最后要确保当地的配套设施能匹配公司生产的需求。 

附件清单 无 

日期 2021 年 9月 8 日 

 


