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东莞市奥海科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表  

 

股票简称：奥海科技          股票代码：002993         编号：2021-008    

投资者关系活

动类别  

□特定对象调研       □分析师会议  

□媒体采访           □业绩说明会  

□新闻发布会         □路演活动             

□现场参观           ☑其他(电话会议)  

参与单位名称

及人员姓名 
国海创新资本：韩伟 吴鸣雁 

时间 2021 年 9月 14 日 15:00-16:00 

地点 电话会议 

公司接待 

人员姓名 

投融部总监：金磊 

投资者关系专员：杨伊蕾      

投资者关系活

动主要内容介

绍 

1、对于手机厂商取消标配充电器的看法？苹果取消标配充电器后，安卓

手机厂商是否也会跟风？未来会不会直接在线上购买？行业格局会大

变？小米旗舰机取消后对公司的影响大吗？ 

答：手机厂商取消标配充电器给予公司提供较大的市场机遇：如已经取

消标配充电器的苹果手机目前不是我们的直接合作客户，但是他们的

iphone12 系列产品采用了通用的 PD 协议，取消标配后意味着各个厂商

都可以做，这有利于我们为品牌企业生产相关产品和布局差异化的品牌

产品。虽然部分安卓机型取消了充电器标配，比如小米的部分机型，但

是小米 11以及新出的小米 MIX4 依旧可以购买官方标配套餐，并且小米

官网也在以彩盒的形式销售充电器，这也拓展了我们的彩盒业务。 

2、 手机充电器功率结构发展趋势和增长情况？不同 W 对应的价格区间

是多少（10W、18W、22W、33W、40W、66W 等）？快充迭代的周期是多久？ 

答：目前安卓手机阵营充电器功率分布情况，主要分为 10W 以下、
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10W-20W、20W-40W、40W 以上。10W 以内占比相对稳定，原因在于在东南

亚及非洲等市场智能手机更新速度较慢，依旧在使用 10W 及 10W 以下的

充电器（我们应用的一些 IoT 产品也有部分 5-10W的充电器）；10W-20W

小量下滑，原因在于国内厂商倾向于配置更高功率的充电器；20W-40W

的量在持续上升；40W 以上充电器虽已在市场推出，目前总占比相对较

小，呈现向上增长的趋势。至于快充迭代的速度，公司各功率段产品结

构变化情况：2021 年上半年 10W 以下产品收入占比下降 8-8.5pct，

10W-20W 占比下降 8.5-9pct，20W-40W 占比上升 13.5-14pct，60W 以上

占比增加 5-5.5pct。未来快充渗透率会不断提高，技术迭代也会越来越

快。 

3、功率增长与成本的关系？一般情况下高功率产品是否比低功率产品的

毛利率高？价格是否可以顺利传导到终端？ 

答：功率的增长会对器件的需求（包括器件数量和器件功率）显著增加，

会带来成本的增加。高功率产品的毛利润额高于低功率产品。价格的顺

利传导与否具体由当时市场竞争和销售策略和格局来决定。 

4、公司在手机充电器领域的主要竞争对手以及产品拓展情况？ 

答：公司在手机充电器领域的市场份额不断提升，整体行业排名也处于

行业前列，其他的生产手机充电器的企业有赛尔康、天宝、航嘉等。公

司的定位是智能终端充储电企业，充储电的范围很广，小到 5W的充电器

电源，大到服务器电源、新能源汽车电源等。公司在充储电领域已经进

行了相应的战略布局，依托于原有的客户平台，已经将产品拓展到 PC

端，小米、华为、荣耀、华硕等都是我们的客户；在 IoT 应用领域，公

司在 IoT 领域的产品增幅较大，伴随着万物互联的趋势，该领域的产品

市场空间很大，公司已经进入小米、亚马逊、谷歌等生态链。在动力工

具领域，我们也一直在拓展，现在已经导入了锐奇，其他的动力工具国

际客户我们也在积极地拓展。在大功率电源领域，公司已经和个别客户

签署了合作协议，预计下半年会给公司带来相应的销售业绩。 

5、原材料涨价的影响，公司三季度的净利润是否还会受到影响，公司目

前的产能情况如何？ 

答：就目前而言，三季度大部分原材料的涨价趋势已经减缓，部分原材

料甚至没有涨价，但是一些芯片和半导体材料受供应的影响还在涨价。

公司也会与供应链企业保持良好的战略合作关系，同时在客户端进行价

格传导。产能方面，江西奥海和东莞一号园区的产能利用率较高，东莞
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三号园区募投项目的产能也在逐步的释放。 

6、非公开发行股票的进度如何，整个方案会不会有什么大的变化，是否

真的需要这么多资金，未来的市场有这么大么？ 

答：公司非公开发行股票项目已公告预案，正在推进申报中，项目方案

不会有大的变化；定增方案是基于公司发展战略和未来 3-5 年的经营目

标做出的。公司于 2018 年规划了 IPO 募投项目，从 2018 年到 2020 年的

经营情况来看，营业收入增长了十几亿，公司 2021 年中报的营业收入增

长也是非常可观的，虽然毛利率有些波动，但是公司整体收入的增长趋

势也足以证明市场的潜力和空间。未来充电器的收入增长点主要来源于

两个方面，一是应用领域和场景的多样化，手机、智能穿戴设备、智能

家具都需要用到充电器，从居家必备延伸至出行必备；二是快充的持续

迭代，2020 年以来头部手机厂商小米、vivo、华为、OPPO 相继推出了

65W、66W、120W 等大功率快充充电器，快充功率不断提升，快充技术正

式迈入百瓦时代，而目前消费者的手机充电器大多集中在 20W-40W，快

充迭代的市场空间还十分的广阔。同时，我们在 PC电源、动力工具电源、

服务器电源、算力电源等领域进行了大力的产品研发和市场拓展。 

 

附件清单(如

有) 
无 

日期 2021 年 9月 14 日 

 

 


