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证券代码：000166                                    证券简称：申万宏源 
 

申万宏源集团股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：2021-0914 

投资者关系活动

类别 

√特定对象调研                       □分析师会议 

□媒体采访                           □业绩说明会 

□新闻发布会                         □路演活动 

□现场参观 

□其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

王可、汪煜，华泰证券股份有限公司 

梁艳萍，华安基金管理有限公司 

黄亚铷，光大保德信基金管理有限公司 

王可心，工银瑞信基金管理有限公司 

史国财，建信基金管理有限公司 

李瑞鹏，上海东方证券资产管理有限公司 

季怡轩，泰康资产管理有限责任公司 

孙高睿，天弘基金管理有限公司 

时 间 2021年 9月 14日 10:30-11:40 

地 点 电话会议 

上市公司接待 
人员姓名 

徐  亮，申万宏源集团股份有限公司董事会秘书、董事会办

公室主任 
王昭凭，申万宏源证券承销保荐有限责任公司副总经理、普

惠金融总部负责人 
李 丹、黄佳怡，申万宏源集团股份有限公司董事会办公室人

员 
 
 
 
 
 
 
投资者关系活动

主要内容介绍 

  
1、 请介绍公司发展战略。 

公司致力于成为以资本市场为依托、以证券业务为核心、 

以“投资+投行”为特色，金融科技赋能的综合金融服务商。 

公司坚持以客户为中心，全面推动证券业务转型和创新，积 

极构建投资业务与投行业务的一体化发展模式，不断健全综 

合金融服务体系。公司将以高质量发展为主线，稳步推进轻 

资本业务与重资本业务、境内业务与境外业务的均衡发展， 

在稳定优势业务基本盘的基础上，积极推进经纪业务向财富 

管理转型、投行业务向全生命周期资本市场服务转型、机构 

业务向综合服务转型、资管业务向主动管理转型、证券交易 

业务向非方向投资转型，力争成为业务均衡、特色鲜明、效 益

突出、风控一流的头部券商。公司将全面转型数字化、深 入
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推进平台化、积极部署智能化，提升金融科技在客户服务、 业

务创新、经营管理方面的应用水平。 

 

2、请介绍公司“投资+投行”战略。 

公司依托“投资控股集团+证券子公司”的架构，通过“投

资+投行”协同联动，形成集团公司及证券公司发展合力。一

方面，大力提升产品创设、服务和交易能力，实现资产证券

化、证券交易化；另一方面，以投资撬动投行，以投行驱动

投资，以产品打通买卖双方及投融资业务链条，合力实现资

金和资产的有效对接。 

 

3、请介绍公司新三板业务开展情况。 

公司长期深耕新三板业务，具有传统优势，共已累计服

务千余家中小企业。截止目前，公司新三板持续督导企业家

数超过 600 家，累计推荐挂牌企业 800 余家，累计为挂牌企

业提供定向发行 800 余次，均位列行业第一。2020 年精选层

设立以来，共完成 6 单精选层挂牌及发行项目，排名行业第

二，且拥有最多数量的精选层+创新层督导企业数量，项目储

备丰富。此外，根据全国股转公司发布的《2021 年第二季度

主办券商执业质量评价结果》，公司为得分最高的上市券商，

在各项细分业务上都获得了较高的专业质量得分，反映出全

面的新三板市场竞争力。 
 

4、请介绍北交所设立对公司业务的主要影响。 
设立北京证券交易所，是中央着眼于构建新发展格局作

出的重大决策部署，是实施国家创新驱动发展战略的重要举

措，也是完善多层次资本市场体系的重要内容，北京证券交

易所的设立，将与沪深交易所、区域性股权市场实现错位发

展与互联互通，对于更好发挥资本市场功能作用、支持中小

企业创新发展，具有十分重要意义。公司将充分发挥“投资+
投行”联动，结合新三板领域传统优势，持续把服务国家“专

精特新”中小企业全生命周期发展作为重要使命，不断完善

推荐挂牌、定向发行、并购重组、上市保荐、做市交易、行

业研究、财富管理、资产配置等一揽子综合金融服务，助推

企业创新发展，服务国家产业升级和科技自立自强。 
  

5、请介绍公司将场外市场总部变更为普惠金融总部的战略考

量。 
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公司作为国内最早投身新三板市场建设的主办券商之

一，高度重视新三板业务的发展，将新三板业务列为公司的

战略业务和特色业务，是目前市场上唯一拥有成建制新三板

业务团队的头部券商。2020 年，为持续响应国家服务中小企

业的政策号召，积极承担国有金融企业社会责任，公司加大

新三板战略布局、提升新三板业务定位，将场外市场总部更

名为普惠金融总部，强化大投行业务协同，进一步理顺内部

新三板产业链服务机制。公司坚定看好新三板市场并坚持投

入，逐渐形成了覆盖推荐挂牌、持续督导、发行融资、研究、

直投及做市的新三板产业链，并拥有广泛的新三板投资客户

群体。 
 
6、请介绍公司衍生品业务的战略定位及发展情况。 

公司整体场外衍生品业务迅速发展，客户群体、交易对

手、产品结构、应用场景等进一步丰富，公司以衍生品及量

化交易等类资本中介业务为核心，以服务客户为主要目的，

持续利用衍生品为市场提供有效的风险管理、财富管理及资

产配置工具，为专业投资者提供差异化、一站式的综合金融

服务方案。坚持“以重促轻、轻重融合”整体战略，通过综

合服务，带动公司经纪、信用、投行、托管等整体业务的协

同发展。2021 年上半年，公司场外期权新增及存续业务规模

位居行业前列，个股期权市场份额迅速提升，跨境业务规模

较上年末增长超 300%。公司新增深交所沪深 300ETF 期权主

做市业务资格、上海期货交易所黄金做市业务资格、上海证

券交易所上市基金主做市商业务资格等多项创新业务资格。 

 

7 、请介绍公司财富管理转型的具体情况及转型方向。 
公司持续推进财富管理转型，在经营理念、组织架构和

人员配置等方面积极进行改革，进一步向 “以客户为中心”

转型。业务开展方面，积极把握市场机遇，通过抓高端客户、

抓产品销售、抓量化私募、抓基金投顾等重点举措，加强客

户服务体系、产品体系以及投顾队伍建设，加大客户资产引

进和盘活力度。在产品端，丰富产品线，建立覆盖公募明星

基金经理，头部量化权益、权益私募及其他固收和类固收产

品的“精品超市”；在客户端，以客户需求为中心，针对不同

客户实行差异化服务。 
 

附件清单（如有） 无 
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日期：  2021年 9月 14日 

 


