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投资者关系活

动类别 

 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 

√其他  投资者电话交流会  

参与单位名称

及人员姓名 
威灵顿管理公司—Jun Oh、Melody Bai、唐欣 

时间 2021 年 9月 17日 15:00-16:00 

地点 本次投资者交流会通过电话会议方式进行 

上市公司参会

人员 
公司董事、副总经理、董事会秘书：韦永生先生 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

2021 年 9月 17 日下午 15:00-16:00，公司参会人员通过电话会议方式与投

资者进行了在线交流，本次会议纪要如下： 

 

1、公司今年二季度业绩同比下滑的原因。 

回复:一方面，经销商在去年年底库存清理、今年年初任务推动等因素作用

下，今年一季度发出订单较多，二季度库存消化订单放缓；另一方面，在

疫情特殊影响下，去年一季度市场缺货，二季度出货补货较多，同期业绩

基数较大。 

 

2、榨菜消费是否有季节性？ 

回复：榨菜四季皆宜，且随着其消费属性和食用场景的不断丰富，已不再

有明显淡旺季之分。同时得益于榨菜鲜脆爽口、下饭开味的特点，在全年

气温相对较高、食欲易受影响的二三季度需求会相对旺盛一点。 

 

3、公司如何设置布局经销商？ 

回复：公司结合不同区域市场情况、不同渠道开发情况以及经销商实力、

业务范围对应部署经销商，保证网络铺细、市场做透，同时通过考核不断

优化经销商配置，保持渠道与市场开发管理能力。 



 

 

4、公司未来渠道工作规划。 

回复：总体规划，做精做透省地级市场，大力开拓县级市场。 

省地级市场做精做透，根据人口数量、经济发展水平、人均榨菜消费

水平等情况，对标同类城市，根据不同城市体量来确定增量目标。同时持

续优化经销商结构、梳理渠道，有效配置销售资源，实现精准营销。 

    县级市场，继续做好开发培育，加快与经销商磨合，提升产品渗透率，

逐步提升渠道出货量，充分发掘市场潜力，为未来公司发展贡献增量。 

 

5、榨菜以外的其他品类发展计划。 

回复：公司于 2020 年末经过战略咨询评估分析之后对公司品类发展战略进

行了调整，确定“先聚焦，再多元”的品类发展思路，聚焦榨菜品类、“乌

江”品牌进行战略资源投入，对其他品类维持已有的政策支持和经销商渠

道，待完成“乌江”品牌的建设之后，利用品牌效应拉动其他品类发展扩

张，公司未来将在坚守优势榨菜品类的基础上推动其他酱腌菜品类发展布

局。 

 

6、公司费用投放规划。 

回复：公司费用投放全年有总体规划，以量入为出为基本策略，按年初战

略目标分步推进，通过阶段性总结把握投放节奏。 

 

7、公司对毛利率如何看待。 

回复：公司结合生产经营管理实际，认为毛利率保持在 50%以上即为合理

水平。未来公司仍将不断加强各环节工作，从产品价值创造、成本费用管

控、收入利润增长等方面着手，保持合理毛利率水平。 

 

8、榨菜原料价格走势。 

回复：近年来，榨菜原料价格走势与 CPI、农副产品价格变化趋势总体上基

本保持同步，短期内受市场供求等因素影响会出现区间波动，长期看总体

维持平稳向上。 

 

9、电商渠道销售占比。 

回复：公司电商渠道销售主要分为自营电商渠道与经销商电商渠道，该渠

道目前占比较小，合计营收占比 10%左右。 

 

10、公司是否针对不同地区口味设计产品？ 

回复：公司产品种类丰富、规格多样，适用于广泛的消费人群及场景。依

靠丰富的产品线和布局全国的销售网络，公司在提供产品服务时，可结合

不同地区消费者口味偏好，以主力大单品为基础搭配相应产品进行推广，

以更充分、更精准地满足市场需要。 



 

附件清单 

（如有） 无 

日期 2021 年 9月 17 日 
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