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投资者关系 

活动类别 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观             

□其他 

参与单位名称

及人员姓名 

诺安基金-张伟民 

广发证券-吴鑫然 

时间 2021 年 9 月 23 日上午 10:00-11:30 

地点 公司总部五楼会议室 

上市公司接待

人员姓名 
吴珈宜（副总经理兼董事会秘书） 

投资者关系 

活动主要内容

介绍 

 

公司与投资者交流的主要内容如下： 

1、问：近期原材料价格大幅上涨，公司如何看待这一现象？  

答：鉴于目前原材料价格高企的情况，公司现已建立了快速的价格

反应机制，随行就市，及时调整产品价格。此轮涨价对公司来说危中有

机，原材料价格上涨把低价竞争的产品淘汰出行业，这是一次洗牌的过

程。对于产品定位于中高端市场的头部企业而言，原材料价格上涨也是

提高市场占有率的一次机会。 

2、问：公司未来是否会着重发展密封胶，降低涂料的比重？ 

答：公司经过多年的发展已成为密封胶和涂料行业的龙头企业。公

司非常看好涂料行业的发展前景。公司坚持“绿色环保、专业品质”的

经营理念，把技术进步和工艺创新作为提高资源利用效率、改善产品质



量和解决环保问题的根本力量。多年来深耕水性涂料行业，技术储备完

善，公司在水性涂料市场拥有一定的先发优势，产品的应用领域从单一

的石化装备市场逐步扩展至集装箱制造、钢结构、机械装备制造及建筑

工程市场。公司将充分利用现有优势，加大产品研发力度，不断开拓新

市场。    

3、问：公司营销中的直销比重多大？ 

答：直销是公司的主要营销模式，占比 70%以上。结合各项业务的

客户群特点，公司采用不同的销售模式。对于建筑工程、家庭装修、钢

结构和石化装备市场，公司采用经销和直销相结合的营销模式。对于集

装箱和船舶游艇市场，公司主要采取直销模式。对于 LED 驱动电源、新

能源汽车以及电子电气等市场，公司以直销为主，经销为辅。 

4、问：有机硅价格上行，产品备货是怎么考量的？ 

答：目前公司实行“以销定产、以产定购和安全库存相结合”的原

则，根据客户订单及生产经营计划采用持续分批的形式向供应商进行采

购。同时公司采用“以销定产+安全库存+按单生产”的生产模式，即公

司常规密封胶、电子胶、涂料产品采用以“安全库存作为计划，根据市

场订单进行调整”的生产模式；部分调色产品、电子类单组分密封胶以

及其他产品采用“订单生产”模式。 

5、问：公司在建筑胶市场是否储备了新的增长点？ 

答：公司提前布局，积极开拓装配式建筑用胶市场。相比传统建造

方式，装配式建筑具有建筑周期短、节能环保等优势，国家也出台相关

政策大力推动装配式建筑的发展。从 2007 年起，公司开始引进国外的密

封胶新品种进行研究，在装配式建筑密封胶领域率先取得突破。 

公司凭借在建筑胶领域的知名度，积极开拓装配式建筑市场的总包

单位、预制构件厂以及预制构件安装公司等客户。公司将深耕中心城市

和大客户，加大在装配式建筑胶领域的市场推广力度，积极参与国家标

准与行业标准制定，继续保持在装配式建筑胶细分行业内的先发优势。

集中精英营销与技术服务队伍，树立区域性样板工程，“以点带面”扩大

公司产品在装配式建筑领域的品牌影响力。 

此外，公司加大房地产精装修及家庭装修领域产品研发及市场推广



力度，持续细化产品品类，推出绿色环保的家装胶系列产品，为消费者

的家居健康提供系统密封解决方案。公司也正积极布局中空玻璃胶市场，

目前公司已进入到国内大型玻璃企业如信义玻璃、南玻集团等供应商名

录，近期与南玻集团达成了 2021 年度战略合作，并成为信义集团 2021

年度 A类供应商。 

6、问：公司产品主要的国外竞争对手有哪些？ 

答：公司密封胶产品主要的国外竞争对手有西卡集团、汉高集团；

电子胶产品主要的国外竞争对手有道康宁；涂料产品主要的国外竞争对

手有阿克苏诺贝尔等。 

7、问：公司沥青漆的营业收入增速较快，沥青漆产品主要应用于

哪些方面？ 

答：公司的沥青漆产品主要用于集装箱底板、底梁的防护，具有优

良的耐水、防腐和耐候性，施工方便。 

8、问：2021 年上半年度公司电子胶的营业收入接近五千万元，此

模块目前发展的情况和前景如何？ 

答：公司的电子胶模块目前相对还处于发展初期的阶段。2020 年，

公司整合兆舜科技的技术、产品、品牌、渠道等资源，以“安泰电子胶”

的全新品牌形象稳住并继续开拓新业务市场。目前电子胶产品主要应用

于五个领域： 

（1）LED 照明（双组分加成型灌封胶、电子类有机硅密封胶）：公司

电子胶的主打产品，在 LED 照明、LED 驱动电源领域具有较高的知名度，

具备较强的竞争优势。 

（2）新能源汽车（双组分加成型灌封胶、电子类有机硅密封胶）：产

品已进入到部分大型汽车制造商的供应体系。 

（3）电子电气（双组分加成型灌封胶、电子类有机硅密封胶）：电子

类密封胶，目前处于发展阶段，业务量及市场占有率相对较小。 

（4）电力（双组分加成型灌封胶、披覆胶）：随着电力建设的投资增

量以及有机硅胶材料替代环氧树脂的双重机遇，应用于电力领域的有机

硅胶材料将迎来广阔的市场发展空间。 

（5）光伏组件（光伏组件粘接密封胶、接线盒灌封胶）：2020 年，



公司与光伏龙头企业晶科能源达成合作。 

公司充分发挥贴近市场、深入了解用户需求的优势，2020 年推出的

加成型灌封胶，无需底涂工艺就可以与驱动电源的材料相粘接，防水可

以达到 IP67+以上，成功解决了行业痛点。2021 年，公司电子胶荣获 2021

年第九届阿拉丁神灯奖技术奖。公司产品通过 IATF16949 汽车产品质量

管理体系认证，目前，公司已成为英飞特、上海鸣志等企业的重要供应

商，产品进入欧司朗、比亚迪、晶科能源等多家大型客户的供应体系。 

公司一直定位于中高端市场，契合行业发展趋势，随着国家陆续出台

关于绿色能源的扶持政策，公司电子胶将拥有广阔的进口替代市场。 

未来公司将持续培养电子胶成为新业绩增长点。公司 2021 年募投项

目完成后，公司有机硅密封胶的生产能力将得到全面提升，这将有力推

动公司电子胶业务的快速增长。 

9、问：公司在新能源行业是否有产品落地？主要应用于哪些方面？ 

答：公司电子胶主要产品有机硅灌封胶，凭借其低密度、低黏度、良

好的导热性能和阻燃性能等优势在新能源汽车电池的灌封防护中拥有广

阔的前景。公司产品已通过汽车行业 IS16949 认证，产品已进入比亚迪

等多家大型客户的供应体系。 

10、问：具体介绍一下公司的研发团队，公司采取什么措施来保障

研发实力充足？ 

答：自上市后，公司对产品研发越发重视。近三年，公司的研发投入

占营业收入的比例均在 3%以上，且保持稳定增长态势。2020 年，公司研

发费用为 5295.19 万元，占营业收入的 4.21%。2021 年上半年度，公司

研发费用 2932.24 万元，同比增长 71.88%。 

公司长期以来一直将“新技术、新产品”的研发创新作为持续经营发

展的首要战略。截至 2020 年底，公司有研发技术人员 151 人，其中博士

4人，硕士 32人，并有多位外聘专家指导研发活动，组建出实力雄厚的

研发创新团队。为保持持续研发能力，公司通过各种渠道积极引进高端

研发人才。目前，公司正在与高校进行战略合作，已与华南理工、暨南

大学建立了“校外实习基地”，并高度重视专业技术人才的培养工作。

公司利用先进的研发环境和产业化平台，采用国际先进的双轨制管理模



式，现已形成了一支结构合理、业务素质较高的研发梯队。 

11、问：公司产品种类繁多，不同产品之间在技术、生产及营销等

层面是否具有协同性？ 

   答：各产品的原材料具有一定的重合性，公司能够有效发挥规模

优势；在技术层面，各产品的生产技术存在较大差异，为此公司针对不

同产品设立了多个研发团队；不同的产品在营销方式上也各不相同，面

对不同的产品，公司既会针对市场特点采取多样的营销方式，又遵循着

一个的营销策略：最顶尖的团队负责更高端产品的市场。 

12、问：公司上半年的营业收入表现可观，因并购所得的营业收入

是否占据了较大比重？ 

答：电子胶产品为公司收购兆舜科技所拓展的业务。2021 年上半年，

电子胶业务的总体营收为 48,973,396.18 元，仅占公司总营收的 6.08%。

公司主要的营收来源为有机硅密封胶和水性涂料，占比分别为 58.03%和

23.59%。 

附件清单 

（如有） 无 

日期 2021 年 9 月 23 日 

 


