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证券代码：002378      证券简称：章源钨业     编号：2021-058 

崇义章源钨业股份有限公司 

关于对公司 2021 年半年报问询函回复的公告 

 

 

 

崇义章源钨业股份有限公司（以下简称“公司”）于 2021 年 10 月 8 日收到深

圳证券交易所上市公司管理部《关于对崇义章源钨业股份有限公司 2021 年半年

报的问询函》（公司部半年报问询函〔2021〕第 51 号）。公司就问询函所述事项

进行了认真复核，并向深圳证券交易所上市公司管理部进行了回复说明，现公告

如下： 

问题一、你公司报告期实现营业收入 12.55 亿元，同比增长 55.25%。 

（一）请你公司结合同行业公司情况及产品价格变化情况详细说明碳化钨

粉、仲钨酸铵、硬质合金收入同比大幅上升的原因。 

（二）请结合产品上下游价格变动、成本费用归集、同行业公司毛利率等

情况详细说明硬质合金毛利率同比大幅上升的原因，说明仲钨酸铵毛利率相比

去年全年增幅较大的原因。 

（三）请说明你公司其他业务具体包括的内容，毛利率与收入波动较大的

原因。 

公司回复： 

（一）请你公司结合同行业公司情况及产品价格变化情况详细说明碳化钨

粉、仲钨酸铵、硬质合金收入同比大幅上升的原因。 

1. 产品价格变化情况（以下所有价格均指不含税价格） 

2020 年 1 月—2021 年 6 月国内市场黑钨精矿（65%）和仲钨酸铵价格变化

趋势如下： 

本公司及董事会全体成员保证信息披露的内容真实、准确和完整，没有

虚假记载、误导性陈述或重大遗漏。 
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（单位：万元/吨，数据来源：亚洲金属网） 

 

2020 年 1 月—2021 年 6 月公司仲钨酸铵、碳化钨粉和硬质合金产品价格变

化趋势如下： 

单位：万元/吨 

 

公司产品价格随着市场价格的变化而变化。前段的仲钨酸铵和中段碳化钨粉

产品价格的变化趋势与市场价格的变化趋势基本一致，硬质合金属于钨产业链的

后段产品，一方面原料价格的变化传导到后段产品有一个相对滞后的过程，另一

方面合金产品种类繁多，不同种类产品的价格存在较大差异，按月统计的产品销

售平均单价受当月销售的合金产品种类结构影响较大，所以合金产品月平均销售

价格存在一定的波动，与钨原料价格变化的相关性没有粉末类产品密切，但与原

料价格变化的总体趋势没有改变。 
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公司产品链结构如下： 

 

2. 碳化钨粉、仲钨酸铵、硬质合金收入同比大幅上升的原因 

影响产品销售收入增加变化的因素为销售数量和销售单价（指平均销售单

价），2021 年 1-6 月，公司产品销售收入同比增加的影响因素情况如下表： 

单位：万元、吨 

期间 项目 仲钨酸铵 碳化钨 硬质合金 

2021 年 1-6 月 

销售数量 140.00 2,185.25 878.09 

销售单价 12.93 18.64 36.51 

销售金额 1,810.62 40,726.89 32,060.84 

2020 年 1-6 月 

销售数量 90.03 1,514.71 678.22 

销售单价 11.54 17.89 33.30 

销售金额 1,039.31 27,101.61 22,581.83 

销售收入同比增加额 771.31 13,625.28 9,479.01 

变化因素 

影响 

销售数量增加 49.97 670.54 199.86 

销售单价增加 1.39 0.74 3.22 

销售数量增加带来

的收入增加 
646.26 12,496.97 7,297.43 

销售单价增加带来

的收入增加 
125.05 1,128.31 2,181.58 

销售收入增加额合计 771.31 13,625.28 9,479.01 

公司营业收入增长的主要原因是钨产品销售数量增加和销售单价上升，销售

数量增加是主要因素。2020 年初突发的新冠病疫情在全球迅速蔓延，全球经济

形势进一步恶化，实体经济处于全面去库存化过程，导致钨产品量价齐跌，行业

销售收入和盈利水平跌入低谷，经过 2020 年一年的调整与消化，钨行业整个产

业链企业和终端用户均已到了补库存窗口期，带动钨行业上下游产品需求量增加

和产品价格回升，公司和整个行业销售规模和盈利水平逐步恢复，因此碳化钨粉、

仲钨酸铵、硬质合金收入同比大幅上升。 
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3. 同行业可比上市公司销售收入变化情况 

国内 A 股市场上与公司处于同一行业的可比上市公司为广东翔鹭钨业股份

有限公司（以下简称“翔鹭钨业”），公司与同行业可比上市公司 2021 年 1-6 月营

业收入比较情况如下： 

翔鹭钨业 2021 年 1-6 月营业收入同比变化情况 

（数据来源：翔鹭钨业 2020 及 2021 年半年度报告） 

单位：万元 

项目 2021 年 1-6 月 2020 年 1-6 月 同比变化额 同比变化率 

营业收入 77,550.59  61,020.27  16,530.32  27.09% 

其中：仲钨酸铵 0.00  2,597.86  -2,597.86  -100.00% 

      碳化钨粉 59,756.94  39,743.32  20,013.62  50.36% 

      硬质合金 9,061.34  4,775.69  4,285.65  89.74% 

公司 2021 年 1-6 月营业收入同比变化情况 

单位：万元 

项目 2021 年 1-6 月 2020 年 1-6 月 同比变化额 同比变化率 

营业收入 125,462.30  80,812.75  44,649.55  55.25% 

其中：仲钨酸铵 1,810.62  1,039.31  771.31  74.21% 

      碳化钨粉 40,726.89  27,101.61  13,625.28  50.27% 

      硬质合金 32,060.84  22,581.83  9,479.01  41.98% 

2021 年 1-6 月，公司和翔鹭钨业营业收入和分产品销售收入同比均有较大幅

度的增长，公司营业收入总规模和增长幅度均高于翔鹭钨业。 

仲钨酸铵是钨深加工企业的原料级产品，一般较少对外销售，销售占比较小。

公司 2021 年 1-6 月份该产品销售增长率为 74.21%，销售额增长为 771.31 万元，

其波动对公司总体营业收入的变化趋势影响不大。 

碳化钨粉处于钨产业链中段，是公司和翔鹭钨业对外销售的主要产品之一，

其销售收入占两家公司营业收入比重均较大，公司和翔鹭钨业 2021 年 1-6 月碳

化钨粉销售收入同比增长幅度基本一致，分别为 50.27%和 50.36%，反应了相同

的市场趋势。 

2021 年 1-6 月，公司硬质合金销售收入的增长率为 41.98%，低于翔鹭钨业

合金产品的销售收入的增长率 89.74%，系因公司该类产品的销售规模是其三倍，
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基数大，增长幅度相对偏低所致。 

综上所述，从公司产品结构与市场占比以及市场增长趋势等方面分析，公司

产品销售收入增长具有合理性。 

（二）请结合产品上下游价格变动、成本费用归集、同行业公司毛利率等

情况详细说明硬质合金毛利率同比大幅上升的原因，说明仲钨酸铵毛利率相比

去年全年增幅较大的原因。 

1. 产品上下游价格变动情况 

产品上下游价格变动情况请参阅本问题（一）回复中列示的相应图表，从图

表显示 2020 年 1-6 月，受国内疫情爆发及海外疫情蔓延影响，钨市场需求锐减，

钨产品市场价格快速下跌，钨精矿价格从 1 月的 7.70 万元/吨快速下跌到 4 月的

6.67 万元/吨，跌幅为 13.38%，然后逐步反弹到 2020 年 6 月的 7.16 万元/吨，受

此影响导致 2020 年 1-6 月钨下游产品价格低迷，毛利率被压缩到低点，直至 2020

年 12 月底，钨精矿市场价格一直在低于年初价 7.70 万元/吨徘徊，进入到 2021

年后，钨精矿价格进入稳步上升通道，1 月价格为 7.81 万元/吨， 2021 年 6 月价

格达到 8.65 万元/吨，相较 2020 年 6 月 7.16 万元/吨，涨幅为 20.81%，后端钨产

品价格进入上涨通道，毛利率回升。 

2. 公司产品成本费用的归集情况 

直接材料：直接材料包括钨粉、钴粉等，每月末财务部根据系统中的材料出

库数量和材料的月末一次加权平均出库单价，计算得出直接材料领用成本，并按

完工产品与在产品的比例分配得出。 

直接人工：直接人工为直接生产人员的职工薪酬。每月末人力资源部对生产

部门人员的薪酬进行核定并编制工资汇总表，财务部依据工资汇总表按生产部门

归集当月的直接人工成本，并按完工产品与在产品的比例分配得出。 

制造费用：制造费用包括生产管理部门的薪酬、资产折旧、水电费等，每月

末财务部按照生产辅助部门进行汇总归集，并按完工产品与在产品的比例分配得

出。 

公司产品成本费用的归集、分配与结转方法符合公司产品生产的实际情况，

遵循了一贯制原则，具有合理性，不会对产品毛利率造成大的波动。 
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3. 同行业公司产品毛利率类比情况 

2021 年 1-6 月，公司与翔鹭钨业仲钨酸铵、硬质合金产品毛利率情况如下所

示： 

产  品 

章源钨业 翔鹭钨业 

2021 年 1-6

月 

2020 年

1-6 月 

毛利率比上年

同期增减 

2021 年 1-6

月 

2020 年

1-6 月 

毛利率比上

年同期增减 

仲钨酸

铵 
16.00% 14.67% 

增加 1.33 个百

分点 
未披露 未披露   

硬质合

金 
9.55% -2.82% 

增加 12.37 个

百分点 
20.91% 23.79% 

减少 2.88个

百分点 

仲钨酸铵是钨深加工企业的原料级产品，具有钨深加工完整产业链的钨企业

基本不对外销售此产品，公司一般只对特定客户销售部分产品，收入占比较低，

2021 年 1-6 月和 2020 年 1-6 月公司该类产品销售收入较少，毛利率保持在合理

水平。 

公司对外销售的硬质合金，一部分是本部生产传统硬质合金产品，另一部分

是公司的全资子公司赣州澳克泰工具技术有限公司（以下简称“赣州澳克泰”）生

产的附加值较高的涂层刀片等产品。赣州澳克泰的高端硬质合金产品因研发、生

产技术难度较高，总体规模尚小。2020 年 1-6 月，受疫情的影响，钨产品市场价

格普遍低迷，公司本部传统硬质合金出现了负毛利率情况，2021 年 1-6 月虽然毛

利率有了大幅度的提升，但公司硬质合金产品的整体毛利率仍低于同行业水平。 

4. 公司仲钨酸铵、硬质合金产品毛利率变化原因 

公司 2021 年 1-6 月仲钨酸铵、硬质合金产品同比毛利变化影响因素如下表： 

单位：万元 

项目 产品 
2021 年 1-6 月 2020 年 1-6 月 

销售数量 销售单价 销售金额 销售数量 销售单价 销售金额 

收入 
仲钨酸铵 140.00 12.93 1,810.62 90.03 11.54 1,039.31 

合金 878.09 36.51 32,060.84 678.22 33.30 22,581.83 

成本 

产品 
 

单位销售

成本 
销售成本 

 

单位销售

成本 
销售成本 

仲钨酸铵 
 

10.86 1,520.93 
 

9.85 886.85 

合金 
 

33.03 29,000.01 
 

34.23 23218.51 
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毛利 

产品 
 

毛利额 毛利率 
 

毛利额 毛利率 

仲钨酸铵 
 

289.69 16.00% 
 

152.46 14.67% 

合金 
 

3,060.83 9.55% 
 

-636.68 -2.82% 

毛利变

化因素

影响 

产品 销量变化 

销量变化

导致的毛

利变化额 

销售单价

变化 

销售单价变

化导致的毛

利变化额 

单位成本

变化 

单位成本变

化导致的毛

利变化额 

仲钨酸铵 49.97 84.62 1.39 194.46 1.01 -141.85 

合金 199.86 -187.63 3.22 2,824.41 -1.21 1,060.73 

仲钨酸铵除了销量增加带来的毛利增加外，由于原料涨价导致成本增加减少

了毛利，但销售单价上涨幅度大于成本增加幅度，抵销后也为仲钨酸铵带来了一

定的毛利增加；硬质合金产品，2021 年 1-6 月销售数量和销售单价同比均有较大

的增长，同时受产销量增加的影响，单位成本同比有所下降，三因素综合影响硬

质合金产品毛利水平同比增幅较大，但尚未达到理想水平。 

（三）请说明你公司其他业务具体包括的内容，毛利率与收入波动较大的

原因。 

公司 2021 年 1-6 月其他业务收入、成本、毛利率同比情况如下表： 

单位：万元 

期间 项目 数量 销售单价 收入 成本 毛利率 

2021 年

1-6 月 

钨精矿 6.80 9.26 62.92 49.49 21.35% 

锡精矿 252.80 15.37 3,884.37 1,513.84 61.03% 

铜精矿 250.23 5.40 1,351.12 90.18 93.33% 

废品、废石、

废料   
1,396.73 236.26 83.09% 

其他 
  

497.55 - 100.00% 

合  计 
  

7,192.69 1,889.77 73.73% 

2020 年

1-6 月 

钨精矿 
 

7.05 
   

锡精矿 383.68 11.40 4,373.63 2,589.06 40.80% 

铜精矿 
 

3.81 
   

废品、废石、

废料   
1,057.63 35.99 96.60% 

其他 
  

152.75 - 100.00% 

合  计 
  

5,584.01 2,625.05 52.99% 
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同比 

变化 

钨精矿 6.80 2.21 62.92 49.49 21.35% 

锡精矿 -130.88 3.97 -489.26 -1,075.22 20.23% 

铜精矿 250.23 1.59 1,351.12 90.18 93.33% 

废品、废石、

废料   
339.10 200.27 -13.51% 

其他 
  

344.80 - 0.00% 

合  计 
  

1,608.68 -735.28 20.74% 

公司其他业务收入主要系各类矿产品、废石、废料、废品等收入，由于公司

对钨精矿、锡精矿和铜精矿的销售是不定期的，一般根据市场行情变化情况和公

司产品库存情况决定是否销售该类产品，2021 年 1-6 月，受有色金属产品涨价的

影响，钨精矿、锡精矿、铜精矿销售的销售单价同比均有较大幅度的上涨，公司

根据库存情况对外出售了部分该类产品，铜精矿销售收入的增加是导致其他业务

收入同比增加的主要因素；同时，由于锡精矿、铜精矿属于钨精矿开采过程中的

副产品，成本分配系数较低，废品、废石、废料仅分配部分深加工成本，导致其

他业务成本较低，在产品涨价的市场背景下，2021 年 1-6 月其他业务毛利率水平

同比大幅度上升。  

问题二、你公司按组合计提坏账准备的应收账款期初余额为 1.68 亿元，期

末余额为 4.09 亿元。 

（一）请说明按组合计提坏账准备的应收账款大幅增长的原因，应收账款

余额前十名应收对象，应收款项产生的原因，是否具备商业实质，余额前十名

与前十大客户是否存在重大差异，若存在，请说明原因。 

（二）请结合应收账款余额前十名的信用情况说明坏账准备计提比例是否

充分。 

公司回复： 

（一）请说明按组合计提坏账准备的应收账款大幅增长的原因，应收账款

余额前十名应收对象，应收款项产生的原因，是否具备商业实质，余额前十名

与前十大客户是否存在重大差异，若存在，请说明原因。 

1. 请说明按组合计提坏账准备的应收账款大幅增长的原因 
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单位：万元 

类别 
2021 年 6 月 2020 年 6 月 

期末余额 期初余额 期末余额 期初余额 

按组合计提坏账准备的应收账

款 
40,879.98 16,831.40 37,269.53 21,436.33 

2021 年 6 月末应收账款余额 40,879.98 万元，较年初增加 24,048.58 万元，

增幅达 142.88%，系上半年受信用周期季度性变化影响所致；公司年初对客户给

予一定授信额度，年底大力收回货款，故出现应收账款季度性波动的情况。 

2. 应收账款余额前十名应收对象，应收款项产生的原因，是否具备商业实

质，余额前十名与前十大客户是否存在重大差异，若存在，请说明原因 

（1）应收款项产生的原因，是否具备商业实质 

应收账款均系销售货款，公司根据历史合作情况、客户信誉、资金实力、客

户付款能力对部分客户给予一定的信用额度和信用期，由此形成应收账款。2021

年上半年公司与前十大客户的交易均属于双方主营业务范围，具备完整的实物链、

业务链和资金链，销售业务真实、合理，具有商业实质。 

（2）应收账款余额前十名与前十大客户的差异及原因 

1）应收账款余额前十名客户情况如下表： 

单位：万元 

序号 客户名称 账面余额 
占应收账款余

额比例（%） 

是否为前十名

销售客户 

1 KBM Corporation 2,896.71 6.78% 是 

2 客户 A 2,232.40 5.23% 是 

3 客户 B 1,882.31 4.41% 否 

4 客户 C 1,700.26 3.98% 是 

5 江苏永伟精密工具有限公司 1,493.72 3.50% 否 

6 客户 D 1,408.00 3.30% 否 

7 客户 E 1,347.38 3.15% 否 

8 客户 F 1,217.19 2.85% 是 

9 客户 G 1,106.39 2.59% 是 

10 客户 H 1,097.13 2.57% 否 

合计 16,381.49 38.36%  

2）交易额前十大客户情况如下表： 
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单位：万元 

序号 客户名称 交易额 占营业收入比 
是否为前十名

应收账款客户 

1 KBM Corporation 12,389.62              9.88% 是 

2 客户 C 6,416.16                5.11% 是 

3 客户 I 5,900.49                4.70% 否 

4 客户 J 4,076.55                3.25% 否 

5 客户 K 3,998.67                3.19% 否 

6 客户 G 3,420.93                2.73% 是 

7 西安华山钨制品有限公司 3,419.47                2.73% 否 

8 客户 L 3,207.44                2.56% 否 

9 客户 A 2,964.07                2.36% 是 

10 客户 F 2,580.38                2.06% 是 

合计 48,373.78              38.57%  

① 交易额前十大客户未形成应收账款余额前十名的原因 

客户 I、客户 J、客户 K 及西安华山钨制品有限公司（公司联营企业），均为

公司粉末大客户，报告期内，这四家客户根据其经营需要较上年同期大幅增加了

粉末产品采购量，与公司交易额大幅增长，这四家客户长期保持与公司的合作，

信誉良好，付款及时。 

客户 L 主要采购公司锡精矿，公司对锡精矿等副矿销售一般采用预收款结

算方式。 

② 应收账款余额前十名未形成交易额前十大客户的原因 

客户 B、客户 E、客户 H 继续保持一定量的粉末产品采购，较上年同期有一

定幅度增长，公司对客户 B 和客户 H 分别增加了信用额度，2021 年上半年，这

三家客户销售额分别排十二名、十三名和十八名，公司于 9 月 30 日前陆续收回

货款。 

江苏永伟精密工具有限公司和客户 D 的应收账款，账龄为 2-3 年，因两公司

未履行付款义务，公司已分别计提了减值准备，并分别向人民法院起诉，公司

2021 年上半年与上述两家公司未发生交易，因此其未进入公司前十大销售客户

名单。 

（二）请结合应收账款余额前十名的信用情况说明坏账准备计提比例是否
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充分 

1. 应收账款坏账计提政策 

公司以预期信用损失为基础，进行减值处理并确认损失准备。 

预期信用损失，是指以发生违约的风险为权重的金融工具信用损失的加权平

均值。信用损失，是指公司按照原实际利率折现的、根据合同应收的所有合同现

金流量与预期收取的所有现金流量之间的差额，即全部现金短缺的现值。其中，

对于公司购买或源生的已发生信用减值的金融资产，按照该金融资产经信用调整

的实际利率折现。 

对于由《企业会计准则第 14 号——收入》规范的交易形成，且不含重大融

资成分或者公司不考虑不超过一年的合同中的融资成分的应收款项及合同资产，

公司运用简化计量方法，按照相当于整个存续期内的预期信用损失金额计量损失

准备。 

对于不含重大融资成分或者公司不考虑不超过一年的合同中的融资成分的

应收账款，公司运用简化计量方法，按照相当于整个存续期内的预期信用损失金

额计量损失准备。 

公司利用可获得的合理且有依据的信息，包括前瞻性信息，通过比较金融工

具在资产负债表日发生违约的风险与在初始确认日发生违约的风险，以确定金融

工具的信用风险自初始确认后是否已显著增加。 

于资产负债表日，若公司判断金融工具只具有较低的信用风险，则假定该金

融工具的信用风险自初始确认后并未显著增加。 

公司以单项金融工具或金融工具组合为基础评估预期信用风险和计量预期

信用损失。当以金融工具组合为基础时，公司以共同风险特征为依据，将金融工

具划分为不同组合。 

公司在每个资产负债表日重新计量预期信用损失，由此形成的损失准备的增

加或转回金额，作为减值损失或利得计入当期损益。对于以摊余成本计量的金融

资产，损失准备抵减该金融资产在资产负债表中列示的账面价值；对于以公允价

值计量且其变动计入其他综合收益的债权投资，公司在其他综合收益中确认其损

失准备，不抵减该金融资产的账面价值。 

按组合计量预期信用损失的应收款项 
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1）具体组合及计量预期信用损失的方法 

项目 确定组合的依据 计量预期信用损失的方法 

银行承兑汇票 

票据类型 

参考历史信用损失经验，结合当前状况以及对未来经济状

况的预测，通过违约风险敞口和整个存续期预期信用损失

率，计算预期信用损失 
商业承兑汇票 

应收账款—账

龄组合 
账龄 

参考历史信用损失经验，结合当前状况以及对未来经济状

况的预测，编制应收账款账龄与整个存续期预期信用损失

率对照表，计算预期信用损失 

应收账款—合

并范围内往来

组合 

客户类型 

参考历史信用损失经验，结合当前状况以及对未来经济状

况的预测，通过违约风险敞口和整个存续期预期信用损失

率，计算预期信用损失 

2）应收账款——非合并范围内往来组合的账龄与整个存续期预期信用损失

率对照表 

账龄 应收账款预期信用损失率(%) 

1 年以内（含，下同） 5 

1-2 年 10 

2-3 年 20 

3-5 年 50 

5 年以上 100 

2. 请结合应收账款余额前十名的信用情况说明坏账准备计提比例是否充分 

                                                      单位：万元 

单位名称 

2021 年 6 月 30 日 

余额 

期后回款 

（截止 9 月 30 日） 
信用政策 

账面余额 
坏账 

准备 

期后 

回款 

回款 

比例 
授信额度 信用期 

KBM 

Corporation 
2,896.71 144.84 2,896.71 100.00% 3,900.00 

T/T 45

天 

客户 A 2,232.40 111.62 2,223.80 99.61% 2,500.00        

年底清

零，加价

销售 

客户 B 1,882.31 94.12 1,661.98 88.29% 2,345.00        90 天 

客户 C 1,700.26 85.01 1,700.26 100.00% 1,800.00 75 天 

江苏永伟精密

工具有限公司 
1,493.72 1,493.72 85.88 5.75% 

  

客户 D 1,408.00 518.75 
    

客户 E 1,347.38 67.37 1,347.38 100.00% 1,500.00 60 天 

客户 F 1,217.19 60.86 661 54.31% 3,120.00 
T/T 90

天 

客户 G 1,106.39 55.32 1,106.39 100.00% 1,700.00 75 天 
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客户 H 1,097.13 54.86 674.74 61.50% 1,196.34 75 天 

合计 16,381.49 2,686.47 12,358.14 75.44% 18,061.34      
 

公司每年年初根据客户信用情况和历史交易量设定信用额度和信用期，国内

客户信用期一般为 60-90 天，国外客户信用期一般为 T/T 60-90 天，对少数几个

公司对其销售定价略高的客户信用期会长些，另外对有些客户则采取预收货款方

式；上半年，部分客户采购量较上年同期大幅增长,公司对年初确定的客户授信

进行了调整。 

除客户 D、江苏永伟精密工具有限公司，其他公司应收账款余额均在公司授

予的信用额度内，且期后回款良好，因此按照账龄组合计提坏账。 

客户 D 应收款项设有土地抵押权，且抵押资产评估价值超过应收账款余额，

因此按照账龄组合计提坏账。 

江苏永伟精密工具有限公司应收款项已单项计提坏账准备。 

综上，根据公司客户信用执行情况，结合期后回款，公司对应收账款坏账准

备计提比例充分。 

问题三、你公司预付款项期末余额为 1.10 亿元，期初余额为 0.21 亿元。请

说明预付款项激增的原因与合理性，说明预付对象前五名的名称、预付的原因、

必要性，相关款项是否存在损失的可能性。 

公司回复： 

（一）请说明预付款项激增的原因与合理性 

2021 年 6 月末预付账款 11,138.53 万元，较年初增加 8,921.84 万元，增幅

402.48%，系预付钨精矿和仲钨酸铵钨原料款所致。2021 年上半年，随着全球疫

情形势逐步好转，世界经济呈现复苏态势，国内经济持续稳定恢复、稳中向好，

钨原料价格稳步上涨，公司钨产品销售订单饱和，采购部适时掌握钨价变化，采

购钨精矿和仲钨酸铵原材料。 

由于上半年钨产品销售量同比大幅增长，且钨原料价格处于上涨期，供应商

惜售心理显著，公司以预付款方式订购了一定数量钨精矿和仲钨酸铵原料，明确

供应商交货时间，目的是保证采购合同正常履行，锁定交易价格，确保销售订单

需求，导致上半年预付账款较年初大幅增加。交易双方按合同条款预付款、交货、
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开具发票结算，抵销预付货款，采购业务具备完整的实物链、业务链和资金链，

具备合理性。 

（二）说明预付对象前五名的名称、预付的原因、必要性，相关款项是否存

在损失的可能性 

2021 年上半年预付账款期末余额前五名情况如下： 

                                                    单位：万元 

供应商名称 交易标的  期末余额 

占预付账

款余额比

例 

期后采购抵

预付款 

（截止 9 月

30 日） 

预付款 

抵销比例 

供应商 A 仲钨酸铵 5,009.72 44.98% 5,009.72  100.00% 

供应商 B 仲钨酸铵 3,524.71 31.64% 3,524.71  100.00% 

供应商 C 钨精矿 1,444.10 12.96% 1,444.10              100.00% 

国网江西省电力有限

公司赣州供电分公司 
电费 230.00 2.06% 

 
 

供应商 D 钨精矿 90.75 0.81% 
 

 

小计 
 

10,299.28 92.45% 9,978.53                 96.89% 

预付钨原材料采购款原因和必要性详见三（一）1 点之说明。钨行业惯例中，

钨原料采购一直以预付账款或货到付款的方式结算，在上半年钨原料持续上涨，

供应商惜售情况下，为了满足生产需求，公司对供应商 A、供应商 B 和供应商 C

分别签订了预付款结算方式的合同，使得公司预付账款供应商集中度高，上半年

前五名预付账款小计 10,299.28 万元，占预付账款余额 92.45%，且第一名、第二

名和第三名供应商均已在期后按合同时间约定交货并抵销完预付款。 

预付国网江西省电力有限公司赣州供电分公司 230 万元，系根据赣供城南 

2020（26）号国网江西省电力有限公司赣州供电分公司城供电中心《关于做好智

能用电推广及费控应用的通知》之规定,电力用户“先购电后用电，购多少用多少”，

为了确保电费可用余额充足，不因断电影响正常生产，子公司赣州澳克泰工具技

术有限公司采取预付电费方式。 

供应商 D 系钨原料供应商，预付款 90.75 万元账期达 1-2 年，2021 年 4 月该

单位出具“承诺函”，但未按“承诺函”履行还款义务，公司已于 2021 年 9 月起诉

该公司，第三季度对此笔预付款已单项计提了坏账准备。 
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问题四、你公司存货中库存商品期末余额为 9.54 亿元。 

（一）请说明库存商品增长的原因，请结合产品价格说明存货跌价准备计

提比例确认的依据，说明计提是否充分。 

（二）库存商品存货跌价准备其他增加 0.16 亿元，请说明产生的原因与合

理性。 

公司回复： 

（一）请说明库存商品增长的原因，请结合产品价格说明存货跌价准备计

提比例确认的依据，说明计提是否充分。 

1. 库存商品增长的原因 

截至 2021 年 6 月 30 日，公司库存商品构成及变化情况表： 

                                         单位：万元/吨 

存

货

项

目 

期末 期初 
数量变动 

情况 

金额变动 

情况 

结存单价 

变动情况 

数量 金额 

结

存

单

价 

数量 金额 

结

存

单

价 

变动 

数量 

变动 

比例 

变动

金额 

变动

比例 

变

动

金

额 

变动 

比例 

钨

精

矿 

1,637

.50      

10,77

5.32       

6.5

8          

1,819

.56  

10,98

9.26  

6.0

4  

-182.

06  

-10.0

1% 

-213.9

4  

-1.95

% 

0.5

4  

8.95

% 

锡

精

矿 

301.1

8  

2,402.

05  

7.9

8  

113.8

1  

640.7

1  

5.6

3  

187.3

7  

164.6

3% 

1,761.

34  

274.9

0% 

2.3

5  

41.6

7% 

铜

精

矿 

116.0

4  
40.36  

0.3

5  
92.64  29.09  

0.3

1  
23.40  

25.26

% 
11.27  

38.74

% 

0.0

4  

12.9

0% 

仲

钨

酸

铵 

408.1

9  

5,204.

14  

12.

75  
59.89  

672.3

1  

11.

23  

348.3

0  

581.5

7% 

4,531.

83  

674.0

7% 

1.5

2  

13.5

7% 

氧

化

钨 

747.5

0  

10,18

4.31  

13.

62  

368.7

0  

4,654.

50  

12.

62  

378.8

0  

102.7

4% 

5,529.

81  

118.8

1% 

1.0

0  

7.92

% 

钨

粉 

361.7

4  

6,436.

66  

17.

79  

315.5

0  

5,251.

20  

16.

64  
46.24  

14.66

% 

1,185.

46  

22.58

% 

1.1

5  

6.91

% 

碳 665.8 11,68 17. 622.0 10,20 16. 43.84  7.05 1,485. 14.57 1.1 7.02
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化

钨

粉 

7  5.94  55  3  0.14  40  % 80  % 5  % 

硬

质

合

金 

1,380

.87  

44,98

4.11  

32.

58  

1,190

.16  

42,43

5.32  

35.

66  

190.7

1  

16.02

% 

2,548.

79  

6.01

% 

-3.

08  

-8.63

% 

其

中

：

章

源

合

金 

850.9

0  

19,09

0.75  

22.

44  

759.7

2  

18,56

8.85  

24.

44  
91.18  

12.00

% 

521.9

0  

2.81

% 

-2.

00  

-8.21

% 

澳

克

泰

合

金 

529.9

7  

25,89

3.36  

48.

86  

430.4

4  

23,86

6.47  

55.

45  
99.53  

23.12

% 

2,026.

89  

8.49

% 

-6.

59  

-11.8

8% 

其

他

产

品 

278.1

4  

3,686.

57  

13.

25  

256.6

9  

3,529.

34  

13.

75  
21.45  

8.36

% 

157.2

3  

4.45

% 

-0.

50  

-3.60

% 

小

计 

5,897

.03  

95,39

9.46   

4,838

.98  

78,40

1.87   

1,058

.05  

21.87

% 

16,99

7.59  

21.68

%   

公司库存商品期初数量 4,838.98 吨，期末数量 5,897.03 吨，期末较期初增加

1,058.05 吨，增幅 21.87%；库存商品期初余额 78,401.87 万元，期末余额 95,399.46

万元，期末较期初增加 16,997.59 万元，增幅 21.68%。主要系前段产品（原料）

仲钨酸铵及氧化钨库存增加所致，其中，仲钨酸铵库存数量增加 348.30 吨，增

幅 581.57%，账面余额增加 4,531.83 万元，增幅 674.07%；氧化钨库存数量增加

378.80 吨，增幅 102.74%，账面余额增加 5,529.81 万元，增幅 118.81%。 

2021 年上半年，随着全球疫情形势逐步好转，世界经济呈现复苏态势，国

内经济持续稳定恢复，钨产品市场行情也有所回暖，2021 年上半年，公司销售

量和销售收入同比增幅较大，公司各类钨深加工成品完成销售数量 5,424.77 吨，

实现钨深加工产品销售收入 118,269.62 万元，较 2020 年上半年的 3,538.16 吨和

75,228.73 万元分别增加了 1,886.61 吨和 43,040.89 万元，增长幅度分别为 53.32%

和 57.21%。钨精矿价格持续走高，下游客户需求持续增加，为满足生产需求，



17 
 

和部分供应商签订了长单采购合同，增加原材料钨精矿、仲钨酸铵以及中间产品

氧化钨的库存备货，确保原料供应充足。另外，钨产品价格上涨也造成库存商品

结存成本有所增加。 

2. 请结合产品价格说明存货跌价准备计提比例确认的依据，说明计提是否

充分 

（1）存货可变现净值的确定依据 

资产负债表日，存货采用成本与可变现净值孰低计量，按照存货类别成本高

于可变现净值的差额计提存货跌价准备。直接用于出售的存货，在正常生产经营

过程中以该存货的估计售价减去估计的销售费用和相关税费后的金额确定其可

变现净值；需要经过加工的存货，在正常生产经营过程中以所生产的产成品的估

计售价减去至完工时估计将要发生的成本、估计的销售费用和相关税费后的金额

确定其可变现净值；资产负债表日，同一项存货中一部分有合同价格约定、其他

部分不存在合同价格的，分别确定其可变现净值，并与其对应的成本进行比较，

分别确定存货跌价准备的计提金额。 

（2）存货减值测试的关键假设和参数（包括销售价格、销售费率、项目税率

等）及其变化情况、原因，具体减值测试过程 

1）库存商品 

库存商品可直接用于出售，以库存商品的估计售价减去估计的销售费用和相

关税费后的金额确定其可变现净值，并与其对应的成本进行比较，确定存货跌价

准备的计提金额。 

①估计售价 

有合同约定售价的，根据合同约定单价作为估计售价；不存在合同约定售价

的，按照各类别产品各期 12 月平均销售价格或各期末资产负债表日市场价格（来

自亚洲金属网）确定其估计售价，并考虑资产负债表日后存货售价的变动情况。 

②估计的销售费用和相关税费 

估计的销售费用率=当年度销售费用/当年度营业收入，估计的相关税费率=

当年度与经营相关的税金及附加/当年度营业收入。 

估计的销售费用=估计售价×估计的销售费用率，估计的相关税费=估计售价

×估计的相关税费率。 
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（2）截至 2021 年 6 月 30 日，公司库存商品跌价测算过程如下 

                                        单位：万元/吨 

存货项目 

期末结存 销售

变现

价 

销售变

现金额 

预计销

售费用 

预计相

关税费 

可变现净

值 

存货跌

价准备

余额 
数量 金额 

钨精矿 1,637.50 
10,775.3

2 
8.73  

14,293.7

5 
118.64 34.3 14,140.81 - 

锡精矿 301.18 2402.05 15.93  4,797.58 39.82 11.51 4,746.25 - 

铜精矿 116.04 40.36 5.22  606.06 5.03 1.45 599.58 - 

仲钨酸铵 408.19 5,204.14 13.41  5,472.68 45.42 13.13 5,414.13 - 

氧化钨 747.50 
10,184.3

1 
15.04  

11,245.5

2 
93.34 26.99 11,125.19 - 

钨粉 361.74 6,436.66 18.01  6,513.57 59.70 17.24 6,436.63 0.03 

碳化钨粉 665.87 
11,685.9

4 
17.76  

11,827.1

0 
209.99 28.36 11,588.75 97.19 

硬质合金 1,380.87 
44,984.1

1 
27.56  

38,057.2

8 
2,370.92 67.27 35,619.09 9,365.02 

其中： 

章源合金 
850.9 

19,090.7

5 
22.38  

19,041.3

4 
181.82 52.57 18,806.95 283.80 

澳 克 泰 合

金 
529.97 

25,893.3

6 
35.88  

19,015.9

4 
2,189.10 14.70 16,812.14 9,081.22 

其他产品 278.14 3,686.57 10.47  2,913.51 84.49 5.16 2,823.86 862.71 

合计 5,897.03 
95,399.4

6 
  

95,727.0

5 
3,027.35 205.41 92,494.29 

10,324.9

5 

公司上半年库存商品增加主要集中在仲钨酸铵及氧化钨等前段产品，这些产

品属于产业链原料端产品，公司库存商品存货跌价计提主要是子公司赣州澳克泰

硬质合金产品，由于钨产品价格持续上涨，后端精深加工产品价格也有所上涨，

子公司赣州澳克泰业绩持续向好，部分产品已经实现毛利，之前涂层刀片及棒材

产品已足额计提存货跌价准备，根据存货跌价准备测算，部分产品实现存货跌价

准备回冲。 

综上，公司严格按照《企业会计准则》的相关规定，结合公司自身存货情况，

区分不同类别的存货分别确定其可变现净值，按存货的成本与可变现净值孰低对

存货项目计提了存货跌价准备。存货跌价准备的计提金额是准确的，计提依据是

充分且合理的。 

（二）库存商品存货跌价准备其他增加 0.16 亿元，请说明产生的原因与合
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理性。 

上半年存货跌价准备情况如下： 

单位：万元 

项目 期初余额 
本期增加金额 本期减少金额 

期末余额 
计提 其他 转回或转销 其他 

在产品 1,578.21 343.43 0.00 0.00 1,578.21 343.43 

库存商品 10,983.86 301.55 1,578.21 2,538.68 0.00 10,324.95 

合计 12,562.07 644.98 1,578.21 2,538.68 1,578.21 10,668.38 

库存商品存货跌价其他增加 1,578.21 万元，在产品其他减少 1,578.21 万元，

原因是期初在产品完工结转为库存商品，相应结转期初在产品跌价准备，列示方

式和以往年度审计保持一致，具备合理性。 

 

特此公告。 

 

 

崇义章源钨业股份有限公司 

                                         2021 年 10 月 16 日 
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