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朗姿股份有限公司 

2021 年 11 月 1 日投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2021-010 

投 资 者 关

系 活 动 类

别 

 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参 与 单 位

名 称 及 人

员姓名 

财通基金：贾亚楠；大成基金：李燕宁；方正富邦：何萍；沣京

资本：王世超；光大永明：王申璐；国寿养老：高媛媛；国寿资

产：朱双静；弘毅远方：胡晓彤；华安证券：陈媛；华夏久盈：

肖桂东；建投自营：张咏梅；建信养老：李平祝；民加资本：陈

洁馨、关键；农银汇理：李蕾；平安养老：李歌阳；前海人寿：

吴天歌；上银基金：纪晓天；太平养老：唐婉珊；天风资管：王

艺玲；天弘基金：张秀磊；通晟资产：张烨；希瓦基金：程夏颖；

易方达：余欣鑫；志开投资：王龙；宽潭资本：朱一泓；红骅投

资：陈佳；国金证券：张帆；方正富邦：姚轩杰；大家资产：胡

筱；财通资管：赵雯；浙商证券：王长龙、周明蕊 

时间 2021 年 11 月 1日上午 10:30 

地点 电话会议 

上 市 公 司

接 待 人 员

姓名 

副总经理、董事会秘书：王建优 

投 资 者 关

系 活 动 主

要 内 容 介

绍 

朗姿股份于 2021 年 10 月 30 日发布了《朗姿股份有限公司

2021 年第三季度报告》，公司董事会秘书王建优先生就公司前三

季度各项业务的经营情况做了简要介绍，并就投资者关注的公司

各业务板块发展情况进行了解读，主要沟通内容汇总纪录如下： 



 1、请介绍一下 2021 年前三季度公司整体经营情况。 

回复：2021 年前三季度，公司整体营业收入为 265,070.77 万元，

同比增长 32.75%；归属于上市公司股东的净利润为 15,801.61

万元，同比增长 216.07%；基本每股收益为 0.3571 元/股，同比

增长 214.35%。 

随着疫情减弱，时尚女装和绿色婴童业务基本回归常态，并

且女装产品结构和渠道布局调整加快推进，线上业务规模持续提

升；同时，公司医美机构不断增加，医美业务收入持续保持强劲

增长。其中，时尚女装业务实现营业收入 121,493.09 万元，同

比增长 41.40%；医疗美容业务实现营业收入 82,101.75 万元，同

比增长 37.37%；绿色婴童业务实现营业收入 61,475.93 万元，同

比增长 14.27%。 

 

2、公司前三季度女装增幅超过 40%，收入超 12 亿，业绩恢复较

好，想请问公司今年对女装业务做了哪些调整？ 

回复：2021 年前三季度，公司女装业务实现营业收入 121,493.09

万元，同比增长 41.40%，较 2019 年同期相比增幅为 13.55%。收

入的增长，首先来自于随着疫情的减弱，公司女装业务基本恢复

常态。其次，女装业务也从以下几个方面进行了有力的调整和提

升：1）服装设计更趋年轻化、时尚化；2）企划和营销策略的优

化，快反能力得到持续提升；3）主品牌的升级和高性价比品牌

的不断推出；4）品牌推广活动和顾客管理水平的进一步提升；5）

渠道优化调整和市场进一步下沉；6）全渠道运营加速，线上业

务的快速提升。 

 

3、请介绍一下医美监管政策趋严的情况下，公司采取了哪些应

对措施？公司未来医美业务发展战略规划是否会有变动？  

回复：2021 年初截至目前，公司医美业务积极落实年初制定的发

展计划，新设机构数量持续增加，业务收入规模快速增长；公司



已累计投资设立 5 只医美产业并购基金，并购基金总规模超 20

亿元，其中公司已累计投资超过 5亿元。 

公司医美业务秉持“安全医美、口碑医美、品质医美”的经

营理念，始终坚守医疗本质，强化医疗服务质量和安全管理，依

法合规执业，防范医疗纠纷和安全风险，为顾客提供领先的医疗

技术和优质服务。随着国内多部门医美监管政策和措施的逐步落

实，公司更加重视医美业务的合规性工作。如近期公司重点开展

的工作有：1）公司医疗委员会于 2021 年 8月份启动了集团医美

医疗质量与安全检查工作，对集团下属各医疗机构的医疗安全制

度、流程类、医疗安全管理、安全技能掌握情况、安全设施设备

配备、医疗安全行为等工作情况进行了大规模检查和现场指导；

2）成立朗姿医美培训中心，通过短期和长期相结合的人才培养

方式，开展多种形式的培训学习活动，医美人才培训体系更加系

统化；3）针对新的医美广告法，及时进行内部检查，从集团法

务和医美业务层面分层对营销广告的内容和发布进行严格把关。 

 

4、请介绍一下公司医美业务新老机构的发展情况。 

回复：2021 年前三季度，随着医美机构的不断开设，公司医美业

务整体表现为成熟机构收入规模和盈利水平持续上升，盈利能力

整体保持稳定；次新和新设机构业务规模快速增长，盈利能力持

续改善。其中，医美业务老机构实现营业收入 61,111.64 万元，

同比增长 60.04%，实现净利润 7,367.19 万元，同比增长 37.89%，

净利润率为 12.06%，其中按去年同口径老机构的净利润率为

13.44%，与上年同期基本持平。 

 

5、请介绍一下公司米兰柏羽与晶肤医美总院的经营业绩及其两

个医美品牌的发展情况。 

回复：2021 年前三季度，米兰柏羽总院实现营业收入 34,757.53

万元，同比增长 20.18%；实现净利润 4,836.50 万元，同比增长



5.59%。截止目前，米兰柏羽事业部拥有 3家综合性医美医院及 1

家门诊部。2021 年前三季度，米兰柏羽事业部整体实现营业收入

51,965.57 万元，同比增长 33.24%；实现净利润 1,599.61 万元，

因新设医院高新米兰尚处于初始运营阶段，拉低了整体利润。 

2021 年前三季度，晶肤医美总院实现营业收入 5,492.12 万

元，同比增长 29.91%；实现净利润 1,262.24 万元，同比增长

85.24%。截至目前，晶肤医美事业部共拥有 18 家医美诊所和门

诊机构。2021 年前三季度，晶肤医美事业部整体实现营业收入

18,703.88 万元，同比增长 60.06%；实现净利润 1,044.86 万元，

同比增长 7.20%，同样受新设机构影响，业绩增长不明显。 

 

6、请介绍一下西安高一生的经营情况及未来发展趋势。 

回复：2021 年前三季度，西安高一生实现营业收入 10,171.63

万元，同比增长 22.88%。净利润有所下滑，主要源于材料成本占

比及固定摊销成本的上升。总体而言，西安高一生随着升级改造

后功能升级、客户体验环境的改善，在克服了阶段性疫情的影响

后，借鉴米兰柏羽的管理经验，未来会有较大的成长空间。 

 

7、请问第三季度疫情下，公司医美业务恢复情况如何？ 

回复：2021 年第三季度，受 8月份疫情影响，成都地区机构受到

短暂影响；西安地区因为全运会的召开，疫情管控措施严格，医

美机构也受到短期停业的不同程度影响。目前，前述疫情的影响

已消除，但全国不同地区疫情的反复，不可避免会对当地的疫情

管控和生产经营造成一定影响，公司医美机构一定会在响应国家

号召、确保客户安全、降低疫情传播风险的前提下开展医美业务，

并通过线上业务的开展弥补线下业务的短暂不足。 

 

8、请介绍一下朗姿医美与九州通达成的战略合作情况。 

回复：2021 年 10 月 18 日，朗姿股份旗下全资子公司朗姿医疗管



理有限公司与九州通医药集团股份有限公司（以下简称“九州

通”）宣布达成战略合作，双方将整合各自优势资源，共同打造

更规范、更高效、更健康的医美服务平台，就药品和耗材的集中

配送等内容签署战略合作协议。朗姿医美立足区域性医美业务优

势，稳步推进和快速打造国内可复制的医美经营模式。此次朗姿

医美携手九州通，将充分发挥九州通在普药普耗品种高满足率及

冷链配送等优势，提升朗姿医美旗下机构的药品及耗材精细化管

理。期望通过其一站式采购服务平台，优化机构采买流程，加快

产品到库时间，实现合作共赢，也进一步提高消费者的满意度。 

附 件 清 单

（如有） 

无 

日期 2021 年 11 月 1日 

 


