
证券代码：002424                         证券简称：贵州百灵 

 

贵州百灵企业集团制药股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2021-002 

投资者关系活动

类别 

 

☑特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

国联证券        赵悦伊 

杭州象树资产     沈琪 

上海混沌投资（集团）有限公司    戴惟 

同花顺        张文 

先文基金       谷加俊 

中铸控股       张莹磊 

浦东围协       罗时平 

杭州泰圣投资   杜奇 

尚尚签         李骁 

上海石雀           方超明 

信达证券           滕璋  

21 世纪经济报道    张赛男    

兴业证券          冯丽霞 

上海长富投资      叶日福  

绍兴睿源投资      王菁 

一树资本          李化 

蜂投基金          陈正标 

上海银行总行营业部     解丛 黄立军 



禹慧（上海）投资      陈光 

思勰投资      胡碧莹 

福州方略资产   赵求实 

众奂投资      项潘龙 

时间 2021 年 11 月 4 日 15：00—17：00 

地点 上海市普陀区同普路臣风大厦 

上市公司接待人

员姓名 

公司董事、董事会秘书、总经理牛民先生，研发总监夏文先生，

证券事务代表陈智先生 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

一、公司董事、董事会秘书、总经理牛民先生向参会人员介绍

公司生产经营、投资项目、建设项目等情况。 

二、研发总监夏文先生向参会人员介绍公司研发体系、研发项

目等情况。 

三、交流问答环节 

1、关于公司营销网络建设情况和下一步的工作重点是什么？ 

回复：强大的渠道管理和终端覆盖是公司的核心优势之

一，公司已建立一支专业化的营销团队，随着多年的市场打造

和沉淀，公司已完成全国 32 个省、市及自治区营销网络的覆

盖，积极推进 OTC 和处方药的市场推广和学术推广工作。公司

通过对市场终端客户需求情况的不同，结合公司产品的特点，

针对各等级医院、单体药店、连锁药店、诊所和基层医疗机构，

通过做好渠道细分规划，积极推进各渠道团队的建设，加大产

品的学术推广及培训体系的建设，制订出适合不同市场的销售

方式和激励政策，通过深入贯彻一、二级分销制，有效利用商

业公司网络等方式，加强自建销售队伍的发展。公司专业化的

营销团队对企业文化高度认同，经验丰富，队伍稳定。在我国

医疗体制改革的大环境下，优秀的营销团队是公司实现销售不

断增长的直接动力。 

公司已在全国各省、市、地区建立了 3,200 余家一、二级



商业，同时受两票制的影响，商业合作渠道已下沉到部分县域

商业公司。公司与全国 80%以上的终端客户建立了业务关系，

全国终端客户已超过 47 万家，同时签约终端 VIP 客户 8.5 万

余家，其中开发二级以上医院 4,500 多家，三级医院 1,600 多

家；公司与全国百强以及各省十强的连锁药房和县域连锁都建

立了不同程度的合作，合作门店数超过 18 万家，特别是强化

了跨省连锁的战略合作，大部分跨省连锁已建立合作关系。公

司近年顺应国家医改政策，向下延伸至县级医院和基层医疗机

构，积极拓展基层医疗市场。公司在基层医疗服务机构的开发

上已突破 10万家。公司自建的营销队伍在渠道上进行了细分、

强化管理和培训后，综合能力得到进一步提升，实现了良好快

速的发展，促进公司产品更深和更广的覆盖，为公司今后的销

售增长奠定了基础。 

营销工作的重点一方面是继续深化市场拓展的力度，加快

终端的开发工作，持续挖掘现有主导产品潜力，积极培育新的

经济增长点，积极从“开源”端促进业绩增长；另一方面是持

续加强营销体制改革和创新，以公司内控管理体系和管理制度

为基本要求，将控费工作全面推进，从“节流”端提升公司盈

利能力。通过各项措施，确保今天营销工作的顺利完成。 

 

2、目前苗药的竞争格局是怎样的？ 

回复：目前苗药生产企业主要集中在贵州，经过多年的发

展，苗药产业已成为民族药中销售规模最大的产业。我公司拥

有 17 个独家苗药产品，涵盖的细分市场最广泛，剂型也是最

丰富的，在苗药的产业化推进的过程当中，公司也是最早的践

行者。公司将继续推进核心竞争力建设工作，实现我们在产能

规模、市场拓展、品种整合、科技创新等各方面的优势，来进

一步的增强我们苗药龙头的地位。 



 

3、关于原材料价格波动，公司有什么具体措施？ 

回复：为合理控制成本，公司一方面加强市场价格监控及

分析，合理安排库存及采购周期，通过内部资源整合，搭建大

宗原材料采购平台实现部分原辅材料及包装材料集中采购，降

低采购成本；另一方面，公司积极推行成本管理，加强生产规

划，通过提高生产预测准确性，扩大原材料集中采购，使资源

优化，以降低生产制造成本。同时公司以“生态苗药”为抓手

开展的中药材种植业务，通过合作方式，建立了多个核心药材

基地，在贵州多地建立起了吉祥草、虎耳草、山银花、灯盏花、

白及、银杏等多种药材种植推广基地 20余万亩。 

 

4、关于糖宁通络的推广工作，公司有什么计划？ 

回复：糖宁通络是公司通过合作方式获得的苗药产品，在

收购前期进行了大量的调研工作。公司获得该苗药验方后，遂

即将其申报为医疗机构制剂进行临床使用和研究开发工作，即

公司重点推广项目糖宁通络项目。公司先后通过中国医学科学

院药用植物研究所研究、香港大学、中国人民解放军总医院

（301 医院）等研究机构对糖宁通络开展研发工作。 

目前糖宁通络开发模式分为：自建医院和合作开发。自建

模式：公司已在贵州省贵阳市、湖南省长沙市建设了贵州百灵

中医糖尿病医院。合作模式：糖宁通络已在贵州省、湖南省、

内蒙古自治区和广西壮族自治区获得《医疗机构制剂注册批

件》，同时公司已和中国人民解放军总医院、广东省中医院、

北京广安门医院、云南省中医医院、山东第一医科大学附属省

立医院、福建中医药大学附属第二人民医院、南通大学附属医

院等医疗机构达成合作关系。下一步公司将加快合作医院医疗

机构制剂的申报工作，以及后续的医保申报、调剂使用等工作，



近一步扩大糖宁通络的适用范围。  

2021 年 2 月，由厦门大学附属第一医院和公司共同承担

的“苗药糖宁通络片防治糖尿病及视网膜并发症的多中心临

床研究和机制探讨”研究课题，获得国家中医药管理局批复

（国中医药科技函〔2021〕18 号），正式成为国家级科研课题。

此次多中心临床研究将由厦门大学附属第一医院及公司为联

合项目承担单位，联合北京、上海、四川、福建等多地医疗机

构及权威专家，按照随机、双盲、安慰剂对照、平行、多中心

的循证医学方式，开展糖宁通络对糖尿病及视网膜病变的临床

疗效及安全性、探索糖宁通络对糖网超早期危险因素的预防机

制等三项研究。项目旨在更广更深地推进糖宁通络针对糖尿病

及视网膜病变的临床研究应用，以扎实的临床数据为基础，加

快填补临床治疗及预防用药空白，为更多糖尿病及糖网患者服

务。2020 年 7 月，公司与南通大学附属医院共同参与开展糖

宁通络片及乳膏治疗糖尿病足病的临床研究，该研究将为糖宁

通络治疗糖尿病足病患者提供有效的临床证据，客观公正地反

映糖宁通络临床疗效，让更多糖尿病足病患者通过糖宁通络而

获益。 

 

5、关于公司产能扩建的建设情况 

回复：公司 2020 年开始建设的扩能技改项目（前提取三

车间及配套工程项目），建成后也将近一步增加公司的前提取

产能，补足公司生产环节的瓶颈，确保公司实现高起点、高标

准、高效率的提取工艺技术，进一步提高公司核心竞争力，该

项目预计将在 2021 年底释放部分产能，剩余项目预计将在

2022 年完成建设，项目全部建成后，公司将新增 3.5 万吨/每

年的前处理能力，存量加增量公司的前处理能力将达到 6万吨

/每年。同时公司也在对生产线持续改进和提升生产效率，对



标国内先进生产工艺水平，加快引进和换代新一代智能化、自

动化生产线系统，以适应和满足公司产品开发和业务创新战略

需要。做好产能扩建工作，一方面是保障公司产品的稳定供应，

另一方面是为公司做的品种整合，例如北京亚东制药的品种合

作，提供更好的生产能力支撑。 

附件清单（如有） 无 

日期 2021 年 11 月 8日 

 


