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董事、副总经理、董事会秘书   尤丹红女士 

证代助理                     唐敏女士 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

本次会议的主要内容是对宁波博汇化工科技股份有限公司（以下

简称“公司”）整体经营情况及未来规划的了解，具体如下： 

1、公司环保芳烃油产品的应用情况？ 

公司生产的普通环保芳烃油具有无色、无味、无毒、耐光性、无

荧光和优良的安定性，可广泛应用于日化、纺织、化纤、橡胶、工业

润滑等领域，具体情况如下： 

A、日化用品：用于药膏、口红、冷霜、日晒液、手霜，婴儿用

油及洗浴用油、药品加工、医用胶带、护发产品、牙膏等加工的载体

原料； 

B、化纤、纺织：可用作化纤油剂、纺织纤维加工稀释剂等的原

料，还可用作纺织时的润滑剂、溶剂及冷却剂，可使纤维及织物柔软

光亮，同时可应用于纺织机械润滑； 



C、塑料及橡胶：可用于改善橡胶的弹性、柔韧性、易加工性、

易混炼性等特性，同时环保芳烃油具有环保性和良好的着色性能，可

适用于浅色及较鲜艳塑料及橡胶的制品中； 

D、工业润滑：用作工业润滑油原料时可提升液压油、工业齿轮

油、汽轮机油、金属切削液、化纤助剂、压缩机油的产品质量，以满

足机械对低倾点润滑油油品的需求以及延长机械寿命的要求。 

2、公司的竞争优势？ 

公司是国内燃料油深加工领域综合实力较强的企业之一。公司产

品在色度、稳定性等指标方面领先竞争企业，公司以可靠的产品质量

和持续的研发能力与下游客户建立起了长期合作关系，拥有完善的营

销网络和下游渠道，具有较强的行业影响力。公司 40 万吨环保芳烃

油于 2021 年 6月底正式投产，扩大了公司的经营和生产规模，优化

产品结构，将进一步增强公司综合竞争力，对公司的长期经营发展起

到积极作用。公司的竞争优势主要体现在以下方面： 

（1）深加工技术领先优势 

公司自从 2005 年成立以来，坚持以技术研发为导向，高度重视

技术研发在生产中的应用。公司掌握了“连续重芳烃抽提工艺技术”、

“间歇式重芳烃抽提工艺技术”，在同样的生产条件下，能够有效缩

短加工时间，减少能源消耗，减少环境危害。通过两种技术组合使用，

还能够实现对于燃料油的多段分离。产品在饱和烃含量、凝点、闪点

及芳烃含量等重要指标上处于领先地位，工艺技术在颜色和油收率两

项上面具有独特的优势，在使用同样的原材料的情况下，分离出更加

丰富的产品，同样的产品的结构也更加稳定，更受客户欢迎。 

同时公司引进国内首套荷兰皇家壳牌公司高压加氢异构脱蜡处

理专利工艺技术，生产的环保芳烃油产品不仅具有传统芳烃油闪点

高、耐高温、抗老化等特点，而且还具有稠环芳烃的含量低、对环境

的污染少等优势，进一步促进了公司产品的多样化、多元化，扩展了

客户市场。 

（2）专业化服务优势 



公司通过长期提供专业化的服务，在行业内积累了良好的口碑。

重芳烃下游客户对于芳烃类产品的品质往往有较高的要求，不同的沥

青、橡胶产品对于助剂的色泽、稳定性均有不同的指标，公司在长期

合作中针对客户的需求，对产品进行了优化，更加符合下游产品的组

成需要。同时，优质的服务水平，又成为公司进一步拓展业务的有利

保障，公司在拓展新客户时，通过行业内的相互介绍推荐、宣传品牌，

大大减少了建立互信关系的成本。 

（3）区位优势 

目前芳烃系列产品生产和使用主要区域集中在华东和华南地区，

普通环保芳烃油的使用主要区域也集中在华东和华南地区。华东和华

南地区，沿海城市众多，城市规模较大，基础设施完善，并且均具有

良好的大型港口，对于具有大宗散货性质重芳烃产品、普通环保芳烃

油产品和原材料，海运为主的运费优势明显。尤其是围绕着长江沿岸

的江苏、浙江和上海是我国华东地区重要的石化产业重镇，是石化产

品物流储运的重要区域。环渤海、长三角、东南沿海、珠三角等大港

口群中，长三角地区港口群货物吞吐量最大，化学品物流为其主业。

随着上海化工园区、南京化工园区和宁波化工园区等的崛起，以及张

家港、江阴、宁波大榭、镇海等重要港口的发展，带动长三角地区石

化产业群聚的发展。 

（4）管理优势 

公司拥有一支素质高、理念先进、敬业务实的经营管理团队，核

心管理层团队在燃料油深加工行业、沥青助剂等领域有较长工作经

验，对公司所处行业具有深刻的洞察和理解，对该行业的发展动态有

着准确的把握，能较好地把握不同类型客户及项目的产品需求，并藉

此开发出具有较强客户针对性的产品。并且，公司技术管理骨干队伍

高度稳定，从而能够高效的、目标一致的工作，确保公司技术、产品

研发和管理能力持续增强。 

3、公司的定价及销售模式？ 

公司主要采用定价结合询价方式销售产品，定价结合询价模式主



要为，以产品成本为基础，综合考虑市场同类产品价格、供求状况、

原材料价格变动趋势等因素，考虑一定的利润空间后，预先设定预期

价格，直接向下游有意向客户进行询价。销售部门根据客户的需求，

通过与客户进行沟通，结合市场上同类型产品售价，达成销售订单和

合同，实现最终销售。 

公司主要采用款到发货的模式进行结算，一般不存在赊销的情

形，因此客户的坏账风险较低。产品销售中公路运输方式主要由客户

负责运输，船运方式公司负责短驳至港口，后续运费一般由客户承担。 

目前，公司已经形成了覆盖华东、华南、华北区域的完善的销售

渠道，为国内客户提供及时的产品和服务。定价结合询价销售模式有

利于维护长期客户资源，保证公司的长远发展。 

4、公司环保芳烃油产品升级及轻烃综合利用项目建设的必要

性？ 

（1）保障原料供应稳定，实现可循环经济生态链 

公司环保芳烃油加氢装置和本次环保芳烃油产品升级项目采用

加氢工艺，氢气是上述装置的重要原料之一，氢气供应及时性和稳定

性直接影响公司加氢装置的安全稳定运行以及产品品质。本项目的轻

烃综合利用装置通过对原有环保芳烃油加氢装置的轻烃组分进行切

割综合利用，并对装置副产的低分气、循环氢外排气等富含氢气的废

气进行回收利用，从而产出氢气，为公司各加氢装置提供原料，保障

公司生产装置的安全运行和产品性能品质的稳定性。另一方面，本项

目的轻烃综合利用项目通过废气回收再利用实现降本增效，形成可循

环经济生态链，整体提高企业的经济效益。 

（2）实现产品升级，进一步延伸产业链 

公司环保芳烃油产品升级项目主要通过新建 10 万吨/年食品级/

化妆品级白油装置和 8 万吨/年轻质白油补充精制装置，以环保芳烃

油为基础，通过高压加氢和精细切割，进一步深加工和产业链延伸，

生产食品级/化妆品级白油和轻质白油，提升产品品质。公司环保芳

烃油产品升级项目将丰富公司的产品线，增加更加高端的食品级/化



妆品级白油产品，提高单位产品经济效益，同时也为未来产业提升发

展打下坚实基础。故本项目实施对公司战略发展具有重大意义。 

（3）提高经济效益，促进公司可持续发展 

公司紧紧抓住经济结构调整的历史性发展机遇，经多方面研究和

评估，以环保芳烃油为基础，生产更高端的食品级/化妆品级白油和

轻质白油，进一步提高产品附加值和副产品的综合利用价值，从而提

高企业的经济效益和综合竞争力，促进公司未来的可持续发展。 

5、公司生产的环保芳烃油是否可以应用于锂电隔膜行业？ 

公司生产的产品与应用于锂电隔膜的产品，在产品指标上存在一

定差异，公司目前正在进行技术分析及市场对接。 

6、公司的未来规划？ 

公司目前已经拥有了一支高素质的管理团队、一支较强研发能力

的科研队伍、一个运作有序的营销网络体系、一套高度自动化的生产

设备、一个在行业具有一定影响力和知名度的企业品牌。未来，公司

将以高端特种油为战略重点，进行产业链布局，构建上下游一体化发

展格局，打造企业品牌，形成差异化的竞争优势，全面提升综合竞争

力，努力建设成为国内一流的特种油供应商之一。 

 

接待过程中，公司接待人员严格按照有关制度规定与来访投资者

进行交流、沟通，没有出现未公开重大信息泄露等情况，同时已按深

交所有关规定要求来访人员签署调研《承诺书》。 

附件清单（如

有） 
无 

日期 2021 年 11月 12 日 

 


