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四会富仕电子科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                       编号：2021-008 

投资者关系活

动类别 

 

☑特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称

及人员姓名 

泰达宏利基金 孟杰 崔梦阳   北信瑞丰基金 石础  

北京衍航投资 庞宇超 国泰君安资产 张欣 

进门财经     林宜静 华融基金管理 郭百华  

红土创新基金 包恒星 华杉瑞联基金 何梓鹏  

广发基金     赵古月 中融鼎投资   岳聪  

上海明河投资 卢尧之 农银汇理基金 刘攀  

上海标朴投资 周明巍 承珞（上海）投资 马行川  

湖南源乘投资 刘建忠 建信基金     朱林浩  

广州金控资产  黄健 天风国际证券  Bob Zhou Yibo  

光大保德信基金  陈飞达 杭州市宽合投资  张骋  

时间 2021 年 12 月 9 日下午 

地点 电话会议 

上市公司接待

人员姓名 

董事会秘书：黄倩怡 
证券事务代表：何小国 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

Q1：公司的简单介绍。 

公司自 2009 年设立以来一直专注于高品质印制电路板

（PCB）研发、生产、销售，产品广泛应用于工业控制、汽车电

子、交通、通信设备、医疗器械等领域，外销占比约 60%，主

要客户包括世界 500 强企业日立、松下等，以及欧姆龙、安川

电机、京瓷、广州数控、浙江禾川、希克斯、艾尼克斯等行业

知名企业。 

十余年来，公司持续保持稳健增长，随着 2021 年 9 月募投



项目（四期工厂）的建成投产，以小批量、快板为主的一、二
期工厂，以中大批量为主的三期工厂，以高多层、HDI 为主的

四期工厂，以小批量电路板贴装为主的五期 PCBA 工厂（目前尚

在建设中）共同构成了样板、小、中、大批量全面快速对应的

生产格局。 

 

Q2：公司产品下游应用领域以工业控制与汽车电子为主，营收

三季报同比增长 59%，主要的增长来源是？ 

答：公司工业控制与汽车电子产品约占营收的 80%，今年

主要增长仍来源于存量客户订单的持续释放。工业控制与汽车

电子由于其应用环境与产品寿命相较消费电子而言更加严苛，

从而对 PCB 长期稳定的品质有较高的要求，客户认证周期较长，

新品从打样、评价认定、小批量试产、批量生产通常需耗时 2-3

年。公司通过积极承接客户的各种样品试作，持续有样品评价

通过，使得存量客户的量产订单保持稳定的增长。且公司在各

战略大客户中的份额占比较小，未来具有较大的成长空间。公

司高度重视新客户的拓展，尤其是国内新客户的开发，通过积

极主动的营销活动，目前已积累较多优质的国内客户资源。 

 

Q3：据了解，行业主要的上游材料 CCL 价格出现下降趋势，对

公司未来业绩情况是否有较大的正面影响？ 
答：我们关注到上游原材料飙涨的局势逐渐缓解，并乐见

其价格的逐步回归。CCL 作为占比最大的原材料，其价格的缓

解将对公司未来的利润带来一定的正面影响。公司在材料价格

持续上涨的艰难时期，建立了应对机制，通过内外部各种行之

有效措施的实施，相比预测材料价格未来的走势，踏实做好客
户的开发与服务更为重要。 

 

Q4：募投项目 9 月投产，新增产能的利用率约为多少？  

答：募投项目新增的产能预计年底可达到设计产能的 40%。 

 

Q5：下游汽车电子行业从传统燃油车往新能源汽车转型，如何

看待新能源汽车带来的单车电子增量给公司带来的发展机

遇？ 

答：公司汽车电子领域客户数量众多，主要通过 EMS 厂商

间接供货，营收占比约为 20%，仍有较大的增长空间。由于汽

车需要应对高温高湿震动等各种复杂的工作环境，汽车电子

PCB 对长期稳定的可靠性要求较高，但一旦通过下游厂商长期

严格的认证评审，合作黏性较强，公司在传统汽车领域的订单

增长相对稳定。 

相比传统燃油汽车，新能源汽车电子化程度更高。使用的

PCB 更多，应用范围更广，如驱动电机、调速控制器、动力电

池，以及电池管理系统、智能驾驶中的各种先进驾驶辅助系统

应用的各类传感器等，给 PCB 市场带来了一定的增量。公司凭



借存量客户的合作优势，积极承接客户新增的订单需求，并依
托在高可靠性 PCB 领域累积的技术与声誉，主动开发国内新能

源汽车客户，未来增长可期。 

 

Q6：工控产品与一般消费类电子产品有什么差异？公司在工控

产品方面的优势？ 
答：工控产品与一般消费类产品相比，由于其使用寿命要

求 10 年以上以及长时间连续运转的苛刻使用条件，该类产品更

追求品质的长期稳定性。 

工控产品在加工过程中需对一些关键工序，如钻孔、电镀、

压合等特别管控，通过不断的参数优化，依据标准化作业流程，

才能一次性制作出能适应各种高温高湿等恶劣条件下的产品。

此外，工控产品通常批量较小，对产线柔性化切换要求较高，

公司以本地员工为主，人员稳定性较高，利于技术经验的积累

传承，降低人员频繁更替的培训成本与品质风险。 

公司目前主要的工控客户包括欧姆龙、松下、日立、横河

电机等，多为国际知名企业，均已建立了多年的良好合作关系，

订单稳定，未来将继续拓展存量客户各集团事业部更多的份额，

扩大与国内、欧美工控客户的合作，进一步提升公司在工控领

域的优势地位。 

日期 2021 年 12 月 9 日 

 


