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证券代码：002976                                   证券简称：瑞玛工业  

苏州瑞玛精密工业股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2021-004 

投资者关系活动

类别 

√特定对象调研              □分析师会议 

□媒体采访                  □业绩说明会 

□新闻发布会                □路演活动 

□现场参观                  □其他:                                                  

参与单位名称及

人员姓名 

黄超  百嘉基金管理有限公司研究部副总监 

廖振锋  成就资本业务董事 

陈金伟  宝盈基金管理有限公司权益投资部基金经理 

容志能  宝盈基金管理有限公司研究部研究员 

于骏晨  深圳市前海登程资产管理有限公司基金经理 

丁婉贝  融通基金港股组长&TMT 组长 

张磊  前海联合基金管理有限公司权益投资部基金经理 

王俊贤  中信证券自营 

殷成钢  天风（上海）证券资产管理有限公司权益投研部投

资经理 

唐海清  天风证券股份有限公司通信行业首席分析师 

王奕红  天风证券股份有限公司通信行业分析师 

陈汇丰  天风证券股份有限公司通信行业助理分析师 

袁昊  天风证券股份有限公司通信行业助理分析师 

时间 2021 年 12 月 8 日 10:30-13:30 

地点 天风证券“展望 2022 年度策略会”小范围交流 

上市公司接待 

人员姓名 

董事、副总经理、财务总监及董事会秘书方友平 

证券事务代表刘薇 

投资者关系活动

主要内容介绍 

1、请简要介绍公司主营业务及产品。 

答：公司主营业务客户涵盖移动通讯、汽车及新能源汽车、
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电力电气、消费电子等行业领域，主要产品有：（1）精密

结构件：谐振器、低通、盖板、铆钉等 4G/5G 射频类通讯

用部件；汽车及新能源汽车安全系统、动力系统、汽车电子

（自动驾驶系统、智能座舱系统）、底盘悬挂系统用部件；

系列规格的螺栓、螺母等精密紧固系统部件等；（2）精密

模具。 

 

2、公司主要客户都有哪些？ 

答：（1）汽车及新能源汽车领域客户：采埃孚天合、哈曼、

斯凯孚、法雷奥、大陆、博世、博格华纳、麦格纳、敏实集

团、延锋集团、拓普集团等；（2）移动通讯领域客户：诺

基亚、爱立信、中兴通讯、中天科技、富士康、捷普、伟创

力等；（3）电力电气领域客户：施耐德、艾默生、汇川技

术等。 

 

3、请问公司在精密结构件生产方面的优势或者说公司的核

心竞争力主要是什么？ 

答：（1）自主设计、研发、生产能力：公司产品服务链涵

盖材料研发、模具研发、产品开发、冲压/冷镦制造、精密加

工、自动装配、调试、检测等精密结构件与移动通信设备的

整个环节，并向行业内产品上下游与横向应用延伸，具有集

设计、研发、制造于一体的综合性服务能力优势；（2）精

密模具制造能力：公司为客户开发的高精度模具、连续模、

传递模、混合模等复杂精密模具在精密冲压结构件生产上广

泛应用，并将模具与自动化工艺相融合，在实现产品工艺要

求的基础上大幅度提升产品成型速率；（3）生产智能化、

制造精益化、管理信息化：①在研发、制造过程中应用国外

引进的高性能、高精度的先进设备；制造、检测、组装流程

自动化；模具开发模块化、设备功能柔性化，完成产品品种
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的快速有效切换，实现多品种小批量供货，快速响应客户多

产品多批次的弹性需求。②通过数字化升级转型促进公司的

组织结构扁平化，减少中间管理层和管理人员；通过标准化、

信息化管理大力提高质量控制、技术更新、供应链整合的管

理力度，降低生产成本及管理费用。 

 

4、公司如何稳定现有客户及开发新客户？ 

答：（1）公司坚持以为客户提供最优质服务为宗旨，凭借

长期积累的技术研发优势、丰富的生产管理经验、创新的生

产工艺、高精密与高品质的产品及快速响应的服务能力，为

欧洲、亚洲、美洲等主要地区的客户提供一体化综合解决方

案，与全球知名的移动通信主设备商、电子制造服务商、大

型跨国汽车零部件供应商以及电力电气制造商均保持着长

久良好的业务合作关系。这些国际知名企业为保障自身品牌

声誉及生产稳定性，对于供应商的要求普遍较高，但通过其

认证的供应商不会轻易被更换。因此，只要公司提供的产品

保证符合客户质量和交期的要求，这些企业都将与公司保持

长久的良好合作关系；（2）公司不断加大国内客户开发力

度，通过国内客户优质项目的开发，缓冲短期内国外客户订

单交付的影响，并实现国内国外两个市场的同步向好发展；

（3）鉴于公司主要客户为国际知名集团企业，因此，公司

未来在继续加大国内市场客户的开发力度的同时，仍会合理

规划海外产业布局，争取通过响应核心客户对于公司就近供

应和快速服务的需求，不断巩固、加强与现有优质客户的合

作关系，增强客户粘性，并积极拓展与现有客户关联产品方

面的合作；（4）另外，在汽车及新能源汽车领域，公司目

前的直接客户主要是国内外知名的汽车零部件供应商，这些

供应商向国内外传统能源、混合能源、新能源整车厂供应包

括公司产品在内的产品，公司尚未实现直接向国内外整车厂
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供应零部件。但是，公司汽车领域产品已具备足够的市场竞

争实力，公司正在努力开拓，争取更多与国内外整车厂直接

建立业务的途径。 

 

5、公司长期发展战略方向是什么？ 

答：（1）通过内增及外延两个方面，完善自身产业布局，

提高产品市场份额。在内增方面，深挖现有客户业务，努力

开拓新客户业务；在外延方面，聚焦现有的精密结构件主营

业务，重点在汽车及新能源汽车相关领域拓展，扩大业务总

量增长，同时开展战略性投资与合作，用好资本市场资源，

逐步完善现有产业布局。（2）坚持全球化发展战略，实现

“制造全球化、客户全球化、服务全球化”，适时规划新建

海外生产基地，以满足国际客户的采购需求；设立海外办事

处，以最快速度响应国际客户并满足其需要。 

 

6、公司募投项目什么时候能投产？ 

答：公司募投项目“汽车、通信等精密金属部件建设项目”

已开工建设，预计 2022 年内投入使用。 

 

7、公司新能源汽车产品订单增量如何？ 

答：2021 年公司不断加大国内、国外客户开发力度，得益于

新能源汽车行业的快速发展，公司新能源汽车产品订单实现

了较好增长。 

 

8、公司是出于哪些业务协同性考虑收购广州市信征汽车零

件有限公司？ 

答：广州市信征汽车零件有限公司现有主要产品为汽车座椅

舒适系统（含加热、通风、按摩、支撑等）及相关电控系统

ECU、座椅线束、电动座椅专用开关、座椅感应器 SBR 等；
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处于研发和送样阶段的新产品包含汽车座椅有刷/无刷电机、

方向盘加热和触摸感应系统用部件、座椅调节指纹识别用部

件等，因此，若本次收购顺利完成，将有效推动公司在汽车

及新能源汽车的汽车电子及智能座舱系统领域业务的战略

布局并提高相应产品的市场份额。目前该收购事项正在顺利

推进中。 

 

9、公司为何将营业收入作为股权激励考核指标？ 

答：在公司管理层看来，营业收入是衡量公司经营状况、市

场占有能力、预测公司未来业务拓展趋势的重要标志。此次

公司层面业绩考核目标所对应的 2022 年度、2023 年度、2024

年度营业收入绝对值与公司 2020 年度实现的营业收入进行

对比的话，那么增长率分别可达到 65.07%、114.55%、

178.94%，因此，将营业收入作为业绩考核指标，一方面可

以彰显公司对未来发展规模持续增长的信心，另一方面也有

利于投资者更加直观地看到公司经营业务拓展趋势和未来

的成长性。 

附件清单（如有） 无 

日期 2021 年 12 月 8 日 

 


