
附件5： 

 

投资者关系活动记录表格式 

中集集团投资者关系活动记录表 

编号： 

投资者关系活动类别 

 

□特定对象调研 □分析师会议 

 

□媒体采访 □业绩说明会 

 

□新闻发布会 √路演活动 

 

□现场参观 

 

□其他 

参与单位名称及人员姓名 

联博 AllianceBernstein 郑莉莉（资深副总裁-资深分析师） 

联博 AllianceBernstein 徐小岚（分析师）  
 

时间 2021年12月14日下午3：30-5：00 

地点 中集集团总部 

上市公司接待人员姓名 

中集集团董事会秘书 吴三强 

中集集团董事会秘书办公室 证券事务代表 何林滢 

中集集团董事会秘书 投资者关系高级经理 巫娜 

中集安瑞科董事会秘书办公室副主任兼投资者关系总监 钟颖鑫 

中集安瑞科董事会秘书办公室 媒体和公共关系经理 何奕婷 

中集安瑞科董事会秘书办公室 投资者关系经理 侯皓文 

投资者关系活动主要内容

介绍 

1、 中集集团的新能源业务布局？ 

答：中集未来三年发展战略中，已明确提出，聚焦物流装备、清

洁能源两大主题。在双碳战略背景下，目前本集团正在积极布局

新能源相关业务。  

1) 在天然气方面，本公司的控股子公司中集安瑞科是关键装备

储运装备的龙头。 

2) 在氢能方面，中集安瑞科已经进入氢能产业前后有大约15

年之久，其产品和服务涉及氢气储存、运输和加注核心装备。

中集安瑞科是目前国内主要的氢气储运设备制造商，2021

年与鞍钢成立合资公司，启动焦炉气制液化天然气联产氢气

项目；与 HexagonPurus 共同成立合营公司，将为中国及东



南亚快速增长的高压氢气储运的市场需求提供储运解决方

案。 

3) 在风电方面，中集海工业务大力挺进海上风电，提供“装备

+运维+金融”一条龙服务，本公司的控股子公司中集来福士

成功开发自安装升压站和换流站、大型风机海上风电安装

船、维护海洋生态和谐发展的“风场+牧场”“风渔互补”

的一体化融合方案，以及代表海上风电未来技术方向的浮式

风电装备等产品。近日，中集来福士与战略合作伙伴西门子

能源有限公司共同研发的300MW和500MW变电容量的预装式

模块化海上变电站（简称PMOS）解决方案获得了中国船级社

（CCS）颁发的原则性批准证书（AIP），标志着这一解决方

案已具备正式推向市场、接获订单的技术能力，为海上风电

场开发商提供了一个全新的电网接入方案。 

4) 在新能源汽车方面，本集团重卡业务具有新能源汽车的相关

资质，近期我们也密切关注氢能在商用汽车领域的应用，并

进行深入的研究和探讨。 

5) 此外，本集团多项业务也在助力新能源行业的发展，子公司

中集车辆与主机厂联动，合作研发新能源专用车； 

6) 子公司中集载具也为新能源动力电池提供循环载具。 

 

2、 中集集团在氢能源方面的优势及发展计划？ 

答：中集集团在氢储运方面研发起步早，具备技术优势。 
 自2006年起，中集安瑞科就已经介入氢储运业务。2010年，

为上海世博会提供45MPa（兆帕）加氢车、加氢站储氢瓶组；

2011年，为深圳大运会提供45MPa加氢车、加氢站储氢瓶组，

研制出国内首台300m³高真空多层结构液氢贮罐；2013年，

顺利承担科技部液氢装备863工程，成功交付300m³液氢贮罐

至海南文昌卫星发射基地；2017年，完成35MPaⅢ型车载氢

气瓶开发，启动45MPa氢气压缩机开发；2018年，参与建设

国家863项目国内首座70MPa加氢站，设计制造的87.5MPa缠

绕大容积储氢容器填补国内空白。近些年我们也紧跟行业发

展趋势，已经成为第三代氢储瓶的主要供应商之一，同时我

们还有氢气管束运输车、加氢站储氢瓶组、加氢车、液氢储

罐、隔膜压缩机、加氢机等。我们围绕氢能储运的产业链一

直在布局、在深耕。 

 中集安瑞科今年和挪威Hexagon Purus在压缩氢气的解决方

案成立合资公司，涉及三型和四型车载储氢瓶的生产以及供

氢系统的生产；与鞍钢能源科技公司成立合资公司，启动焦

炉气制液化天然气（LNG）联产氢气项目，进入制氢环节，

具有资源潜力大、成本低等特点。同时中集集团旗下还有重

卡业务，近期我们也密切关注氢能在商用汽车领域的应用，

并进行深入的研究和探讨。 

 

就中集安瑞科而言，在氢能的发展规划上，将围绕关键装备，

做到行业领先，实施冠军产品战略，积极打造示范应用，产业打

通，生态闭环。 

 制氢：协同非常规气资源，以天然气及焦炉气为切入点，进

行相关制氢、提纯等相关工艺研发及设备制造；关注其他制

氢技术和业务发展。 

 加氢站建设：加强加氢站市场开拓，探索加氢站建设与运营

的新商业模式。 



 储运设备：大力发展现有氢气储运设备的生产和继续研发，

是国内领先的氢气储运设备供应商；进一步扩大Ⅲ型车载储

氢瓶的开发；引进Ⅳ型瓶技术合作伙伴。 

车载供氢瓶及供氢系统：以技术优势实现与整车车企的配套

合作。 

 分布式氢储能应用：楼宇氢气热电联供综合应用及示范。 

 

3、 储能相关业务的情况？ 
答：2021年前三季度，本集团集装箱集成装备业务继续保持增长，

但受疫情及产能等因素影响，增速放缓，本集团在集成装备技术

和人才储备方面进一步加大投入，为未来业务发展储备核心能

力。目前能源类集成装备业务主要聚焦在新能源变电装备、发电

装备、电化学储能装备、能源运维装备和新能源充换电装备等方

面，其中新能源变电、储能装备是集装箱板块未来重点的业务拓

展方向。集成装备业务未来将继续深耕能源领域，进一步深化与

能源领域头部客户的合作，并加强技术研发投入，快速提升产品

竞争力，同时，积极探索新的“集装箱+”应用领域。 

 

4、 冷链业务的布局及发展情况 
答：中集集团是全球高端冷链装备科技企业，在冷链物流的关键

环节进行布局，主要业务为冷链装备制造及冷链物流服务，目前

在冷箱、冷车、移动冷库等领域具备竞争优势： 

 冷藏集装箱、冷藏半挂车技术及销量全球领先； 

 移动冷库国内首创，全球领先； 

 成功研发中国第一款航空冷箱，打破欧美设备垄断； 

 自主研发的医药保温箱采用独特生产工艺配合相变冰排技

术，疫苗温控运输箱出口美国，助力6大国内的新冠疫苗生

产企业的疫苗运输。 

 

近日，《“十四五”冷链物流发展规划》发布，对于本集团

的冷链业务具有政策推动作用。就发展情况而言： 

 食品冷链方面：在装备制造上，本集团移动冷库业务围绕国

内冷链食品消费的最前和最后一公里，上半年一方面新增了

生鲜电商客户，另一方面开展田头预冷、速冻、暂存的试点

和推广工作，取得业务的显著增长；在冷链服务上，本集团

冷链物流业务已具备东南亚冷链端到端服务能力，冷链物流

跨境运输业务搭载中集载具循环包装，配合集团自主研发的

榴莲包装箱、椰青包装箱，有效降低水果在运输途中的损耗，

大幅减少了一次性纸箱的使用，具备绿色、环保、保鲜的性

能，今年上半年跨境生鲜运输的进口水果多式联运业务营业

收入创新高。集团还自主搭建了较成熟的冷链物流信息平

台，结合集团自有冷箱的使用以及硬件配套追踪设施，实现

食品在全冷链物流过程中温度监控和远程调整，确保食品安

全和可追溯性。 

 医药冷链方面：集团前期研发的产品持续获得市场认可，可

运输的深冷（疫苗）箱突破了多种 超低温材料和工艺以及

制冷技术，已批量交付。此外，今年上半年，本集团在冷链

装备研发上持续投入，设立了冷链技术研究院，立项研发冷

库冷机、新能源冷藏集装箱、相温耦合箱、自消杀材料和应

用等产品。集团致力于以装备创新、科技驱动，将全球更新

鲜的食品带给消费者。 



 

近期，中集冷链组合式移动冷库荣获“2021华商创新奖”，

中集冷云凭借在2021年高品质的医疗器械冷链运输服务实力强

势入围二十强榜单等，获得业内认可。 

 
 

5、 集装箱制造业的未来展望。 

答：影响集装箱制造业基本面的核心因素主要来自于3个方面：1）

需求是否在增长；2）下游的财务情况，即集运公司的财务健康

状况和CAPEX扩张计划；3）是否会有黑天鹅事件。 

具体为： 

1）就需求而言，根据北美零售商会的数据，9月份的零售库

存比依旧在低位约1.09，而疫情之前则均高于1.4的水平；疫情

对北美造成的供应链危机有可能改变零售商的采购习惯，未来的

零售库存比可能会比之前的正常情况更高。 

2）集运公司的财务状况则在2021年创历史新高，德鲁里曾

预计2021年全球集装箱运输业的利润将达到1500亿美元，创下新

历史纪录；就2022年来看，市场依旧看好集运公司具备稳健盈利

的能力。 

3）黑天鹅事件在集装箱历史上曾有两次较大的冲击，一是

911之后，二是09年金融危机，目前没看到类似的黑天鹅。 

整体而言，疫情只是短期影响因素，集装箱制造行业的底层

增长逻辑是需求复苏和下游财务状况转好，以及基本的集装箱的

更新淘汰。一方面，需求有财政扩张托底；现阶段为了发展疫情

后经济，全球都在加码财政扩张，刺激带动需求的持续增长，这

跟以前我们航运业所面临的情况是很大差异的。另一方面，集运

公司的利润在未来几年呈现财务稳健状态。希望投资者能关注集

装箱制造业的基本面长期影响因素，降低短期影响因素的干扰。 

附件清单（如有） 无 

日期 2021年12月14日 

 


