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证券代码：003023                                   证券简称：彩虹集团 

成都彩虹电器(集团)股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2021-005 

投资者关系活动类

别 

 特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

现场参观 

□其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及人

员姓名 

华孚控股有限公司投资总监：陈金东 

时间 2021 年 12 月 23 日 10:00-11:30 

地点 公司住所（成都市武侯区武侯大道顺江段 73 号） 

上市公司接待人员

姓名 

董事会秘书/副总经理：张浩军 

证券事务专员：王婷 

投资者关系活动主

要内容介绍 

一、彩虹集团介绍生产经营、行业特征等基本情况。 

二、现场提问交流。 

问题汇总： 

1、公司的主要竞争力是什么？ 

公司具备品牌、质量、营销、研发、管理团队等优势。公司品牌

历史悠久，与高校紧密合作，形成了自己独有的核心技术，以专利、

技术秘密等方式进行保护，尤其是全线路控温保护技术确保产品绝对

安全。党和国家领导人到公司视察给予“小产品、大市场，非常了不

起”的高度评价。突出的品牌优势、核心技术成为核心竞争力。今年，

公司从品牌理念、系统、架构多方面进行重塑，传达“精彩生活无微

不至”的核心语言，集安全、品牌、时尚于一身。 

2、公司所处行业地位及发展方向？ 

公司在电热毯细分行业处于龙头企业地位，同时也是家用卫生杀

虫行业骨干企业。我们一直坚持深耕柔性取暖和家用卫生杀虫行业，
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以产品升级换代、技术创新推动公司发展，并向健康智能、互通互联

靠齐。公司产品低碳节能，健康环保，符合国家产业政策，在减排双

控方面还有很大的提升和发展空间。针对柔性取暖产品，电热毯产品

不仅具有加热取暖功能，我们还赋予其诸如除螨抗菌、睡眠监测、负

离子发生等新的功能，从发热方式上看开发了以水为发热介质的水暖

毯，以满足市场不同需求。今年，公司开发了发热围脖、迷你型取暖

器等产品，随着北方煤改电政策的推进实施，清洁取暖项目将成为主

流，与此相关的电热炕产品发展空间值得期待。针对家用卫生杀虫用

品，公司将更多的使用植物萃取精油研发升级相关产品。与此同时，

公司将积极寻找行业新的机会，在行业相关领域以及跨领域期待突

破。 

3、电商销售占比如何?毛利水平怎样？ 

近年来，随着电商的发展，其销售收入占比逐年增长，2020 年

线上销售占主营业务收入比例为 28%，从历史数据上看，电商渠道销

售以冬季电热柔性取暖产品为主；就毛利率而言，线上销售的毛利率

高于线下，随着电商行业竞争加剧，线上渠道的销售费用也在逐步增

加，但其便利性不容小觑。未来，公司将加强电商渠道的建设，同时

开拓和维护线下渠道，保持线下线上同步发展。 

4、公司的工人在生产两季产品上是如何安排的？ 

公司产品呈现季节性特征，冬夏两季产品相互支撑。生产、销售、

管理资源和要素合理安排调配，达到提高效率、降低成本费用的目的。

冬季产品生产和销售任务结束，相应人员即着手夏季产品的生产、销

售，反之亦然。 

5、电热毯的使用年限为多长？ 

现在适用的电热毯行业推荐标准 QB/T 2994“安全使用年限”规

定：“电热毯的安全使用年限为 6 年”。公司在产品和使用手册上显

著标识使用期限相关信息等方式进行宣传，确保产品使用安全，同时

加快产品升级换代，促进新旧更替。 

6、公司是否有考虑并购其他夏季产品生产企业？ 

公司发展战略是立足本行业，积极关注毗邻以及相关行业。在确

保公司稳定发展前提下，积极寻找适合自己的合作对象。如有相关事
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项的安排或计划，我们将按照规定及时对外披露。 

7、公司的股权结构是怎样的？ 

公司控股股东成都彩虹实业股份有限公司持有彩虹集团

40,561,879 股的股份，占比为 50.06%，公司董事长刘荣富先生持有彩

虹实业 5,738,221 股股份，占彩虹实业总股本的 30.17%。另外，通过

一致行动协议刘荣富先生控制了彩虹实业 50.34%的表决权，为彩虹

集团的实际控制人。 

 

其他情况说明：接待过程中，公司接待人员与投资者进行了沟通

交流，没有出现未公开重大信息泄露等情况，来访人员已经签署调研

《承诺书》等文件。 

附件清单（如有） 无 

日期 2021 年 12 月 23 日 

 


