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天津利安隆新材料股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                       编号：2022-001 

投资者关系 

活动类别 

□√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观            □一对一沟通 

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称 

及人员姓名 

招商证券：赵晨曦 

东北证券：钱伟伦 

上海复胜资产管理合伙企业（有限合伙）：洪麟翔 

时间 2022年 1 月 5日 

地点 天津市南开区华苑产业区开华道 20号 20层利安隆会议室 

上市公司接待人员 

董事、财务总监、董事会秘书：谢金桃 

证券部经理、证券事务代表：刘佳 

证券事务专员：李喆敏 

投资者关系活动主

要内容介绍 

一、公司情况介绍： 

公司是全球领先的高分子材料抗老化助剂产品和技术

的供应商，主营产品有抗氧化剂、光稳定剂、整体解决方

案 U-pack产品。公司下游应用广泛，可概括为空气之中、

阳光之下、概莫例外。公司是天津大学化工学院教师创业，

深耕高分子材料领域 20余年，凭借对行业的深刻理解、强

大的研发能力和丰富的项目开发经验，已成为全球仅有的

两家全系列产品的供应商之一。2011 年-2020 年期间公司

营收复合增长率 28.4%，归母净利润复合增长率 35%。公司



60%以上的营收占比来自于全球主要高分子材料公司。公司

第一生命曲线为高分子材料抗老化助剂，第二生命曲线为

润滑油添加剂，第三生命曲线为生命科学领域。为此，公

司已清晰的规划了第一生命曲线的 2.0 战略；在原有的润

滑油添加剂单剂业务基础上，打造第二生命曲线，启动并

购国内润滑油添加剂第一梯队公司锦州康泰；依托天津大

学的优质项目摇篮，公司投入生命科学领域早期的项目研

发及产业化，为第三生命曲线储备项目。 

二、问答环节 

1、请介绍公司目前总体产能情况。 

公司目前有 7.5 万吨已投产产能，其中抗氧化剂 3.5

万吨，光稳定剂 4万吨；此外，6万吨抗氧化剂即将在 2022

年 1月份试生产。 

2、利安隆下游客户行业的年增幅仅有 4%左右，公司业务

增幅能连续多年增幅大于下游行业增幅的原因？ 

一是公司是全产品线、全球区域布局，做到这样布局

的同行业只有 BASF和利安隆，因此深受下游客户的欢迎。 

二是高分子材料发展很快，特别是当前的中国发展、

未来南亚的发展，都在利安隆的优势区域，这些行业发展

带来了市场增量。目前还有很多材料功能化不够，抗老化

助剂的市场渗透率有提升空间，随着制造业的升级会有很

多存量市场被挖掘。 

3、公司 2.0战略规划的落地途径是怎样的？ 

    公司 2.0 战略规划目标 2023 年抗老化产品销售收入

50亿元，2028年实现 100亿元，为此，公司已经做了充分

的以目前现有生产基地扩充产能的产能建设、人才梯队储

备和培训、提前针对新建产能进行市场开拓的准备。 

4、公司分散设立 6个生产基地的原因是什么？ 

第一，打造每个产品双基地生产的理念，确保实现向



客户稳定供应产品。 

第二，贴近能源。 

第三，覆盖不同区域客户。 

5、并购康泰股份的进展如何？ 

标的公司评估报告的评估基准日为 2020 年 12 月 31

日，评估资料有效期截止日为 2021 年 12 月 31 日。由于本

次重组申请文件中记载的评估资料已过有效期，需要补充

提交，公司及各中介机构正在全力推进报告进度。 

6、公司打造三条生命曲线，内生动力是什么？ 

第一，公司的创业团队是天津大学教师背景，拥有持

续扩品能力、项目资源以及人才引进的广阔路径。 

第二，经过近 30年的创业历程，管理层积累了丰富的

研发项目产业化的经验，实现了资源和产业化的双驱动。 

第三，公司有意愿保持过往十余年的业绩增长率，并

为此不断孵化新的产业领域。 

附件清单 无 

日期 2022年 1 月 5日 

 


