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深圳市同为数码科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2022-002 

投资者关系 

活动类别 

√特定对象调研         □分析师会议         □现场参观 

□媒体采访            □业绩说明会         □路演活动 

□新闻发布会          □其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称

及人员姓名 

国信证券股份有限公司  张伦可 

摩根士丹利华鑫基金   马子轩 

创金合信基金  郭镇岳 

长城基金管理有限公司  廖瀚博 储雯玉 

时间 2022 年 1 月 11 日 15：30－16：30 

地点 公司 23 楼会议室 

上市公司接待

人员姓名 
董事会秘书 杨晗鹏 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

问题 1：简单介绍下公司产品是如何打开市场以及公司产品的竞争优势？ 

回答：公司聚焦于提供全系列视频监控产品、技术和解决方案，拥有完整的网

络摄像机、智能摄像机、边缘计算、录像设备和平台管理设备，在 AI 智能技术、云

平台和云技术、网络安全技术、音视频处理等方面拥有核心技术能力，能够提供完

整的视频监控解决方案，具有完整的产品体系，能满足客户一站式采购需求。 

除了公司本身产品优势外，公司重视研发技术投入，具有一支高素质的研发团

队。近几年研发投入占比一直在 15%以上，通过多年持续投入，公司目前在 SMB 市

场具备有竞争力的全系列产品、技术和解决方案，能够满足海外客户 SMB市场需求，

帮助客户开拓市场，获得众多海外客户认可。 

此外，公司拥有成熟的海外市场渠道和丰富的客户资源，大部分海外 ODM 客户

在当地具备较强品牌影响力和市场推广能力，公司可以提供灵活的产品和解决方案

的 ODM 定制服务，帮助客户提供差异化的更有竞争力的产品，跟客户一起获得市场

成功。 

问题 2：谈下公司产品在海内和海外方面的分布情况？ 

回答：公司十多年来一直聚焦于海外市场，具备成熟的海外市场渠道和丰富的



客户资源，目前聚焦于海外 SMB 中小型企业项目市场，能够为客户提供完整的有竞

争力的产品、技术和解决方案，满足海外客户市场竞争需求。公司持续加强海外市

场投入，为更好的服务客户，陆续在韩国等地设立销售服务分支机构，在越南建立

生产基地。公司主要在海外给客户提供 ODM（公司提供原始设计和生产交付）产品

和服务，同时在部分市场开展自主品牌业务。在北美、欧洲等较为成熟的市场，公

司跟当地市场推广、品牌能力比较强的客户合作，为客户提供全系列产品和解决方

案的 ODM 定制服务，通过有竞争力的产品和解决方案，帮助客户开拓市场。在其他

一些欠发达的国家和市场，公司依托自主品牌进行市场推广和销售。 

在国内市场方面，公司重视国内市场建设，会继续发挥公司的竞争优势，以中

小项目市场为切入点，继续加大在国内的投入，继续聚焦在学校、医院、政府、企

业园区等中小项目市场，充分发挥公司产品优势。 

问题 3：浅谈公司主要的风险因素和应对措施？ 

回答：公司产品具有技术更新及新产品开发的风险、产品价格波动以及毛利率

波动的风险、境外市场占比较高的风险、国际贸易摩擦加剧的风险、汇率波动的风

险。随着国际贸易摩擦加剧，面对日益复杂的国际关系，公司最近几年加大风险管

理投入，采用重要芯片方案多平台开发、关键物料实施战略备货、发展海外生产制

造基地策略，具有较强的风险抵抗能力。公司具有完整的多芯片平台产品线，符合

国内外各个国家和地区的政策法规要求，有能力把握日益增强的差异化市场机会。 

问题 4：浅谈公司 2021 年三季度、四季度防疫产品的情况？ 

回答：公司在 2020 年发布了疫情防控产品，包含热成像测温摄像机和人脸测温

平板，在 2020年产品生了较大的销售额和利润贡献，随着疫情防控常态化，这部分

产品在 2021 年销售减少，2021 年公司主要销售和利润均来源于主营业务，在疫情

防控产品方面有大幅度减少。 

问题 5：浅谈公司的未来发展规划。 

回答：公司会继续聚焦于主营业务，继续加大技术研发方面投入，提升公司 AI

产品及解决方案的竞争力。同时积极调整组织资源和政策资源，依托公司多平台备

份符合全球政策法规的产品，一方面，积极把握欧美国际贸易政策调整背后的机会，

继续加大海外市场开发，积极拓展布局海外空白市场，覆盖全球主要国家市场区域。

另一方面，持续投入国内中小项目解决方案市场，推动智慧社区等细分行业市场落



地应用，加大 AI 产品国内持续推广落地。另外，公司开始陆续投入门禁通行、热成

像等视频监控周边新领域产品和解决方案的研发，推动公司持续增长。 

问题 6：浅谈公司产品的差异化优势以便更好实现弯道超车？ 

回答：公司主要的优势在于完整的视频监控产品线、成熟的海外市场渠道、领

先的技术研发能力，公司充分利用自身优势，通过给海外核心客户提供全系列产品

和解决方案的 ODM 定制服务，不断推出有竞争力的产品和解决方案，跟全球合作伙

伴一起合作共赢。 

公司重视 AI 技术在视频监控领域的应用，通过视频监控产品 AI 化，大幅提升

视频监控效率，也是行业中最早将 AI 技术落地到通用视频监控场景的公司之一，公

司不断把 AI 技术落地在视频监控产品中，2021 年销售网络摄像机产品 40%具备 AI

智能分析能力，预计 2022 年销售产品 60~80%都会具备 AI 智能分析能力。 

问题 7：浅谈公司 AI 方面的提升空间？ 

回答：视频监控加 AI 智能是公司核心战略与优势。公司持续加强 AI 智能产品

和技术的研发投入，经过多年技术积累，目前在人脸检测、人脸识别、人脸活体识

别、口罩检测、车牌识别、安全帽检测、电动车检测、烟火检测、红外多模图像目

标检测、高空抛物等 AI 智能技术和应用取得较好成果，获得客户一致好评，公司

AI 算法团队也多次在国内外知名 AI 算法竞赛中名列前茅，具备核心竞争力。 

公司致力于通过 AI 技术和产品为更多场景提供解决方案，不断推出可以解决不

同场景实际问题的 AI产品，比如高空抛物检测摄像机、电瓶车进电梯检测摄像机、

岗位制服检测摄像机等，通过不断推陈出新的 AI 技术和 AI 产品，解决各行各业的

实际应用问题，创造更多的社会价值。 

产品提升上包括 AI 的算法提升和 AI 产品的拓展。算法的优化是无止境的，公

司着重加强建设算法在边和端设备上的布署能力，研发保持算法研究和多平产品化

台移植的流水线作业，加大算法研究力度，同时保持高转化率。过去公司得益于掌

握算法自主研发和跨多平台布署能力，在贸易战背景下复杂的芯片供应链情况下，

公司拥有灵活主动的智能产品和智能解决方案的应对策略。 

公司将持续加大人工智能领域研发的投入，聚焦 AI 技术创新研究，落地 AI 智

能实际应用，开拓 AI智能行业市场。 

附件清单 

（如有） 
无 



 


